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0. SUNUS

00. Onsoz

Calisma, dis ticarette yasanan gelismelere paralel olarak 20. y.y.’mn son ceyreginde
duyulmaya baslanan paralel ticaretin, iilkemiz bilim c¢evresine tanitilmasi amaciyla

hazirlanmstir.

Calismada, paralel ticaret teriminin ne anlama geldigi, nasil yapildigi ve biitiin bu
sorularla baglantili olarak ekonomik etkileri incelenip, sonuglar ortaya c¢ikarilmaya
calisiimistir. Tezin bu asamaya getirilmesine kadar gegen siirecte ciddi bir kaynak
sikintisiyla karsilasilmistir. Buna neden olarak, konunun gegmisinin olduk¢a yeni olmasi

gosterilebilir.

Tezin hazirlanmasi silirecinde c¢alismalarima yon veren ve tezimin konusunun
belirlenmesinde ©nemli katkilar1 olan, degerli bilgileriyle tezimin olusturulmasinda
emegini esirgemeyen danisman hocam Saym Dog. Dr. Bayram GUNGOR’e en igten

tesekkiirlerimi sunarim.
Ayrica tezin son halinin verilmesine her tiirden katkilar1 olan Mira¢ Gokhan
CIVELEK, Sare CIVELEK’e; diger tiim aile bireylerime ve emegi gecen tiim

arkadaslarima da tesekkiirii bir borg bilirim.

Trabzon, Haziran 2009 Giirsan CIVELEK
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02. Ozet

Bu calismada, uluslararas1 dis ticaret sistemi igerisinde, son yirmi yildir uygulamalar1
siklikla yapilan ve tartigmalara konu olan paralel ticaret olgusunun daha net bir sekilde
anlasilabilmesi, sonuglarmin dogru bir sekilde degerlendirilebilmesi amaglanmistir. Paralel
ticaretle ilgili literatiir sayisinda goriilen sayica azligin giderilmesi amaciyla bu ¢calismanin

hazirlanmasi1 yoluna gidilmistir.

16. y.y.’dan itibaren dis ticaret teorilerinde ortaya ¢ikan doniisiimlerin bir yenisi
glinlimiiz diinyasinda da yasanmaktadir. Fikri miilkiyet hakki korumasma sahip {iriinler,
tilkkenme ilkelerinden herhangi birisini uygulayan iilkelerde satilabilmektedir. Bu satis
yetkili dagitim kanallarinin izni olmaksizin yapilmaktadir. Bu girisimin, uluslararasi dis
ticaret hacmini arttiracag diisiiniilmektedir. Ulkeler arasindaki fiyat diizeylerinin asgari
seviyelere diisecegine inanilmaktadir. Bu olumlu gelismelerin yiirilirliigiiniin devaminin

saglanmasi i¢in iilkelerin uluslararasi anlagsmalar1 imza altina almas1 gerekmektedir.

Literatiir taramas1 sonucunda bulunan yabanci dildeki bilimsel ve internet ortamindaki
kaynaklarin ¢evirilerinin yapilmasina baslanmistir. Paralel ticaret uygulamalarmin hangi
ihtiyaci karsilayacagimin belirlenmesi noktasindan hareketle, bu olusuma destek olanlar ile
kars1 ¢ikan kesimlerin goriislerinin dogru bir sekilde yansitilabilmesi amaciyla 6rnek
davalar incelenmistir. Heniiz ¢ok kisa bir ge¢cmise sahip olan bu ticaret yonteminin,
gelecekte dis ticaret rejimindeki pozisyonunun netlestirilmesi ve konuya ilgi duyan

kesimler i¢in olusturulacak bilgi dagarcigma katki saglanmasi i¢in caligilmistir.

Fiyat diizeylerinde, uluslararasi alanda var olan yiiksek seviyelerdeki farkliligin
daraliyor olmasi, paralel ticaretin olumlu sonuglardan birisini olusturmaktadir. Bu olumlu
durum, az gelismis veya gelismekte olan iilkelerdeki iiriinlerin fiyatlarinda goriilen artisi;
olumsuz bir sekle getiriyor gibi algilanmasina yol agmaktadir. Olumsuz gibi diisiliniilen bu

durumun ise artmasi beklenen dis ticaret hacmi ile dengelenebilecegi diistiniilmektedir.
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03. Summary

The aim of this study is to elicit the phenomenon of parallel trade applications which
have been frequently used in the international foreign trade system nearly two decades and
which is a matter of ongoing debates and then to understanding on this subject clearly, to

analizing results truly.

Today, a new kind of transformation is experienced similar to those emerged in the
16th century. The goods which are protected by intellectual property rights could be sold in
the countries in which apply one of the principles that the exhaustion principle. This sale
process was arranged without prior permission from the distribution channels. This
initiative is thought to increase the volume of international foreign trade. The price
differences among countries are expected to decrease to minimum levels. So as to retain

the effect of those developments, the countries should be bound with international treaties.

The online scientific documents and internet sources found as a result of this literature
review were translated. Sample cases were examined in order to determine which needs the
parallel trade practices will meet and to reflect the views of the parties which propose or
oppose this trend. It was aimed to clarify the position of this recent trade method in future
world trade regime and to contribute to the pool of knowledge provided for the interested

parties.

The shrink of the dramatic levels of price differences in the international market
demonstrates one of many positive consequences of parallel trade method. This positive
result causes a misperception that this method is making the price increases in the
underdeveloped or developing countries as negative. This situation which was thought as a
negativity is thought to be balanced with the expected increase in the volume of foreign

trade.
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GIRIS

Bilimsel bir tanimlamanin yapilmasinda, diger yardimci tanimlamalardan da
faydalanilarak anlasilir bir agiklama yapilmasi gerekmektedir. Boylelikle, ilgili konuda,
genis capli bir bakis agis1 olusturularak, kavramlarin zihinlerde daha berrak bir sekilde yer

edinmesi amaglanmaktadir.

Bu dogrultuda hareket edildiginde, érnegin; Iktisat Biliminin tanimlanmas1 amaciyla,
diger yardimci tanimlamalardan da faydalamlabilinmektedir. Iktisat Biliminin tanimi
yapilirken kullanilan yardimer tanimlamalardan biri de; “ihtiya¢” kavramudir. Ihtiyag
kavraminin tanimlamasi yapilirken, esas unsur olan o6zelliklerden bir tanesi de “smirsiz
olma” kavramidir. Yani, birey ihtiyac¢larmin smirsiz olmasi nedeniyle, bunlarin tamaminin
karsilanmasi ihtimali olduk¢a smirli olmaktadir. Kisacasi, ihtiyaglarin karsilanmasinda
duyulan istegin “siddeti” 6nemli bir rol oynamaktadir. Ihtiyacin siddeti ne kadar fazlaysa,
onu elde edebilmek i¢in katlanilan ¢aba da daha fazla olmaktadir. Bu ¢abayla dogru
orantili olarak ihtiyacin siddeti de artmaktadwr. Bu yiizden de birey; ihtiyaclarmin

siddetinin seviyesi 6l¢iisiinde, kararlarim sekillendirmektedir.

Tiim bu aciklamalardan sonra, Iktisat Biliminin basit bir tanimlamasmi su sekilde
yapmak miimkiin gdziikmektedir: Sinirsiz olan birey ihtiyaglarmin, siddet seviyelerine
gore smiflandirilarak, kit olan diinya kaynaklarmni en optimal bi¢imde ve ihtiyaglari en 1y1
sekilde karsilayacak diizeyde kullanarak, bireyin tatmin diizeyini azami diizeye
cikarabilmektir. Goriildigii gibi bu basit tanimlamanm yapilabilmesi i¢in yardimci

tanimlamalardan faydalanilmistir.

Yine aym1 tanim icerisinde gecen ve ihtiyaglarin sinirsiz olmasi durumu, zaman
icerisinde bu tiirden gereksinimlerin degisime ugramasi kaginilmaz olmaktadir. Yani, bir
birey icin, yasammin belirli bir doneminde belli bir nesneye duyulan ihtiyacin gerekliligi;
aynt bireyin, ilerleyen yasam donemlerinde azalabilecektir. Bu degisim, zaten

insanoglunun dogasi1 geregi olmaktadir.



Bireyin tercihlerindeki degisim, ayni sekilde toplumlar i¢in de gecerlidir. Toplumsal
ihtiyaclar da, zaman gectikce, yasanilan ¢agm gereksinimlerine gore bigimlenmektedir.
Cesitli donemlerde, ihtiyaclarin sekillenmesine yon veren belli iktisadi donemlerde, farkli

ogretiler; yasanilan yillara, damgalarin1 vurmuglardir.

Bu yonden bakildiginda, sistematik iktisadi donemlerin baslangicinin 16. yiizyilda
(y.y.) merkantilizm ile basladigini ifade etmenin dogru olacagma inanilmaktadir. Ileriki
bolimlerde genis kapsamli olarak deginilecek olan bu 0&gretiler, ayrintili sekilde
aciklanacaktir. Ancak simdiden sdylenmesi gereken; bu Ogretilerin, yasanilan ¢agdaki
ithtiyaclarin degisikligine gore belirli donemler dahilinde yiriirligiinii siirdiirmekte oldugu
ve zamani geldiginde yerini bagka bir 6gretiye birakmis olduklaridir. Bu 6gretiler arasinda
kesin bir tarith dolasimi oldugunu séylemek oldukca giictiir. Bir 68reti asirlarca etkisini
gostermeye devam etmisken, bir bagka 6greti 20-30 yillik siireler halinde etkisini gostermis

olarak; yiiriirliiglinii bagka bir 6gretiye birakmistir.

Giderek siglasan ithalat ve ihracat oranlarindan ve daha da yiikselmekte olan glimriik
tarifelerinden kaynaklanan dis ticaretteki azalmanin Oniine gecilmesi paralel ticaret katki
saglayabilecek bir sistem olarak goriilmektedir. Bu nedenle, uluslararasi ticareti
canlandirabilme ve hacmini arttirabilme imkanma sahip olduguna inanilan bu sistemin
daha fazla gelistirilip, tiim diinya {ilkelerinin paralel ticaret uygulamalarmi hayata
gecirmelerini tesvik edecek bir noktaya ulasilmasi saglanmalidir. S6z konusu bu durumun
saglanmasi halinde, nihai tiiketiciden baslayarak diinya refahinda pozitif bir artisin

gortilebilecegi tahmini yapilmaktadir.

Calismada paralel ticaret teriminin yaninda, bu ifade ile ilgili yardimci terimler de
siklikla kullanilmaktadir. Paralel ithalat, paralel ihracat, gri piyasa ithalat1 gibi terimler
calismada siklikla yer almaktadir. Genel perspektiften bakildiginda konu, ticaretin nasil,
ni¢in ve ne amagcla yapildiginin agiklanmasia doniik sekilde bi¢cimlendirilmistir. Konunun
esas ¢ikis noktasina bakildiginda, ticaretin “ithalat” yoniine yonelik olarak kurgulanmustir.
Ticaretin “ihracat” yonii ikincil manada ele alinmistir. Bu sebeple ticaret denilerek,

ticaretin Ozellikle ve dncelikle ithalat yonii iizerinde duruldugunu belirtmek gerekmektedir.



Paralel ticaret konusuna akademik anlamda katki saglayan bilim insanlarinin yapmis
olduklar1 ¢aligmalar hakkinda bilgi verilmesinin faydali olacagi diisiiniilmektedir. Bu
alandaki akademik caligmalarin onciisii olarak Keith E. MASKUS un adi 6n plandadir.
Yazmis oldugu en Onemli eseri: “Parallel Imports” (2000)’dir. Maskus c¢alismasinda;
paralel ticaretin anlasilmasi amaciyla, tanimmin yapilmasi yolunu se¢gmis, Avustralya ve
Yeni Zelanda miizik piyasalarindaki {iriinlerin incelemesini yaparak konu hakkinda bilgi

sahibi olunmasimi hedeflemistir.

Maskus ile birlikte bu konuda referans kaynagi olarak kullanilan ¢alismaya imza atmis
olan Frederick M. ABBOTT’1 ayrica anmak gerekmektedir. Abbott’in “First Report (Final)
To The Committee On International Trade Law of the International Law Association on
the Subject of Parallel Importation” (1998) adli eseri bu konuda arastirma yapan kisilere
151k tutmustur. Bu ¢alismasinda Abbott; paralel ticaret konusunun 6zellikle yasal altyapisi
iizerinde durmus ve bu durumu vermis oldugu dava 6rnekleriyle desteklemistir. Konuya
daha cok ABD ve AB cergevesinden bakarak, bu grup iilkelerin yapmis olduklari
uluslararas1 anlagmalarda gecen ve paralel ticaretin yapiliyor olmasina yol acan kanun

maddelerinin agiklanmasi yolunu tercih etmistir.

Yine Abbott ile ayn1 donemlerde eser ortaya koymus olan Dale F. DUHAN ile Mary
Jane SHEFFET i ortak yaymi olan“Gray Markets and the Legal Status of Parallel
Importation” (1988) adli eseri, konunun anlasilabilmesi adina faydali bir yaymn niteligine
tagimaktadir. Yazarlar konunun anlasilabilmesi noktasinda, sayisal Orneklerden yola
¢ikarak paralel ticaretten saglanan fayday: anlatma ydntemini benimsemislerdir. Ozellikle
ABD ve AB iilkelerinde goriilmiis olan dava orneklerini ele alarak, hakimlerin bu konuda
vermis olduklar1 6zellikle c¢eliskili kararlar {izerinde dikkatle durmuslardir. Ayrica,
konunun ge¢cmisine yOnelik bilgilerden baslayarak, ekonomik hukuki ve tiiketiciler ile

imalatgilar tizerindeki etkilerine doniik agiklamalar yapmuiglardir.

Akademik gevreler tarafindan da incelenmeye deger bir konu olarak dikkatleri tizerinde
toplayan paralel ticaret konusu uluslararasi dig ticaret rejimi icerinde yeni bir sistem olarak
goriilmektedir. Paralel ticaret sistemi adi verilen bu dis ticaret sistemi uygulamasi
dikkatleri giderek daha fazla iizerine cekmektedir. Paralel tacirler tarafindan, farkl

piyasalardaki yetkili dagiticilardan yahut da ilgili {iriin piyasasindan orijinal {irtinlerin ayn1



ve tamamen yasal olan mallarin satin alinarak; farkli piyasalarda, yetkilendirilmis
dagiticilarin izni olmaksizin yeniden satis1 demek olan paralel ticaret, saglamis oldugu

avantajlar1 dolayisiyla ilgi odagi olmaktadir.

Paralel ticaret, diinya ticaret hacminde ulusal, bolgesel ve uluslararasi tiikkenme olmak
iizere ti¢ farkli bigimde yapilabilmektedir. Bir iilkenin sadece farkli i¢ piyasalar1 arasinda
gerceklestirilirse ulusal tiikenme, AB seklindeki bolgesel bir topluluk igerisindeki
piyasalarda gerceklesirse bolgesel tilkenme ve son olarak farkli iilkeler arasindaki
piyasalarda gerceklestirilirse uluslararasi tilkkenme ilkesi kapsaminda bu tiirden bir ticaret
gerceklesebilmektedir. Mevcut durum dahilinde heniiz tam olarak yasal altyapisi
olusturulmamis olan paralel ticaretin isleyisi, tiikenme ilkesi cercevesinde ele almarak
yapilmaktadir. Paralel ticaretin s6z konusu olan bu durumu, yasadisi bir olgu izlenimi
uyandirsa da, DTO (Diinya Ticaret Orgiitii) anlasmalarindaki maddelerde gegen yasal

zemine dayanilarak devam ettirilmektedir.

Paralel ticaretin yapilmasii doguran ihtiyacin ne oldugu sorusundan yola ¢ikilarak; bu
tiirden ticaretin tiirlerinin neler oldugu ve bu olusuma destek verenlerin ya da karsi
¢ikanlarin savunduklar1 goriisler, dava drnekleriyle birlikte verilmeye calisiimustir. ilgili
bilgilerin agiklanmasiyla konuya ilgi duyan kesimlerin, bu sistemin gelecegine doniik
planlarmin gelistirilip, gelistirilmemesi yoniinde bir fikir sahibi olunmas1 geregince caba
harcanmistir. Dig ticaret sistemi i¢inde kendine yer edinmeye baslamis olan “paralel
ticaret” gerceginin, Tiirkiye akademik ve is dlinyasi ¢evrelerine anlatilmasi amaglanmustir.
Konunun ¢ok yeni olmasi yiiziinden, bu sistemle ilgili literatiir oldukca smirli sayida
bulunmaktadir. Bununla birlikte, Tiirkge literatiir kaynaklar1 daha da sinirl sayidadir. Bu
eksikligin giderilmesi noktasinda caligmanin katki saglayacagi diisiincesinden hareket
edilmistir. Bu konu hakkinda bilgi birikiminin arttirilmasi yapilacak akademik caligmalarla

birlikte miimkiin olacaktir.

Calisma temel olarak iki bolimden olusmaktadir. Birinci bolimde; ikinci boliimde
anlatilmis olan konunun kolayca anlasilir olmasma zemin olusturmasi maksadiyla, tarihsel
siire¢ igerisinde uluslararas1 dig ticarete damgasmi vuran teorilerden bahsedilerek yola
cikilmistir. Bu amagla yasanilan donemlere tam anlamiyla damgasini vurmusg ana teorilerin

aciklanmas1 yontemi benimsenmistir. Teorilerin agiklamasi yapilirken, fikirleri ortaya atan



kisilere ait bilgilerin verilmesinin de yararli olacagi diisiincesiyle bu hususlara dair
aciklamalarda bulunulmustur. Yine bu bdliimde; tireticilerin ve yeni iiriinleri ortaya ¢ikaran
kesimlerin, emeklerinin korunmasi noktasinda uluslararasi alanda kabul edilmis koruma
araclarindan s6z edilmeye c¢alisilmistir. Bu koruma araglarinin  6zellikle Tiirkiye
ayagidaki gelismeler ve olusumlar iizerinde daha agirlikli olarak durulmustur. Bu amag
dogrultusunda da tablolar yardimiyla ge¢cmisten giliniimiize koruma olgusunun gecirdigi

evrimin vurgulanmasina ¢aligilmistir.

Temel altyapis1 bu sekilde diizenlenen calismanin ikinci bdliimiinde, konunun
anlatilmas1 ve agiklamasmin yapilmasma ¢alisilmistir. Ikinci boliimde; ticaret anlayisinda
goriilmeye baglanan degisime vurgu yapilarak, ¢alismanin odak noktasi olan “paralel
ticaret” kavramina giris yapilmistir. Paralel ticaretin; tiirleri, dayandigi temel nokta kanuni
cerceve icerisinde diinya iilkelerinin almis olduklar1 tavirlar 6zelde Tiirkiye’deki
gelismeler g¢ergevesinde tutum ele alinarak, agiklamalar genisletilmistir. Bu kavramin
heniliz ¢ok yeni olmasi nedeniyle, daha c¢ok yabanci kaynaklardan derlenen bilgilerin
kullanilmas1 yontemi secilmistir. Bu durumun daha ¢ok bir zorunluluk hali olarak
karsimiza ¢iktigimi1 6zellikle belirtmenin dogru olacagina inanilmaktadir. Cogu kesimin
konu hakkinda yeterince bilgi sahibi olmayisinin, bu kavrama siiphe ile bakiliyor olmasina
yol actigimi ifade etmek gerekmektedir. S6z konusu Onyargilarin iistesinden gelinmesi

noktasinda, bu ¢aligmanin fayda saglayacagina inanilmaktadir.

Paralel ticaretin diinya ticaret hacmini arttiracaginy, tirlin fiyatlarinda iilkeler arasindaki
biiytik farklihigin; daha da azalacagi varilacak sonuglardandir. Bu agidan bakildiginda,
paralel ticaret sisteminin gelisecegine ve gelecek donemlerde {iilkeler arasinda kabul

edilebilirlik diizeyinin bugiinden daha yiiksek olacagina olan inan¢ oldukga giicliidiir.



BiRINCi BOLUM

1. BIR ILETiSIM ARACI OLARAK TiCARET VE INSAN iLISKIiLERIi

Varoluslarindan itibaren insanlar, siirekli olarak, c¢esitli gereksinimlere ihtiyag
duymuslardir. Bu gereksinimleri; bedensel ve ruhsal gereksinimler olarak, genel anlamda,
iki baghk altinda toplamak miimkiindiir. Insanlar; yemek-igmek, iletisim kurmak, vb
bedensel ihtiyaclar1 ile giilmek-aglamak, 6grenmek, hissetmek, gibi ruhsal ihtiyaclarmi
stirekli olarak kargilamak zorundadirlar. Bu ihtiyaclar zaten, insan dogasinin sonucu olarak
ortaya ¢ikmaktadir. Insani, diger varhklardan aywan bu ve benzeri ihtiyaclar;
karsilanabildikleri zaman, birey tarafindan mutluluk duygusu hissedilmeye baglanmaktadir.
Bu ihtiyaclar karsilanamadiklar1 takdirde ise duyulabilecek hisler, olumsuz sonug verenler

olacaklardir.

Ihtiyaglarm sinirsiz olmas1 durumu ise, mutlulugun elde edilebilmesi noktasinda bazi
giicliiklerle karsilasilmasina neden olmaktadir. Bu durumun Oniindeki en biiylik
engellerden bazilari; gelir diizeyi, ihtiyacn kaynaga olan uzakligi, arzin az ya da hig
olmamas1 olarak sayillmasi miimkiindiir. En biiyiik engelin, gelir diizeyi oldugunun
belirtilmesinde fayda bulunmaktadir. Ciinkii talep ettigimiz bir ihtiyacin elde edilebilmesi
icin, ihtiyacin degerinin 6denmis olmasi gerekmektedir. Bu yiizden sinirli olan gelir
diizeyleriyle, simirsiz ihtiyaglarin tiimiiniin karsilanabildigi soylenememektedir. So6z
konusu ihtiyaglarin karsilanmasi noktasinda insanoglu kimi zaman kendi kendine
yetebilmeye calisirken, kendi kendine yetmedigi durumlarda ise baskalarindan yardim ve
destek alma yolunu tercih etmektedir. Bu noktada, insanoglunun ihtiyaglarini
karsilayabilmesi amaciyla, bagskalariyla iletisim kurmasi gerektigi belirtilmelidir.
Insanoglunun kendi arasinda kurdugu iletisim yontemleri ¢ok ¢esitlidir. Bu ydntemlerin
birisini de “ticaret” ile kurulan iletisim olusturmaktadir. Boyle bir agidan bakildiginda, bu
anlamda ticaretin; insan ihtiyaglarinin karsilanmasi i¢in, en az iki taraf arasinda kurulmus

olan bir iletigim tiirii olarak goriilmesi anlasilir hale gelmektedir.



Ticaretin basitge; en az iki kisi ya da olusum arasinda, karsilikli ihtiyaclarin
karsilanmas1 amaciyla meydana getirilen bir is birligi seklinde adlandirilmasi miimkiindiir.
Temel olarak, ihtiyaci duyulan bir malin elde edilmesinde; kars1 tarafin ihtiya¢ duydugu
baska bir mal ve hizmetlerle ilgili malin veya hizmetin degistirilmesi seklinde cereyan
eden ticaret, giiniimiizde artik bu durumun ¢ok daha Otesine ge¢mis bulunmaktadir.
Gelecekte, ihtiyaglarin farklilasabilecegi belirtilerek; ticaret yapma sekillerinin, yeni

boyutlar kazanabilecegini simdiden belirtmenin yararl olacagina inanilmaktadir.

Ticaretin yapilisinda, insanoglunun var olusundan itibaren, degisikliklerin siirekli
olarak sekillendigini belirtmek miimkiin olmaktadir. Giliniimiizde, agirhikli olarak, paranin
kullanildig1 ticaret; daha oOnceleri, bu amaci karsilayacak c¢esitli degerli maddelerin
kullannommma dayanmaktaydi. Kimi zaman deniz kabuklarinin  kullanilmasiyla
gerceklestirilen ticaret; kimi zamanda degisik sekil ve biiytikliikteki taslarin ve madenlerin
kullanilmasiyla yapilmistir. Ticaret anlayisinin gelisiminde ilk basamaklarin olusturulmasi
amaciyla kullanilan bu unsurlar; giiniimiizde insan ihtiyaclarmin bir diger geregi olarak,

bahsedilmis sekillerden cok daha farkl ve ¢esitli bicimler almaktadir.

Iletisim imkanlarinim siirekli geliserek, insanlar arasinda kurulan ve yeni kurulacak olan
baglara hizmet etmesi kaginilmaz bir gerceklik olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Gliniimiizde,
internetin bu baglar1 olusturmasindaki rolii, cok biiyiik olmaktadr. internetin sundugu
imkanlardan olan, karsilikl1 ticaret iliskisi, degisik sekillerde avantajlar saglamaktadir. S6z
konusu avantajlardan birisi reklam maliyetlerinde ortaya c¢ikmaktadir. Daha Onceleri
firmalarin iirettikleri iirtinlerin diinya ¢apinda tanitilmasinda, diinyanin ¢esitli bolgelerinde
diizenlenen fuar organizasyonlari, en basta gelen yontemlerden birisini olusturmaktadir.
Ancak diizenlemesi yapilan fuar alanlarmmin fiziki kapasiteleri dolayisiyla, katilabilecek
firma sayilarindaki sinirlama; isteyen her firmanin bu tip organizasyonlara dahil olunmasi
amacina en biiyiik engellerden birini olusturmaktadir. Bu nedenle fuarlara katilabilmek ve
driinlerin reklamlarmin yapilabilmesi noktasinda katlanilan maliyetler biiyiik tutarlara
ulagmaktadir. S6z konusu maliyetlerin karsilanabilmesi amaciyla olusturulan fonlarin
biliytikligli ise firmalarin ana amaglarindan sapmalarma ve {retimde sinirlamalara

girismelerine neden olabilmektedir.



Internet, tam da bu noktada, kurtarici bir unsur olarak goriilmektedir. Firmalar ¢ok
kiiciik tutarlardaki yatirimlarla, kendilerini ve f{iriinlerini; kuracaklar1 web siteleri
aracilifiyla, diinyanm tiim noktalarindaki miisterilerine ulastirabilmekte ve tanitimlarini
yapabilmektedirler. Bir web sitesinin kurulup, tanitim iglevini yerine getirmesiyle birlikte;
diinyanin herhangi bir yerindeki ticaret amacli bir fuara katilabilmenin getirdigi maliyet
cok daha dislik seviyelerde olusabilmektedir. Yani bu durumda, herhangi bir ticaret

fuarma katilmanin firsat maliyeti, firmanin kendisi i¢in bir web sitesi kurmasi olmaktadir.

Firmanm koklii bir kurulus haline gelmesi yillarca siiren bir zaman siirecini beraberinde
getirmektedir. Firma istenilen bu duruma gelene kadar, ge¢irecegi bir evrim siirecine dahil
olmak zorundadir. Bu evrimi gergeklestirip, kokli bir kurulus haline gelmis firma icin,
ulusal ya da uluslararas1 fuarlara katilmak adeta bir zorunluluk unsuruna doniismektedir.
Bu girisimin basarilabilmesinde, yeteri kadar reklam fonuna sahip olan firmalar lehine s6z

konusu maliyetin karsilanmasi, ¢cok daha kolay hale gelmektedir.

10. Tiiketim Ihtiyaclarmin Karsilanmasi Noktasinda Ticaretin Rolii

Iginde bulundugumuz devirde oldugu gibi, giiniimiizden asirlar éncesinde de insanlar;
ihtiyaclarmi  karsilamak i¢in ekonomik faaliyetlerde bulunmuslardir. Ekonomik
faaliyetlerin belki de en temel sekli, tarim olmustur. Insanlar; 6ncelikle kendi besin
ithtiyaclarimi karsilamak i¢in, tarimsal faaliyetlere girismislerdir. Bireysel ihtiyaclarmin
karsilanmasiim ardindan da ellerinde bulunan ve ihtiyaclarindan fazla olan, tarimsal
driinlerin bir kismini baska insanlarm kullanabilmesi amaciyla, s6z konusu bu {iiriinlerin

ticaretini yapmaya baslamislardir.

Ticaretin tamamlanmasiyla birlikte de, belirli oranda gelire sahip olmuslardir. Elde
edilen bu gelirlerle de, ihtiyacint duyduklari, diger gereksinimlerini karsilayabilme yolunu
se¢mislerdir. Farkli insanlarin, farkl tiirden taleplerinin karsilanmasina cevap verilebilmesi
noktasinda da “tiiccar” adin1 verdigimiz kesim ortaya ¢ikmistir. Temel olarak bir talebin
karsilanmas1 noktasinda, alic1 ve saticiya aracilik etme gorevini tiiccarlar listlenmislerdir.
Bu isi yaparken de, kendilerine maddi bir gelir saglamaktadirlar. Tacirlerin ekonomik
hayatta s6z konusu olan bu rolii, yiizyillardan beri degiserek ve farkli isimler alarak devam

etmektedir. Ama isin 6zline baktigimizda hep, bir tireticiden; bir iirliniin alinip, baska bir



alictya satilmasi islevinin gerceklestigi goriilmektedir. Insan ihtiyaclarma gore sekillenen
ticaret, belli bir kapasiteye ulastiginda, artik cereyan etmekte oldugu bdlgenin disarisinda

da yapilabilir hale gelmektedir.

Bir tllkeyi ele alarak, bu konuyu daha da gelistirmenin miimkiin olacagina
inanilmaktadir. S6z konusu iilke insanlarinin biiylik bir kismi; ekonomik hayatm, kendi
konumlarimni belirleyen diizeylerindeki, belirli noktalarda bulunmaktadirlar. Kimisi tiretici
iken, kimisi satici, kimisi ise alict konumunda yer almaktadirlar. Bu sekilde, li¢lii bir
sacayag1 lzerine oturtulabilecek ekonomik yapi; ilgili {ilkenin ihtiya¢ duydugu
gereksinimlerin karsilanmasi noktasinda, muhakkak bir faaliyet icerisinde bulunmaktadir.
Ureticinin; emegini ortaya koyarak iiretmis oldugu iiriinlerin, ticari riski {istlenen
tiiccarlarca; satm alip, daha sonra da iirtinleri talep eden kisilerce satin alinmasi dongtisii
icerisinde, ekonomik faaliyetler devam etmektedir. Ekonomik bir dongii olarak
nitelenebilecek bu faaliyetler, insan ihtiyaclarmin sinirsiz olmasi anlaminda, siirekliligini
devam ettirmektedir. S6z konusu {ilke insanlarinin; ihtiyaclarinin karsilanabilmesi

amaciyla, ekonomik hayatta sozii edilen bu dongii de siirdiirtilebilecektir.

Bahsedilen iilkenin ihtiyag¢larinin karsilanmast; belli bir doyuma ulastiginda ve bununla
birlikte tiiketimden daha fazla bir iiretim yapilabilir noktaya gelindiginde, dis ticaret olarak
adlandirilan ve ithalat ile ihracat terimlerinin ortaya ¢ikardigi bir olgu meydana
gelmektedir. Uretici bir iilkenin imalat faaliyetine girisip, kendi insanlarinmn ihtiyaglarini
karsiladiktan sonra, iiretim fazlasi artan kismin; diger diinya iilkelerine satis1 olan ihracat
ile tilkede ihtiyaci duyulan ve diger diinya lilkelerinden {irlinlerin satin alinmasi yoluyla
ortaya c¢ikan ithalat terimlerinin bilesimini olusturan dis ticaret, yiizyillardan beri
siregelmektedir. Dis ticaret sayesinde; eksik olan ihtiyaglarmn karsilanip, ihtiyacin
oOtesindeki triinlerin; bagka iilkelere satilip, gelir elde edilmesi yoluna gidilmesi; zaman
icerisinde ticarette yasanan degisimlerin ardindan ortaya ¢ikmistir. Bugilinkii modern dis
ticaret anlayisi ile gegmis asirlarda yasanilmis olan dis ticaret arasinda, ¢esitli yontem
farkliliklar1 ve farkli iktisadi akimlarm ortaya ¢iktig1 goriilmektedir. Bu yontem ve akimlari
16. y.y.’dan baglayarak, giiniimiizde gelinen tarih arasinda sinirlandirip anlatmakta fayda
olduguna inanilmaktadir. Ciinkii dis ticaretin nasil yapilmasi gerektigi ve sistematigi ile
ilgili bilgilerin; donemin ekolii sayilan kisilerce anlatiminin, 16. y.y.’dan itibaren ortaya

¢ikmis oldugu bilinmektedir.
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100. Merkantilizm

“Latincede merkant; tliccar ya da tacir, merkantil ise ticaret ya da ticarete ait anlamina
gelmektedir. Bu koklerden tiireyen merkantilizm de ticari kapitalizm olarak adlandirilir.
Orta ¢agin sonu ile sanayi devrimi arasindaki donemde, Bat1 Avrupa’da feodalizm yikilmis
ve glclii ulus devletler ortaya cikmistir. Adi gegen donem ekonomik agidan, sermaye
birikimi ve piyasa ekonomisi sartlarinin hazirlandigi yani ticari kapitalizmin gelistigi
donemdir. 1450-1750 arasinda ii¢ yiiz yillik siireyi kapsayan merkantilizm; ideolojik
anlamda iktisadi, sosyal ve siyasal olaylar karsisinda belirli bir tutumun ve politikalar
sisteminin genel adidir. Merkantilist diisiince Bat1 Avrupa’daki merkezi devletlerin iktisat

politikalarmi etkilemis bir iktisadi goriistiir” (BERBER, 2006, s.53).

“Merkantilizm, Amerika’da altin ve giimiis madenlerinin bulunmasindan sonra 16. ve
18. y.y.’lar arasinda ortaya atilan, devletin asil zenginliginin degerli madenlerden
olustugunu ileri stiren ve korumaci bir dis ticaret politikasini savunan bir iktisadi 6gretidir.
Merkantilizm tiiccar zihniyeti demektir ve goriis aciklayanlar genellikle tiiccarlardir.
Bunlar arasinda, Fransa’da Richelieu, Montchrestien ve Colbert; Ingiltere’de D. Hume ve
W. Petty; Ispanya’da Ortiz sayilabilir. Bu diisiiniirler, bir devletin gii¢lii olmak igin zengin
olmas1 gerektigi ve zenginligin en yiiksek bi¢iminin de degerli madenlerde bulundugu
ilkesinden hareket ediyorlardi. O halde yapilmas1 gereken sey, diger iilkelere karsilig1 altin
olarak 6denmek iizere mal satarak, olabildigince ¢ok miktarda altin toplamaktir. Buna
karsilik devletin, degerli maden c¢ikislarma yol agacagi i¢in mal ithalati yapmaktan

kaginmasi gerekir” (CELIK, 2006, s.10).

“Merkantilist doktrine gore diinya serveti (altin ve degerli maden stoku) sabittir. O
nedenle birbiriyle ticaret yapan iilkelerin ¢ikarlari arasinda daima bir ¢eligki vardir. Soyle
ki, ticaretten bir taraf kazanch ¢ikarken, diger taraf ayni dlgiide bir zarara ugrar. Bir bagka
deyisle ticaretten tiim taraflar ayn1 anda kazang elde edemez, bir tarafin sagladig1 kazang

obiir tarafin ugradig1 kayip pahasma olur” (SEYIDOGLU, 2003, s.15).
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Kita Avrupa’sinda derebeylik sisteminin zayiflamaya baslamasi ve artik yikilmaya
dogru gidisinin ardindan; ulusal birliklerini saglamaya ve birer iilke olmaya gayret
gosteren devletlerin ortaya c¢ikmaya basladigi bilinmektedir. Siyasi birliklerini; ulus
devletlerin meydana getirilmesi seklinde ortaya koyan {ilkeler, bundan sonra ekonomik
birligin meydana getirilmesi amacma yOnelmislerdir. Bu ama¢ dogrultusunda da o
donemde gecerli olan ekonomik ilerleme stratejisinin; Merkantilizm Doktrini oldugu
diisiincesiyle, faaliyetlerine yon vermislerdir. Ulus devlet haline gelen ve artik kendi
menfaatleri geregi dogrultusunda hareket eden iilkeler; zenginlik saglamak ya da var olan
zenginliklerini arttrma gayreti icerisine girmek i¢in, ¢aba sarf etmeye baslamislardir. Bu
ama¢ dogrultusunda dis ticaretten de faydalanmislardir. Yalmiz dis ticaretin iki ayakli
yapisindan uzaklasarak; yani ithalatin kisilmasii, bunun 6tesinde ihracatin artirilmasini
hedefleyen politikalar1 uygulamaya gecirmislerdir. Ulkenin ekonomik zenginliginin
arttirilmasinda, degerli yeralt1 madenlerinin en gercek¢i ekonomik enstriimanlar oldugu

inanciyla hareket etmislerdir.

“Bat1 Avrupa’da merkantilist politikalar izleyen merkezi devletler, bir yandan tilke i¢1
iretimi ve Ozellikle mamul mallar tiretimini dis rekabete karsi koruyor, 6te yandan da
ithracati arttirarak genel durgunluk kosullarinda isttihdam yaratmayi amagliyorlardi. Ayrica,
Avrupa’nin yiikselmekte olan devletleri merkantilist politikalar1 dis ticaret ve denizasiri
pazarlar i¢in girisilen rekabette onemli bir ara¢ olarak kullanmiyorlardi. Her devlet kendi
sermayedarlarmin ticaret filosunu destekliyor, dis ticaretin iilkenin kendi filosu tarafindan

tasinmasini zorunlu kiliyordu” (PAMUK, 2005, ss.137-138).

Merkantilizm doktrinin 6nde gelen temsilcilerinden biri Thomas Mun’dur. Thomas
Mun 1571-1641 yillar1 arasinda yasamis olan ve Merkantilistler olarak adlandirilan grubun
saygideger bir tiyesidir (PRESSMAN, 1999, p.1). Thomas Mun iilkelerin zengin olabilmesi
icin ailelerin zengin olmasini saglayan gerekcelere yani tasarruf edilmesi gerektigini ve
yaptiklar1 harcamalardan daha fazlasini iiretmeleri gerektigini belirtmistir. Ayni sekilde,
iilkelerin ve ailelerin daha ¢ok para harcayarak fakirleseceklerini iddia etmistir. Ayrica
Mun; gida, giyim ve savas i¢in yapilan harcamalarin gerekli oldugunu, bu gibi mallarin
ithal edilmesinin Ingiltere’nin zenginligini arttirdigini belirtmistir. Diger taraftan liiks

mallarin ithal edilmesinin, lilkeye zarar verdigini belirtmektedir.
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Ticaret dengesi, genel anlamiyla, bir iilkenin ihracati ile ithalati arasindaki farktan
olugsmaktadir. Bir iilke ticari bir fazla sagladiginda; ihracati, ithalatin1 agsmis olmaktadir.
Yurtdisia; yabanci iilkelerden satin alinanin iizerinde satis yapildiginda, bu satis icin
yapilmast gereken Odemelerin, yabancilar tarafindan kapatilmast zorunlu bir hal
almaktadir. 17. y.y.’da bu tiirden 6demeler 6ncelikli olarak altin ve giimiis gibi madenlerle
yapilmaktaydi. Ticari kazanglar; boylelikle, bir lilkenin zenginligini arttirmakta ve zengin
bir iilke olunabilmesini saglamaktadir. Buna karsilik, i¢ ticaret; bir vatandastan kazanilan
degerli madenin, diger vatandasin kaybma esit olmas1 nedeniyle Ingiltere’yi daha zengin
yapmamaktadir. Ticari kazang saglamak icin; Ingiltere’nin, daha fazla kendi kendine yeter
bir iilke olmak zorunda oldugu ve Ingiltere’nin yabanci mallara da ihtiyaci oldugu Mun
tarafindan ifade edilmistir. Ayrica Ingiltere’nin daha fazla tasarruf etmesi gerektigini
belirtmistir. Bunu icin de ihracata yonelik mallarin daha fazla {iretilmesi gerektigi
belirtilmistir. Mun, Ozellikle liiks mallara elestirel goézle bakmis ve lilks mallarin

tikketimine, engel olunmasi gerektigini belirtmistir (PRESSMAN, 1999, p.2).

Thomas Mun’un goriislerine bakildiginda; dis ticaretten bir iilke kazan¢l ¢ikarken
diger iilkenin zararl ¢iktigi, anlayisinin hakim oldugu goze ¢arpmaktadir. Oysaki Mun’dan
sonraki iktisatcilar, Ozellikle de David Ricardo’nun ortaya koydugu ’Karsilastirmali
Ustiinliikler Teorisi’ bu diisiincenin ne kadar s1g olduguna dair kamitlar igermektedir. Mun
ve onun goriislerini paylasan bilim adamlari, dis ticareti bu s1g anlayistan ibaret olarak

gormiis ve ekonomik alandaki fikirlerine bu diisiinceyle yon vermislerdir.

101. Fizyokrasi

Fizyokrasi; 1750-1776 yillar1 arasindaki donemde, Merkantilizm’e adeta kars1 bir tepki
olarak ortaya ¢ikmis bir ddonemi meydana getirdigini ifade etmek miimkiindiir. Fransizca,
“doganin kuralr” anlamina gelen “physiocrate” kelimesinden tiireyen fizyokrasi; ekonomik
anlamdaki tiim zenginligin, toprak vasitasiyla tarimdan elde edilebilecegini varsayan
ogretiye dayandigi bilinmektedir. Ekonomik anlamda “fazlanin™ ancak ve sadece tarimdan
kaynaklanacag1 goriisii lizerine kurulan bu 6greti ile feodal nitelikteki toprak miilkiyetinin
ortadan kaldirilmis oldugu ve tarim sektOriiniin; sanayinin ana dali oldugu, ifadesi
belirginligini olusturmaktadir. Merkantilist diisiincede var olan; altin ve glimiis gibi degerli

madenlerin, servetin ana kaynagi oldugu diislincesine karsilik, Fizyokrasi’de, ekonomik
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fazlanin ancak tarimdan elde edilebilecegi ongoriisii 6gretilere damgasini vurmus oldugu

bilinmektedir.

Fizyokrasi Ogretisine eserleriyle katkida bulunan kisilere ise yine Fransizca olan
“physiocrats” kelimesinden oOtiirii fizyokratlar adi verilmistir. Fizyokratlarm en
onemlilerinin; Dr. Frangois Quesnay, Gournay, R. J. Turgot, Baudeau gibi diisiiniirlerden

olustugu bilinmektedir.

Fizyokrasinin temel unsurunun; “dogal diizen” varsayimi oldugu bilinmektedir. S6z
konusu bu dogal diizen i¢in “yaratic1” tarafindan kurulmus ve yine O’nun tarafindan idare
edilen bir sistemden bahsedilmekte, insanlar ise bu diizen icerisinde kurallara uygun olarak

hareket etmekle yiikiimlii olarak kendilerine bir rol iistlenmektedirler.

“Toplumun isleyisi de tipki fiziksel olaylarda oldugu gibi dogal diizen icinde
gerceklesmektedir. Bu nedenle de devlet, yani kral, bu isleyisi bozmamak i¢in toplumsal
ve ekonomik alanlara miidahale etmemeli; sadece bu diizeninin isleyisinin devami icin
gerekli diizenlemeleri yapmalidir” (http://paribus.tr.googlepages.com, 10.10.2008). Yani,
yeryiiziinde yasayan her bireyin; olusturulmus olan diizenin isleyisine, yardimci olmasi

zorunlulugu bulunmaktadir.

“Fizyokratlar’in savundugu ikinci prensip de produit net (net hasila) kavramidir. Basta
Quesnay olmak tizere, Fizyokratlar’a gore, iiretici olan, yani net hasila yaratan yalnizca
tarim, yani c¢ift¢idir. Sanayi, ticaret, el sanatlar1 gibi caligma alanlar1 ise iiretken olmayan
faaliyetlerdir. Fizyokratlar’m o donem i¢in tarimi gelismenin merkezinde goérmeleri ¢ok
dogaldi. Ciinkii, Fransiz ekonomisinde sanayinin ve diger sektdrlerin ekonomideki paylar:
heniiz yok denecek kadar azdi ve bu nedenle de Fizyokratlar tarafindan iiretken olmayan

faaliyetler olarak adlandiriliyorlardr” (http://paribus.tr.googlepages.com, 10.10.2008).

Bu noktada, bu diisiiniirlerden, Dr. Francois Quesnay’i anmadan ge¢gmenin biiyiik bir
hata olduguna inanilmaktadir. Quesnay; 1694 yilinda Versaiiles’in batisina 15 km.
uzakliktaki Mere kdylinde diinyaya gelmistir. Cift¢i ve bakkal olan bir babanin oglu olan
Quesnay, kitaplara adeta asik bir insan olarak yetigsmisti. 17 yasina geldiginde, tip doktoru

olmaya karar vererek, tip sinavlarmi basariyla gecmistir. Quesnay 55 yasina geldiginde,
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ekonomi ve matematikle ilgilenmeye baslamistir. Tip doktoru olmasi miinasebetiyle,
diizgiin isleyen bir para ve mal akimi semasini; insan viicudundaki kan dolagima benzeten
makalesi ile biiyiik bir takdir toplamistir. Analizinde; bu farkli, iki bilim dalimni, s6z konusu
makalesinde bir araya getirmistir (PRESSMAN, 1999, p.13). Quesnay; meydana getirdigi

“Ekonomik Tablo” ile ekonomik anlamdaki gelir dagilimini agiklamaya caligmistir.

Fizyokratlar da merkantilistler gibi ekonomik teorilerine; uygun ekonomik
politikalardan ¢ok, kendi kendine son bulan teoriler olarak bakmislardir. Tablonun amaci
sadece hangi ekonomilerin yeniden olusturulacagi ya da biiyliyecegi degil, ekonomik
biiylimeyi ifade eden politikalar1 agiga ¢ikarmaktir. Dahasi, Quesnay tipct bakis agisindan
ekonomiye, yardima muhtag¢ bir hasta gibi bakmaktadir. Bu politikalarin son bulmasiyla
Quesnay genel olarak iki tablo ortaya koyar. Bir tablo kontrol amacli, diger tablo degisik
ekonomik politikalarm etkilerini gostermek i¢indir. Iyi bir politika Quesnay’e gore
ekonomik biiyiimeyi gosterebilmelidir. Bu ise ancak tarim ve imalat {iriinlerindeki ¢iktinin
artirilmasi ile olur. Buna karsilik kot bir politika ise ekonomiyi kiigiilten ve durgunluga
sevk eden politikadir. Fizyokratlara gore, tiim dogru ekonomik politikalar; doganin

kurallar1 ile ayn1 prensiplere uyanlardir (PRESSMAN, 1999, p.14).

“Caglarinda c¢ok kisa bir siire etkili olmakla beraber, Fizyokratlar, iktisadi diisiince
bigimlerine getirdikleri yeniliklerle bugiin de anilirlar. Iktisadi diizenin isleyisini,
soyutlama yontemiyle kurduklari bir model cercevesinde anlama ¢abalari, toplumu
islevlerine gore birbirinden aymrmalari, servetin kaynagini miibadele degil iiretim siirecinde
aramalari, tarim uretimini diisiince sistemlerinin merkezi yapmalari, baslica o6zellikleri

arasinda sayilabilir” (http://www.bilgilik.com, 22.11.2008).
102. Liberalizm
18. y.y.)in son ceyregine dogru artik, tarima dayali iktisadi dislince; yerini,

girisimcilerin 6n planda oldugu ve sanayinin etkin unsur olmasi gerektigi diislincesini

savunan Iktisadi Liberalizm 6 gretisi, giiciinii hissettirmeye baslamustir.
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Liberalizm Ingilizce karsiligi “liberalism” olan ve “Devletin bireylerin medeni, iktisadi
ve siyasi haklarimm Oniinli a¢tig1 ve serbest piyasay1 one cikarttigi, siyasi felsefi akim.”
tanimlamas1 yapilmaktadir (http://tdkterim.gov.tr, 10.04.2008). Bu kelime Tiirkge’ye
Fransizcadan gegmistir. Kelimenin asil mensei, “hiir bir sahsa yakisan” anlamima gelen

Latince “liberalis” kelimesidir (http://ansiklopedi.turkcebilgi.com, 22.03.2009).

Fizyokrasi teorisinin ardindan gelen, liberalizm teorisi ilk kaynaklarmi; 18. y.y.’da
vermeye baslamistir. Temel olarak, tiim devlet miidahalelerine kars1 ¢ikan, sermaye sahibi
girisimecinin yatirim kararlarinda tamamiyla 6zgiir birakilmas: gerektigini ifade eden bu
teoriye; Tiirkge “birakiniz yapsinlar, birakimiz gegsinler” anlamina gelen Fransizca
“Laissez faire laissez passer” s0zli damgasini vurmustur. Yani, teorinin tanimlanmasinda
bu ifade adeta bir sifre olmustur. Sermaye sahibi girisimciye; yatirim yapma kararinda,
devlet tarafindan, yonlendirici de olsa herhangi bir baskinin kurulmamasi gerektiginin
ifadesini buldugu bu tanim; o donemlerdeki girisimciler i¢in sanki bir kalkan vazifesi
gormiistiir. Girisimceilerin, bu kalkan1 kullanirken basvurduklar1 agiklayict yontem;
kendilerinin ¢ikarlar1 i¢in yapacaklar1 islemlerin, sonu¢ olarak toplum c¢ikarlarma da
hizmet edecegi savi olmaktaydi. Yani, girisimci; elde ettigi karin belli bir orani nispetinde,

tabi oldugu tilkeye de belirli oranlarda ekonomik katki saglayacaktir.

“S6z konusu bu varsayimin arkasinda, mevcut olan, iki ayr1 toplumsal sart
bulunmaktadir. Bunlardan ilki; gelirin adil olarak dagilimi ve refahin arttirilmasi
konusudur. Gelir dagilimmin; var olan adaletsizligin yaygm oldugu goriisiini,
arttirmayacak ve yaygilastirmayacak sekilde yeniden yapilandirilmasidir. Ikinci olarak;
ekonomik durumun baskin bir ¢okiisten ve buhrandan uzak kalabildigidir. S6z konusu bu
iki durum gergeklestigi siire¢ icerisinde, bu Ogreti saglam temeller iizerinde ayakta

kalabilecektir” (http://ansiklopedi.turkcebilgi.com, 22.03.2009).

Iktisadi Liberalizm aslinda zaman igerisinde kendi kendini tamamlayan bir siirectir.
Yapilmasi beklenenler ile beklentilerin sonucunda ortaya ¢ikan siiregler dogal bir isleyis
siirecinin gerceklesmesi anlamima gelmektedir. Liberalizmin getirdigi serbestlik, bu siirecin

nasil islemesi gerektigini gostermesi agisindan 6nemli olmaktadir.
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“Serbest rekabet sisteminin tatbik edilmesiyle, piyasaya en iyi mal ve hizmetleri sunan
kisiler miicadeleyi kazanacaklardir. Boyle bir diizende sosyal ihtiyaglar da kendiliginden
karsilanacaktir. Ureticiler tarafindan iiretilen mallar, tiiketiciler tarafindan begenilip
tutuldugu oranda treticiler kazangh ¢ikacaktir. Tiiketicilerin zevklerinde veya hayatlarinda
degisiklik oldugu zaman da iireticiler bu degisiklikleri géz Oniinde tutup, tiretimi ona gore
ayarlamak zorunda kalacaklardir. Boylece ekonomik diizen, devleti idare edenlerin
iradeleri ile degil, ekonomik hayatin tabi kanunlari ile saglanacaktir. Ekonominin tabi
kanunlari, bilhassa fiyat mekanizmasimin isleyisinde kendini hissettirecektir. Bu sebeple,
fiyatlar tamamen serbest birakilmalidir. Adil olan veya olmayan fiyat yoktur. Goriiniiste
asir1 yiiksek bir fiyat iiretimin artmasimi saglar ve iiretimin artmasi da fiyatlarin diigmesine
sebep olur. Dolayisiyla, kazang sosyal bir miikafat, iflas ise hak edilmis bir cezadir”

(http://ansiklopedi.turkcebilgi.com, 22.03.2009).

Bu noktada da belirtilmis oldugu gibi, iireticiler ile tiiketiciler arasindaki arz ve talep
iliskisi nedeniyle, zamanla her iki kesimin de belirli bir tatmin diizeyine erisecegi
bildirilmektedir. Tiiketiciler acisindan, daha kaliteli ve {stiin {iriinlerin elde edilmesi
anlaminda ve iireticiler acisindan ise tiretimin miktariyla dogru orantili olarak, belli oranda
bir kazan¢ elde edilmesi miimkiin hale gelmektedir. Piyasada ortaya ¢ikabilecek bu
sekildeki bir tatmin diizeyi; piyasa isleyisinin serbest birakilmasi neticesinde meydana

gelen, pozitif bir sonug olusturacaktir.

“Liberalizmin bu anlayis1 daha sonra, 6zellikle 19. ylizyilda degisiklige ugradi.
Bilhassa, “tekel”lerin kurulmasi, kartel, trost gibi degisik adlar altinda, anlagmalarla
gerceklestirilen, isletmeler arasi birlesmeler, liberalizmin temel prensibi olan serbest
rekabet ilkesini kokiinden sarsmustir. Tekellerin hakim oldugu bir ekonomik ortamda,
tiikketicinin korunmasi kendiliginden gerceklesemeyecektir. Bu durum karsisinda devlet,
dreticiler arast anlasmalari, tekel ve Kkartellerin fiyat politikalarmi denetlemek

mecburiyetinde kalmistir” (http://ansiklopedi.turkcebilgi.com, 08.01.2009).

20. y.y.’a gelindiginde artik dig ticareti aciklamaya yonelik olarak, yeni teoriler
gelistirilmeye baslanmistir. Bu teoriler i¢in ifade edilebilinecek olan ortak nokta; iiretim

faktorlerine yenilerinin ve c¢agm getirdigi ihtiyaclar1 karsilayabilecek bu faktorlerin
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teorilere dahil edilmis olunmasidir. Bu sekilde ozetlenebilecek olan yeni dis ticaret

teorileri, icerik kapsamlarini bu konulardan almaktadir.

11. Yeni D1s Ticaret Teorileri

“Klasik iktisatcilar, emek disindaki tiretim faktorlerinden sermaye ve dogal kaynaklarin
farkinda olmakla beraber; dogal kaynaklari, Tanri’nin litfu ve sermayeyi, biriktirilmis

emek bi¢ciminde algilamay1 se¢gmislerdir” (BAYRAKTUTAN, 2003, s.177).

Yeni dis ticaret teorisyenleri, klasik dis ticaret teorisyenlerinin kurmus olduklari
modellere, emek disindaki diger {iretim faktorlerini eklemeyi basaramadiklar1
bilinmektedir. Bu boslugu yeni dis ticaret teorisyenlerinin, doldurmay1 basarabildiklerine
inanilmaktadir. Emegin disindaki iretim faktorleri, yeni dis ticaret teorilerinden
cikarilanlarla birlikte: Sermaye, girisimci, dogal kaynaklar, bilgi birikimi, vb olarak ifade
edilebilmektedir. Emek disindaki diger tiretim faktorlerinin bazilari, klasik dis ticaret
teorisyenlerince; doganin bir liitfu (dogal kaynaklar) ya da insan emeginin getirisi
(sermaye) olarak gordiiklerinden, kurmus olduklar1 modellerine bu tiirden {iretim
faktorlerini, dahil edemedikleri bilinmektedir. Bunun yerine, bu tiirden faktorleri

modellerinden hari¢ tutabilmek adina, bu yonde agiklamalarda bulunmuslardir.

“Bilgi ¢aginin yasandigi giinlimiizde rekabet tistiinliigii, bilgi yogun teknolojilere dayali
endiistrilerde ortaya ¢ikmaktadir. Bu nedenle, gegmiste rekabet iistiinliigii yaratan dogal
kaynaklar, sermaye ve emek gibi faktorlerin 6nemleri gittikce asinmakta ve bilgi daha ¢ok
onem kazanmaktadir” (VATANSEVER DEVIREN, http:/www.mevzuatdergisi.com,
04.06.2009).

Genel olarak “bilginin”, olusturulan yeni teorilere esin kaynagi olusturdugu
goriilmektedir. Bu kapsamda yeni dis ticaret teorileri: Nitelikli isgiicii teorisi, teknoloji
ac1g1 teorisi, lirtin donemleri teorisi, tercihlerde benzerlik teorisi, 6l¢cek ekonomileri teorisi

ve monopolcii rekabet teorisi olarak adlandirilmaktadir.
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110. Nitelikli Isgiicii Teorisi

Peter B. Kenen ve Donald B. Keesing gibi bilim insanlarinin dnciileri oldugu bu teort;
yiiksek egitim kalitesi ile donatilmis isgiicliniin, yliksek nitelikli iirlinlerin {iretiminde, buna
karsilik egitim kalitesi gorece daha diislik olan niteliksiz iggiicii ile donatilmis iilkelerdeki
emek, diisiik kaliteli Giriinlerin tiretimlerinde uzmanlasmalarinin, fayda saglayacagini ifade

etmektedir.

“Nitelikli iggiicli yogun mallar ile sermaye yogun mallar genellikle birbirinin aynisidir
ve bunlar1 genellikle gelismis iilkeler tiretir. Gelismekte olan iilkeler ise daha ¢ok niteliksiz
emek gerektiren ilkel tarim {riinleri ve bol toprak kullanilan, katma degeri diisiik sanayi

irtinleri tiretiminde uzmanlasirlar” (OKTAY, 2005, s.51).

“Nitelikli Isgiicii Teorisi baglaminda; isgiiciiniin kalitesinin arttirilmasma ydnelik
beseri sermaye yatirimlarinin yapilmasi, isgiicliniin sermaye ile donatilmasi, insan giicli ve
egitim planlamasi gibi faktorler; iilkelerin nitelikli isgiicii yoniinden zenginlesmelerine ve
bu avantajli durumu uluslararas1 ticarete yansitmalarma yol acabilecektir”

(VATANSEVER DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com, 04.06.2009).

111. Teknoloji Acig1 Teorisi

M. V. Posner tarafindan gelistirilmis olan Teknoloji A¢ig1 Teorisi’nde; yeni tirlinlerin

iiretim siireglerine teknolojinin saglayacagi katkilar tizerinde durulmustur.

“Sanayilesmis iilkeler arasindaki ticaretin biiylik bir boliimii, yeni mal ve iiretim
siireglerine dayalidir. Bunlar sanayilesmis tilkelerde kurulan, yeni teknolojiye sahip tiretim
tesislerinde gerceklestirilir. Yenilikler patent ve fikri miilkiyet hakki yasalar: ile korunur.
Diger bir deyisle, bir yeniligi ilk kez bulan kisi veya firma onun monopolciisii olur.
Bagkalarimin o bulusu izinsiz kullanmas: yasalarla 6nlenir. Dolayisiyla Teknoloji A¢igi
Hipotezi’ne gore; yeni bir mal gelistiren sanayilesmis tlilkeler bu malm ilk ihracatgisi
olurlar. Ancak daha sonra teknolojik taklit yoluyla ya da malin serbest mal durumuna
gelmesinden sonra bazi iilkeler, ucuz emek yoluyla ya da dogal kaynak iistiinliikleri

sayesinde bu mal1 gelistiren iilkeden daha ucuza iiretebilirler. Boylece s6z konusu mal;
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daha az gelismis iilkeler tarafindan ihra¢ edilmeye baslanir. Mali ilk icat edenler bu
iilkelerle rekabet edemedikleri i¢in az gelismis tilkelerden ithal etmeye baslarlar” (AYDIN
ve digerleri, 2004, s.33).

Goriildiigii gibi teoride; ilk basta teknolojinin yardimiyla liretim yapilan yeni bir iiriin
ortaya ¢ikmaktadir. Yenilik¢iligin ve piyasada tek olmanim getirdigi avantajla birlikte
belirli oranda kar saglanmaktadir. Gegcen zaman igerisinde s6z konusu iirliniin, bagka bir
iilkede (6zellikle az gelismis ya da gelismekte olan {ilkelerde) iiretilmesi ve oradan tekrar
satin alinmasi, mali acidan daha ¢ok fayda elde edilmesine yol agmaktadir. Teoriden
anlasilan, icadin yapilmasmnin ardindan gerceklestirilen iiretimle birlikte kazang
saglanmakta; ancak daha sonra iiretimden vazgecip baska {ilkelerden bu iiriinlerin satin
almmasmin, daha karli olacagini ifade eden bir siirecten gecilmektedir. Tiim bunlardan
¢ikarilabilecek olan sonug; Teknoloji Acgigi Teorisi'nin sonunda, Uriin Donemleri

Teorisi’ne zemin hazirlandigidir.

112. Uriin Dénemleri Teorisi

Uluslararast iriin donemleri teorisi, 1960’larda Raymond Vernon tarafindan
gelistirilmistir. Uluslar arasi {iriin donemleri teorisi; bir sirketin iiriiniin ihracatgisi olarak,
basladig1 hayatina iiriinler1 yasam dongiilerinden hareketle, yabanci dogrudan yatirimlari
almaya baslamasina vurgu yapmaktadir. Neticede ihracatci bir iilke ithalat¢r olmaktadir.
Her ne kadar model ABD i¢in gelistirilmis olsa da diinyadaki her hangi bir kalkinmis
inovatif hale gelmis bir piyasaya uygulayabilmekte ve genellestirilebilmektedir

(http://www.rulemic.com, 29.07.2009).

Baslangicta fiyatlarin inelastik ve karlarin yiiksek oldugu, sonradan iiriinlere bir baz
fiyat (Premium price) 6denmesine razi olunan, ev sahibi lilke piyasasindaki tiiketim, bu
ozelliklere sahiptir. Bu durum daha sonra, tiiketimden ¢ok iiretim yapilmasi nedeniyle

iilkenin ithracata baslamasina yol agmaktadir (http://www.rulemic.com, 29.07.2009).

Daha sonra iirliniin, hem i¢ piyasada iiretim ve satis1 artar hem de ihracata baslanir.
Uriin giderek oturmustur. Icatgi iilke ve firma yiiksek karlar elde etmektedir. Olgun {iriin

sathasia bdylece gelinir (OKTAY, 2005, s.51)
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Teknoloji, genis bir kitle tarafindan ve uygun bir sekilde elde edilebilecektir. Uretim,
diisiik maliyetli bolgelere kayacaktir. Uriinler, jenerik hale gelecek ve iiriin fiyatlar: talebin
tek belirleyicisi olacaktir. Ayni Uriiniin farkl stirtimleri, farkli kademelerde iiretilecektir.
Ornegin: arabalar (Japon, Toyota Avensis arabalari Japonya’ya tekrar ithal edilebilecektir)

(http://www.rulemic.com, 29.07.2009).

Bu teoride; bir {iriiniin hayat doneminden sz edildigini sdylemenin, dogru bir ¢ikarim
oldugu diistiniilmektedir. Yeni iirlin, olgun {iriin ve eski iirtin donemleri olarak ifade edilen
bu siire¢ sonunda, liretim yapilan merkezin zaman igerisinde degismis olduguna sahit

olunmaktadir.

“Uriin Donemleri Teorisi, sanayi mallar1 {izerindeki ticareti dinamik karsilastirmali
ustiinliikler ile agiklamaya ¢alismasina karsin; teknolojinin ve iiretimin kiiresellesmesine
paralel olarak, gittikce gecerliligi tartisilmaya baglanan bir teori niteligindedir”

(VATANSEVER DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com, 04.06.2009).

113. Tercihlerde Benzerlik Teorisi

Brunstam Linder tarafindan gelistirilen bu teori icin talep yapilar1 benzer iilkelerin
karsilikli sekilde yaptiklar1 dis ticaret miktarlarinin, yiiksek oranlarda olacagmnin ifade

edilmis oldugunun belirtilmesi miimkiindiir.

“Bir iilkede firmalar, halkin cogunlugu tarafindan talep edilen mallart iiretirler. Bunlar
ayn1 zamanda, iilkenin ihra¢ edecegi iiriinleri olusturur. Ulkenin i¢ piyasasi i¢in iirettigi
iirlinleri ihrag edebilecegi en uygun dis pazarlar ise; tercihleri kendisine benzeyen oteki

iilkelerdir” (AYDIN ve digerleri, 2004, s.38).

“Linder, tilkelerin tercihleri ne kadar ¢ok birbirine benzer ise; tlilkeler arasindaki sanayi
mallar1 ticaretinin biiylik olacagini vurgulamakta ve gelir diizeyleri ile tercihler arasinda
giiclii bir iliski oldugu ic¢in, kisi basmna diisen gelir diizeylerinin, benzerligini dikkate
almaktadir. Linder, benzer gelir diizeylerine sahip iilkelerin benzer mallar1 tiikettikleri ve

benzer mallarin ticaretini yaptiklar1 i¢in aralarindaki sanayi mallar1 ticaretinin, fazla
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olacagmu ileri siirmektedir” (VATANSEVER DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com,
04.06.2009).

“Linder, Uretim maliyetleri ve fiyatlar arasindaki farkliliklardan ¢ok sanayi mali
thracati etkileyen faktoriin, benzer talep yapilart oldugunu iddia etmektedir. Diger bir
ifade ile bir sanayi mali pahali da olsa ayn1 veya benzer zevk, tercih ve gelir diizeyine
sahip, bagka iilke insanlarinca talep edilebilmektedir. Tersine ucuz da olsa zevk, tercih ve

gelir diizeyi farkl lilke insanlarinca talep edilmeyebilmektedir” (OKTAY, 2005, s.49).

114. Ol¢ek Ekonomileri Teorisi

Olgek Ekonomileri Teorisi'ne getirilen agiklamalarm yapilmasinda, (DURA,

http://www.cihandura.com, 04.06.2009) bilgilerinden yararlanilmistir.

Teorinin dayandigi temel bir kavram; “Olcege gore azalan maliyetler” ya da “Olcege
gore artan getiri’dir. Bu, tretim Olgegi biiylirken, ortalama maliyetlerin diismesi

durumudur. Olgek ekonomileri, teoride iki sekilde kullanilir:

I¢sel Olgek Ekonomileri: Firmanm kendi iiretim dlgegi arttiginda, ortalama maliyetlerin
diismesi durumudur. Tipik 6rnegi, otomobil endiistrisidir. Az sayida otomobil iireten kiiglik
bir firmanin maliyeti, Toyota, Renault gibi dev firmalarm yaninda ¢ok yiiksektir. I¢csel
Olgek ekonomileri genellikle: Kitlesel tliretim teknolojisinin kullanilmasi, ydnetimde

etkinlik, isgiicliniin uzmanlagmasinin sonucu olarak ortaya ¢ikmaktadir.

Dissal Olcek Ekonomileri: Bagl oldugu endiistride iiretim miktar1 arttik¢a, firmanin
ortalama maliyetlerinin diismesidir. Buna O6rnek olarak, bilgisayar endiistrisi ve “yari
iletken ¢ip iiretimi” verilebilir. Digsal 6lgek ekonomilerinin baglica nedenleri sunlardir:
Endiistrinin gelismesi, nitelikli emek yetismesine yol acar. Girdilerin saglanmasi igin

siirekli ve etkin kaynaklarin ortaya ¢ikmasina ortam hazirlar.

Olgek ekonomilerinin, biiyiik firmalara iistiinliik saglayip saglamadig1; bu ekonomilerin
“igcsel” ya da “digsal” olusuna baghdir. Eger bir endiistride Olgek ekonomileri firma

bakimindan “igsel” nitelikte ise; biiyiik firmalar kiiciik firmalara oranla, bir maliyet
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avantaj1 elde eder. Boylece ilgili mal bakimindan tam rekabet piyasasinin yerini, “eksik

rekabet piyasast” alir.

“Olgek Ekonomileri Teorisi’ne gore, genis bir i¢ piyasaya sahip iilkeler, dlcek
ekonomilerinden faydalanarak iiretimde azalan maliyetler elde etmektedirler. S6z konusu
iilkeler; 6lgek ekonomilerinin etkili oldugu mallar1 thra¢ etmekte ve diger mallar1 ithal
etmektedir. Tersine, dar bir 1i¢c piyasaya sahip {ilkeler ise; ihracat piyasalarina
iretimde bulunarak, 6l¢cek ekonomilerinden fayda saglayabilmektedir. Boylece, iilkeler
Olgek ekonomileri yoluyla mallar1 daha etkin sekilde iiretmeyi saglayan, sinirli iiriin
yelpazesinde uzmanlagmakta ve tiim mal ¢esitlerini tiiketmek icin birbirleriyle ticaret

yapmaktadir” (VATANSEVER DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com, 04.06.2009).

“Bu baglamda, Olcek ekonomileri veya dlgege gore artan getiriler terimi; ayni seyin
iretim ve maliyet gibi iki ayr1 yaklasimla ele alinmasina dayanmakta ve iiretim Olcegi
biiylidilkce ortalama {iretim maliyetlerinin diismesi durumunda, Olcege gore azalan
maliyetler veya Olcege gore artan getiriler ortaya c¢ikmaktadir” (VATANSEVER
DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com, 04.06.2009). “Olgek ekonomilerinde yiiksek
baslangi¢c maliyetleri, fabrika ve makine gibi bazi girdiler sabit kalsa bile iiretim hacmi
genisledikce, ortalama birim maliyetlerin diismesine yol agar. Firma sayis1 arttik¢a, dlgek
ekonomisinden yararlanma imkan1 azalir; dolayisiyla endiistri i¢inde firma sayis1 arttikga,
birim {iretim maliyetleri yiikselir. Olgege gore artan verim, girdiler arttiginda iiretimin,
girdi artis oranini asan bir oranda artmasini anlatmaktadi” (BAYRAKTUTAN, 2003,
s.183).

115. Monopolcii Rekabet Teorisi

“Mal farklilastirilmasi; belli bir endiistride bir malin, bilesimi, kullanilisi, goériinlimii, en
azindan markas1 bakimindan ayni endiistride iiretilen 6biir mallardan farkli olmasidir.
Tiketicilerin bilincinde, her ne sebepten olursa olsun, bir malin farkli olduguna dair bir
inancin  olugmasi, o mali “farkll’” kilmaya yeterli olabilmektedir” (DURA,
http://www.cihandura.com, 04.06.2009). Konunun anlagilabilmesi noktasinda bir
smiflandirmaya gidilmesi geregi onemli olmustur. Yapilan smiflandirma ise endiistriler

arasi ticaret ile endiistri i¢i ticaret seklinde yapilmistir.
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“Teorik bakimdan Onemli bir smiflama; “endiistriler arasi ticaret” ve ‘“‘endiistri i¢i
ticaret” seklindeki ticaret simiflamasidir. Endiistriler arasi ticaret; birbirine benzer olmayan
ya da biitiiniiyle degisik endiistriler tarafindan iiretilen mallarin alim satimidir” (DURA,

http://www.cihandura.com, 04.06.2009).

Endiistri i¢i ticaret ise; ayn1 endiistriye ait farklilastirilmis mallarin alinip satilmasidir.
Baska bir deyisle; “bir iilkenin ayni1 endiistri kapsamindaki farklilagtirilmis mallar1 hem

ithrag, hem de ithal etmesidir” (DURA, http://www.cihandura.com, 04.06.2009).

Teorik bakimdan 6nemli bir smiflama, “endiistriler arasi ticaret” ve ‘“endiistri i¢i
ticaret” seklindeki ticaret siniflamasidir. Endiistriler arasi ticaret; birbirine benzer olmayan
ya da biitiinliyle degisik endiistriler tarafindan iiretilen mallarin alim satimidr. Endiistri i¢i
ticaret ise; ayni endiistriye ait farklilagtirilmis mallarim alinip satilmasidir. Baska bir
deyisle; “bir iilkenin ayn1 endiistri kapsamindaki farklilastirilmis mallar1 hem ihra¢ hem de

ithal etmesidir” (DURA, http://www.cihandura.com, 04.06.2009).

“Monopolcii rekabeti aciklayan diger etmen; dlgek ekonomileridir. Daha dar bir iiriin
yelpazesi lizerinde uzmanlasarak, i¢sel 6lcek ekonomilerinden faydalanan firmalar, diisiik
ortalama iiretim maliyetleri elde etmekte ve yakin ikame mali olan, farklilagtirilmis mallar
iretmekte ve tretimini yapmadiklar1 mallar1 ise ithal etmektedir” (VATANSEVER
DEVIREN, http://www.mevzuatdergisi.com, 04.06.2009).

“Fiyatlar1 yiiksek de olsa 6zellikleri rakip (ikame) mallardan ¢ok farkli olmasa da bazi
mallar, belli miisteri kitleleri tarafindan 1srarla talep edilir. Bu mallar reklam, marka gibi
araclar kullanilarak ve belli sayida tiiketici i¢cin diger mallardan ¢ok farkli olduklarma dair
inang yaratilarak, boyle bir konuma gelmislerdir. Ayrica bireylerin psikolojik, toplumlarin
sosyolojik Ozellikleri iyi etiit edilerek ve insanlarin degisiklikten hoslandiklar1 dikkate
almarak; sekil, ambalaj, formiil, tat, renk, tiir vb 6zelliklerde farkliliklar yaratilarak, yeni

alic1 kitleleri kazanilabilmektedir” (OKTAY, 2005, s.50).



24

Tiim bu bilgilerin 15181nda olusan ticarette onemli bir baska nokta ise tacirlerin yapmis
olduklar1 ticarette var olan haklarmi1 kullanabilme ve bu haklarin onlara neler
sagladiklarmin belirtilmesinde fayda goriilmektedir. Bu amacla da ticaretin giivenli ve adil
bir ortamda yapilabilmesi i¢in gerekli olan haklarin neler oldugunu ve kisaca iceriklerinde
nelerin barindigmmin agiklanmasinin yararli olacagma inanmilmaktadir. Bu haklar1 fikri
miilkiyet haklar1 olarak adlandirip, bu dogrultu da agiklamalarin yapilmasi yontemi tercih

edilmistir.

12. Genel Olarak Fikri Miilkiyet Haklan

“Fikri ve Sinai miilkiyet haklarina iliskin marka, patent, telif gibi kavramlarin diinya
ticaretindeki gelismelere paralel olarak 1880’lerde iilkeler nezdinde giindeme geldigini gz
oniine alirsak, bu konuda yapilan ilk s6zlesmenin 1883 yilinda yapilan “Siai Miilkiyetin
Korunmasina Dair Paris S6zlesmesi’nin oldugunu goriiriiz. Yine bu alanda yapilan ikinci
uluslararasi sozlesme 1886 yilinda yapilan “Telif Haklar1 i¢cin Bern S6zlesmesi” olup bu
sozlesmeleri miiteakip fikri ve smai miilkiyet haklarinin korunmasi ilizerine pek cok
orgiitler kurulmustur. Bu orgiitlerin en O6nemlilerinden biri de 1967 yilinda Birlesmis
Milletler biinyesinde kurulan WIPO (World Intellectual Property Organization) Diinya
Fikr1i Miilkiyet Teskilatidir™ (http://paribus.tr.googlepages.com, 09.10.2008). Tarihsel
siire¢ igerisinde, belli basli 6rnekleri bunlar olan sézlesme ve birliklerin 1s1ginda telif

haklarmin tanitiminin yapilmasina ge¢ilebilecegine inanilmaktadir.

Iki grup olarak ayrmmi yapilan fikri miilkiyet haklarmin: fikir ve sanat eserleri ile smai
miilkiyet haklarindan olustugu bilinmektedir. Bir yazar tarafindan yazilmis olan; bir kitap,
makale, vb basili eserler ile bir ressam tarafindan yapilmis olan; bir tablo ve bir sair
tarafindan yazilmis olan; bir siir hatta bir besteci tarafindan diizenlenmis olan; bir beste;
“fikir ve sanat eseri” anlaminda fikri miilkiyet kanunlar1 ile koruma altina alinabilmektedir.
Bunun yaninda bir mucit tarafindan icat edilen bir iiriin ile bir baska kasif tarafindan
inovasyonu yapilan bir yenilik “patent” araciligiyla koruma altina alinabilmektedir. Bir
esnafin, yillarin getirmis oldugu birikimle olusturdugu; firma adnin “marka” korumasi ile
korumast miimkiin olmaktadir. Bir baska firmanin ar-ge boliimiinde c¢alisan kisinin,
firmaca iiretilmis olan, bir iiriiniiniin; yeni tasarimina saglayabilecegi “tasarim” korumasi

emek ve zihin ¢abas1 karsiligi olarak ve s6z konusu bu fikri miilkiyet haklarmin kullanim
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amacma ulasabilecegini ifade etmek miimkiin olmaktadir. Siiphesiz bu 6rneklerin sayisini
arttrmak miimkiin olabilmektedir. Bu baglamda {iretimi, tasarmmi, {iretim diisiincesi
olusturulan bu iirlinler i¢in saglanabilecek fikri miilkiyet korumasmin gruplandirilmasimni

miimkiin hale getirmektedir.

“Fikri miilkiyet haklari; maddi varliga sahip olmama, cisimlestigi esyadan farkli ve
siireyle sinirli olma gibi 6zellikleriyle maddi miilkiyet haklarindan ayrilir. Maddi miilkiyet
haklar1 siireyle sinirlanmamistir. Otomobil, masa ve ¢anta gibi maddi bir esyanin sahibi, o
esyay1 diledigi gibi kullanabilir, baskasma verebilir ya da tahrip edebilir. Diinyanin her
yerinde bu kural aynidir. Buna karsilik patent, marka, tasarim, miizik, sinema ve giizel
sanat gibi fikri miilkiyet haklarinda durum farkhdir” (http://www.fikrimulkiyet.com,
18.02.2009).

Burada iirtiniin maddiligi unsuru disina ¢ikilmakta ve heniiz {iriiniin olusturulmasi
asamasinda sarf edilen “fikir” emeginin karsiligi olarak, soyutluk kavrami karsimiza
ctkmaktadir. Yani, iirlin i¢in, iireticiye saglanmakta olan koruma; imal edilmis olan iiriiniin
tiiketici tarafindan kullanimia getirilmekte, sadece ilgili iiriiniin; tiiketici tarafindan, ticari
manada satiginin yapilmasiyla tiretici kisi ya da kuruluslarin katlanmis olduklar1 maliyet ve
harcadiklar1 emegin “karsiliginin” elde edilmesinin 6niine gecilmemesi ya da bu karsiligin,
miktarsal oraninmn azalmasinin engellenmesi amaglanmaktadir. Ureticiye saglanan
korumanin karsiligi, imalat sirasinda iiriiniin olusturulmasi i¢in gerekli hammadde, enerji,
emek gibi maddi unsurlarmn maliyetlerinin karsilanmasi yaninda, iiretilen {iriiniin;
digerlerinden ayr1 olarak ortaya ¢ikan farkliliginin, buna fikri miilkiyetin bedeli demek

ayrica miimkiindiir, maddi karsilig1 olmaktadir.

Ayrica bu noktada, korumanin siiresi unsuru karsimiza ¢ikmakta ve bu unsurun belli bir
sinirmin var olduguna dikkat c¢ekilmektedir. Siiphesiz, siire sinirlamasiyla amaclanan;
digerlerinden farkli bir mal iireten, iireticinin bu korumayla birlikte sonsuza kadar maddi
bir gelir elde edip, herhangi bir tekel olugturma riskinin bertaraf edilmesidir. Fikri miilkiyet
korumasmin sagladigi kanuni durumun; yasadisi bir yontemin olusumuna yol agmasmin

oniine gecme diisiincesi tagidigi, ihtimal dahilinde bulunmaktadir.
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5846 sayili Fikir ve Sanat Eserleri Kanunu’nun (FSEK) 3. Boliimiindeki “Siireler”
kisminda bulunan 27. maddeye gore, belirlenmis olan koruma siireleri bulunmaktadir.
Koruma siiresi; eser sahibinin yasadigi miiddet ve 6liimiinden itibaren 70 yil siireyle devam
eder. Bu duruma gore, toplam koruma siiresini “yasam siiresi + 70 yillik zaman dilimi”
seklinde matematiksel olarak ifade etmek miimkiin olmaktadir. Ote yandan bu siirelerin
“yenilenerek” tekrardan uzatilmasi hususu hem miimkiin hem de 6nem arz eden bir konu

olusturmaktadir.

Fikri miilkiyet hakki; bulusu, eseri, vb olusturan kisiye yaratimini korumasi adina,
tekelci bir etkiye sahip olmaktadir. Yaratimin; baska kisilerce kopyalanmasi, korsaninin
iiretilmesi gibi olumsuz etkilerden uzak kalabilmesi i¢in, s6z konusu hakkin; bahsettigimiz
ozelliklerin olusturulmasi islevini tasimasi gerekmektedir. Tekelci etki kalkaninin olmayist
ise bulus sahibinin; kendisinde var olan yaraticilik vasfini, geregince kullanamamasina yol
acabilecektir. Eser sahibinin; yaratimindan bekledigi maddi ve manevi kazanimlarin
umulandan daha az ya da hi¢ olmamasi, eser sahibinin motivasyonunun olumsuz bigimde

etkilenme riskini beraberinde getirmesi beklenmektedir.

Bununla birlikte, iktisadi anlamda incelendiginde “tekel olgusu™ istenmeyen bir durum
olarak goziikmektedir. Tekel olusumunun, rekabeti ortadan kaldirmasiyla; higbir iilke

hiikiimeti tarafindan kabul edilmeyecek olan sonuglar seklinde karsimiza ¢ikmaktadir.

Bu amagla da fikri miilkiyet hakkinda ortaya ¢ikmasi muhtemel olan tekelci etkiyi hem
yaratim sahibi hem de tiiketici refah1 dolayisiyla, hiikiimet adina dengeleyebilecek bir
donlistime ihtiyag duyulmaktadir. Bunun basarilabilmesi i¢in getirilen yontem: fikri
miilkiyet hakki ile eserin korunmasinin, belirli bir siire ile sinirlandirilarak belirlenmesi
olmaktadir. Bu dogrultuda iilkemizde, fikri miilkiyet haklar1 i¢in gegerli olan siireler yetkili

otoritelerce belirlenmistir.
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Basvurudan itibaren (PINAR, 2004, s.15):

e Patent 20 y1l;

e Faydali model 10 y1l;

e Marka 10 y1l (ama onar yillik donemler halinde uzatilabilir);

e Tasarmm 5 yil (beser yillik donemler halinde 25 yila kadar uzatilabilir);

e Entegre devrelerin topografyalar1 10 yil;

e Bitki gesitlerine ait 1slah¢t haklar 25 yil (agaglar, asmalar ve patatesler icin 30 yil)

olarak belirlenmistir.

Yukarida bahsi gecen silireler doldugunda ise fikri miilkiyet hakki artik, sona
ermektedir. Yine belirtilmis oldugu tizere bu haklardan bazilar1 (marka ve tasarim) i¢in s6z
konusu stireler belirli donemler dahilinde uzatilabilmekte, ancak bazi haklarda herhangi bir

uzatma suresinden bahsedilememektedir.

Bu noktada fikri miilkiyet hakkinin koruma etkisinin gegerliligi sadece bir tilkede degil,
miimkiin olursa diinyanin tiim iilkelerinde yiirtirliiliigiinii siirdiirmesi gerekmektedir. Yani,
fikri miilkiyet hakki ile korumaya alinan bir eserin sadece bir lilkede gegerli olmas1 ve
diinyanin diger iilkelerinde gecerli olmamasi durumunda, s6z konusu koruma kalkaninin
cok fazla etkili olmayacagini sdylemek miimkiindiir. Bu amagtan yola ¢ikilarak, diinya
iilkeleri bir araya gelip, kiiresel captaki anlagmalarla; yaratim sahibinin haklarmin
uluslararasi anlamda korunmasini saglamay1 amaglamaktadirlar. Bu sekilde, orijinal eserin;
kopyalanmasi, korsanmin iiretilmesi gibi olumsuzluklardan, miimkiin oldugunca c¢ok

korunmasi hedef olarak se¢ilmistir.

“Gelisen ve yogunlasan uluslararasi ticaretle fikri miilkiyet haklar1 da iilke sinirlarmni
asan bir etkiye kavusmustur. Diinya pazarindaki ticarette haksiz rekabetin Oniine
gecebilmek i¢in fikri miilkiyet haklarinin da korunmasi gerektigi diisiincesi dogmustur.
Ozellikle patent, faydali model, marka, tasarim, entegre devreler ve cografi isaretler gibi
fikri miilkiyet haklarmin diger iilkelerde de taklitlere ve korsan iiriinlere karsi korunmasi
zorunludur. Uluslararas1 diizeyde yapilan anlagmalarla yeterli korumaya yonelik bazi
ilkeler tanmmuistir. Bunlar diginda “esit islem ilkesi” ve “rlichan hakki” gelir. Esit islem

ilkesi ile iiye iilke; diger lilke vatandaslarina, kendi vatandaslarma sagladig: fikri miilkiyet
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korumasmin aynisini saglamak zorundadir. Riichan hakki sayesinde fikri miilkiyet
sahibinin hakki, belirli bir siire icinde - 6rnegin patentler i¢in 12 ay marka ve tasarimlar
icin 6 ay - bagvuruldugunda, tiye iilkelerde oncelikle dikkate alinacaktir” (PINAR, 2004,
s.17).

“Bu noktada riichan hakknin tanimlanmasinin fayda saglayacagi goriilmektedir.
Bedelli sermaye artirimi, sirketlerin dis kaynaklardan temin etmis olduklar1 yeni kaynaklar
karsiliginda yani, bir bedel karsiliginda hisse senedi dagittiklar1 sermaye artirim tiiriidiir.
Ortaklarin Bedelli Sermaye artirimina katilma haklar1 da, Riichan Hakki olarak
adlandirilmaktadir. Sirketleri Bedelli Sermaye artirimi yapmaya iten baslica iki neden
bulunmaktadir. Bunlardan ilki, sirketin faaliyet hacminin biiyiimesine paralel olarak
sermaye ihtiyacmin olmasi. Ikincisi ise, yeni yatirimlar neticesinde sirketlerin fon ihtiyaci
icinde olmas1 ve ihtiya¢ duyulan fonlarm bir kisminin sermaye artirimi yoluyla temin
edilmeye calisiimasi. Bedelli Sermaye artirimi sirkete ek bir finansman kaynagi
saglamaktadir. Bu kaynak genellikle mevcut ortaklardan temin edilmekle beraber bazi
durumlarda da mevcut ortaklarin Riichan Haklar1 kisitlanarak, yeni ortaklara bu imkan
primli olarak kullandirilmaktadir. Boylece, yeni ortaklar edinebilen sirketleri; bu yola iten
baslica neden, daha fazla fon temin etme ihtiyacidir” (http://analiz.ibsyazilim.com,

05.03.2009).

Ote yandan, 24.06.1995 tarihli ve 556 no’lu Markalarin Korunmas: Hakkinda Kanun
Hilkmiinde Kararname’nin (KHK) 25. maddesi; “Paris Sozlesmesine dahil iilkelerden
birine mensup veya bu ililkelerden birine mensup olmamakla birlikte onlardan birinde
ikametgah1 veya isler durumda bir ticari miiessesesi bulunan gergek veya tiizel kisiler, bu
iilkelerin herhangi birinde yetkili mercilere bir markanin tescili i¢in usuliine uygun olarak
yaptiklar1 bagvuru tarihinden itibaren alt1 ay siireyle ayn1 marka i¢in tescil belgesi almak
iizere Tirkiye'de bagvuru yapma konusunda riichan hakkindan yararlanir. Bu siire i¢inde
kullanilmayan riichan haklar1 diiser.” diyerek marka basvurularindan dogan riighan

hakkinin uluslararasi s6zlesmelerle olan biitlinliigii ifade edilmektedir.
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120. Lisanslar

Lisans anlasmalarma hukuki bir yaklasim ile birlikte, lisansin elde edilmesi sonucunda
ortaya ¢ikist acisindan bakildiginda, ii¢ ¢esittir: Miinhasir lisans, miinhasir olmayan lisans

ve tek lisanstir.

Miinhasir kelimesi sozliikk anlami olarak, bir kimse veya bir sey i¢in ayrilmis, mahsus
demektir (http://www.tdk.gov.tr, 10.04.2008). Bu tanimdan yola ¢ikarak, miinhasir lisansin

kisiye ya da kimseye has oldugunu sdylemek miimkiin olmaktadir.

“Miinhasir lisans sozlesmesi; lisanst veren kisinin, kullanma yetkisini lisans alana
verdigi, patent hakkini hem lisans verenin kendisinin kullanamayacagi hem de daha sonra
ayni konuda ve ayni smirlamalar icinde (bolge, siire, vb) bir baskasina lisans hakki
vermeyecegini  taahhiit  ettigi  lisans  seklidir”  (Akt. ARI, 2003, s.18,
http://www.rekabet.gov.tr, 03.02.2009).

“Gergekte, bu sozlesmeyle lisans verenin lisans alanla rekabet etmesi dnlenmekte ve
lisanshi teknolojiyi gelistirmenin maliyetinin karsilig1 olarak, sadece lisans alanin yapacagi
lisans bedeli 6demesi ile yetinmesi gerekmektedir. Miinhasirlik, taraflarin beklentilerini ve
amaclarmi karsilamak icin Ornegin, pazar veya cografi alanla sinirlanabilir, lisans alana
belirlenen bir devlet veya bolgede iiretim ve satig i¢in miinhasir lisans verilirken,
baskalarma diger pazarlarda kullanmak i¢in miinhasir olmayan lisans verilmesi gibi degisik

sekillerde diizenlenebilir” (Akt. ARI, 2003, s.18, http://www.rekabet.gov.tr, 03.02.2009).

Ikinci bir lisans sekli ise; miinhasir olmayan lisanstir. Miinhasir olmayan lisansi, basit
lisans olarak adlandirmak miimkiindiir. Bu agidan bakildiginda, lisans alanin sahip oldugu
haklar biraz daha siirhidir. Bu noktalar1 géz oniinde tutarak, bir tanim yapmak miimkiin

olmaktadir.

“Miinhasir olmayan lisans sozlesmesi patent sahibinin, patentin kullanim hakkini lisans
olarak verirken, kullanim hakkini veya bir ticilincii kisi ile lisans sdzlesmesi yapma hakkini

saklt tuttugu, lisans sozlesmeleridir. Miinhasir olmayan lisans, lisans alana rekabet
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giliciiniin bir Olciide zayif oldugu bir ortam saglamaktadir” (Akt. ARI, 2003, s.18,
http://www.rekabet.gov.tr, 03.02.2009).

“Tek lisans ise; miinhasir lisans ile miinhasir olmayan lisans arasinda bir koprii unsuru
oldugu goriilmektedir. Tek lisans durumunda lisans veren, baskasina lisans vermemeyi
taahhiit ederken, kendisi lisans konusunu kullanma hakkini sakli tutmaktadir” (Akt. ARI,

2003, s.19, http://www.rekabet.gov.tr, 03.02.2009).

Tanimlardan da kolayca anlasilacagi gibi lisanslarla ilgili ayrim yaparken, karsimiza
kullanim hakki ile patent hakki kavramlari ¢ikmaktadir. Miinhasir lisans sézlesmesinde s6z
konusu bu iki haktan da feragat edildigi goriilmektedir. Yani verilecek olan lisansin tiim
haklarmin kullanimi agisindan, lisans alan kisiye tiim haklarmn dahil oldugu bir devir s6z
konusu olmaktadir. Miinhasir olmayan lisans sozlesmesinde ise; kullanim hakki lisans
alicisina gegerken, lisans sahibinin, patentin tigiincii kisilere yeniden satilabilmesinde ilk
s0zlesmede var olan anlagsma yapabilme hakki1 devam etmektedir. Tek lisans s6zlesmesinde
ise; lisans verenin kullanim hakki devam etmekte, bunun yaninda tgilincii kisilerle yeni

anlagmalar yapma hakkindan bir feragat sz konusu olmaktadir.

121. Tasarimlar

24/06/1995 tarihli ve 554 no’lu Endiistriyel Tasarimlarin Korunmas1 Hakkinda Kanun
Hiikmiinde Kararname’nin 3. maddesinde, "Tasarim; bir iiriiniin tiimii, veya bir parcasi
veya lzerindeki siislemenin, ¢izgi, sekil, bicim, renk, doku, malzeme veya esneklik gibi
insan duyular: ile algilanan cesitli unsur veya 6zelliklerinin olusturdugu biitiini” seklinde

tanimlanmaktadir.

Tanimdan da anlasilacagi gibi tasarimlar, insanlarin tiim duyularina hitap etmektedir.
Bu acidan bakildiginda, tasarim diisiincesinin ¢ok genis kapsamli oldugu goriilmektedir.
Bunun sonucu olarak da tasarimi yapilmis olan bir iirliniin, herhangi bir boliimiinde yapilan

degisiklik, tasarimi koruyan kanunlara kanunen kars1 gelmek olmaktadir.
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“Hukukumuzda tasarimlarin korunmasi i¢in yeni ve ayurt edici nitelik sartlari aranir.
Faydali modellerde oldugu gibi tasarimlar bakimindan da diinyada, yenilik kistas1 kabul
edilmistir. Dolayisiyla yurt disinda var olan fikri tiriinii Tiirkiye’ye ilk kez getirmek, yani
onu sahiplenmek hukuken koruma gormeyecektir” (http://www.fikrimulkiyet.com,
18.02.2009). Yani, yurtdisindan ithalat yontemiyle yerel piyasada iiriiniin satilmasi i¢in ve
iirtinle ilgili olarak, tekel hakkinin elde edilebilmesi i¢in yetkili kurumlara patent bagvurusu

yapilarak, tescil alinmasi isteminin kesinlikle kabul edilmeyecegi belirtilmektedir.

Diger taraftan, 24/06/1995 tarihli ve 554 no’lu Endiistriyel Tasarmmlarin Korunmasi
Hakkinda Kanun Hiikmiinde Kararname’nin 17. maddesinde: “Tasarimin kullanilmas1 hak
ve yetkileri miinhasiran, tasarim hakki sahibinindir. Ugiincii kisiler, tasarim hakki sahibinin
izni olmadan koruma kapsamindaki tasarlanan veya tasarimin uygulandigi bir {iriini
iiretemez, piyasaya sunamaz, satamaz, sozlesme yapmak icin icapta bulunamaz, ithal

edemez, ticari amagla kullanamaz veya bu amaglarla elde bulunduramaz” denilmektedir.

Bu madde ile tasarim sahiplerinin korunmasinin amaglandigmi belirtmek miimkiindiir.
Tasarim sahibinin tasarimma, yasadisi sekilde olabilecek saldirmin giderilmesi amaciyla

bu kanundan yararlandig1 anlagilmaktadir.

“Patent ve faydali model mevzuatiyla sanayide elde edilen faydali
avantajlar/ilerlemeler korunurken, tasarim mevzuatiyla iiriinlerin gériinlimiindeki yenilikler
korunmaktadir. Diger bir deyisle, patent ve faydali model hukuku {iriinlerin 6zgiin {iretim
tekniklerini, tasarim hukuku ise {irtinlerin 6zgiin sekillerini konu alir. Demek ki tasarimlar,
irliniin gorlniimii; faydali modeller (ve patentler) ise iirliniin ¢aligma prensibiyle ilgili
kavramlardir. Uygulamada patent, marka, tasarim ve faydali model ayiriminin heniiz

oturmadig1 goriilmektedir” (http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).

Cesitli yillara gore degerlendirme yapilabilmesi icin Tiirkiye’de yapilan yerli ve

yabanci tasarim bagvurulari ile verilen tescil sayilari kullanilabilir.



32

Tablo : 1
1995-2008 Yillar1 Arasinda Tiirkiye’deki Tasarim Basvuru ve Tescil Sayilan

TASARIM BASVURULARI TESCILLIi TASARIM
(TASARIM SAYISI) (TASARIM SAYISI)

YILLAR | YERLi | YABANCI | TOPLAM | YERLI | YABANCI | TOPLAM
1995 2885 29 2914 0 0 0
1996 3832 256 4088 1853 149 2002
1997 10241 323 10564 3720 150 3870
1998 12287 673 12960 5118 456 5574
1999 8987 579 9566 3653 473 4126
2000 10030 592 10622 2848 301 3149
2001 13312 539 13851 12193 677 12870
2002 19667 635 20302 15874 560 16434
2003 21461 702 22163 16767 589 17356
2004 23211 1108 24319 24200 977 25177
2005 26716 1209 27925 25473 1226 26699
2006 28237 1247 29484 28877 1319 30196
2007 29109 1289 30398 28698 1341 30039
2008

(22.01.2009) 28749 1205 29954 28027 1079 29106

Kaynak: TPE, http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009.

1995-2008 yillarmi kapsayan donemlerde tasarim basvuru ve tescillerinde genel bir
artis oran1 dikkati ¢cekmektedir. 1999 yilina gelindiginde ise belirgin bir diisiis goze
carpmaktadir. 1999 yili icerisinde yasanmis olan ekonomik krizin, s6z konusu diisiise
neden olabilecegi tahmini yapilabilmektedir. Kriz donemlerinde imalatta ve buna bagl
alanlarda yasanan daralmanin, girisimciler tarafindan yapilan tasarim bagvurularinda
diisiise yol agabilecegini belirtmek miimkiindiir. Zira 1999 yili i¢cin sdylenebilecek olan
buna benzer bir durumun yasanmis oldugudur. S6z konusu bu verilerin daha kolay anlasilir

olmasi i¢in, tablonun grafiginin incelenmesi yararl olabilir.
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Grafik : 1
1995-2008 Doneminde Tasarimlardaki Durum
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Kaynak: Tablo 1’deki veriler kullanilarak tiiretilmistir.

Tabloda goriilen 1999 yilindaki diisiis grafikte de goze ¢arpmaktadir. Artis seklinde
goriilen trend, s6z konusu yila gelindiginde bir sapma meydana getirmektedir. Trendin
1999 yilindaki goriiniimii genel egilimin bozulmasina yol agmistir. Dolayisiyla 1999

ekonomik krizinden tasarim basvurularinin etkilenmis oldugu sdylenebilmektedir.

122. Patentler

Patent terimi: Bir bulusun veya o bulusu uygulama alaninda kullanma hakkinin, bir
gercek veya tiizel kisilige ait oldugunu ifade eden belge (http://tdkterim.gov.tr,
11.04.2008).

8/6/1995 tarihli ve 551 no’lu Patent Haklarmin Korunmasi Hakkinda Kanun
Hiikmiinde Kararname’nin 9. ve 10. maddelerinden c¢ikarilabilecek bir tanim; yeni bir
iirliniin iiretilmesi esnasinda, yani bulus ilgili oldugu teknik alandaki bir uzman tarafindan,
teknigin bilinen durumundan asikar bir sekilde teknigin bilinen durumunun asilabilmesinin
ve sanayiye uygulanabilir olmasmnin yani, bulusun tarim dahil sanayinin herhangi bir

dalinda tretilebilirliginin  veya kullanilabilirliginin  saglanmasi1 durumu patenti



34

olusturmaktadir. Bu durumun sonucunda ise s6z konusu iiriin i¢in patent alimina hak

kazanilmaktadir.

“Patentin konusunu bulus olusturmaktadir. Teknolojik ilerlemelere iliskin korumanin
sinirlandirilabilecegi  endisesiyle yasal diizenlemelerde genellikle bulusun tanimi
yapilmamistir. Bulus, teknik bir problemi ¢6zen ve yenilik unsuru tasiyan insan fikri
seklinde tanimlanabilir. Bulus, teknik alanda spesifik bir problemin ¢6ziimiidiir. Bir bulusa
patent verilebilmesi i¢in o bulusun; 1) yeni, ii) bulus basamagmi asmis ve iil) sanayiye

uygulanabilir olmasi1 gerekir” (http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).

Patentin tanimi i¢in gerekli 6zellikleri kisaca siralamak gerekirse:

e Yeni olmals,
e Sanayiye uygulanabilir olmali,

e Teknigin bilinen durumu asilmig olmaldir.

“Bulusglarin patent ile korunmasi diinyada ilk kez 1474 yilinda, Venedik Patent Yasasi
ile uygulamaya konulmustur. Kamu yarar1 i¢in bulusculuk ruhunu tesvik etmek ve
bulusculuk serefini korumayi amaglayan bu yasada, koruma siiresi 10 yil olarak
belirlenmistir. Diinyada patent sistemine iliskin yasal diizenlemelerin ikincisi ise 1624
yilinda Ingiltere’de yiiriirliige giren patent yasasidir. Diger patent yasalari ise; 1790
Amerika Birlesik Devletleri, 1791 Fransiz, 1877 Alman ve 1879 Tiirk Patent yasalaridir”
(YALCINER, 1992, 5.100).

“Genis anlamda patent, hem bulus tlizerindeki tekel niteligindeki hakki, hem de bu
hakki ispatlayan belgeyi ifade eder. Glinliik kullanimda patent terimi bazen bulus, bazen
bulusun korundugunu gosteren patent belgesi, bazi durumlarda da her ikisi i¢cin kullanilir.
Dogru kullanim sekli, buluslara verilen belgeye patent denmesidir. Tasarim ve marka gibi
fikri triinlere verilen belgelere de zaman zaman yanlis bir kullanim olarak, patent
denilmektedir. Tasarim ve marka belgeleri patent belgesinden farkhidir”

(http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).
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Patent, taniminda belirtildigi gibi patenti elinde bulunduran firma ya da kisilere
birtakim koruyuculuk unsurlar1 iceren, bazi haklar verilmektedir. Bu haklardan en basta
geleni, diisiin giicliyle ortaya ¢ikardigi yeni bir iirliniin gerek dogrudan satisiyla gerekse de
lisansinin sdzlesmelere dayali olarak, ikincil kisi ve gruplara verilmesiyle saglanacak olan,

ekonomik anlamdaki gelir elde etme imkanidir.

Uriiniin dogrudan mucidi tarafindan imal edilip, satilmasiyla gelir saglanabilmektedir.
Bu noktada mucit; {irliniin iretilmesi sirasinda olusan masraflar1 goze alarak, iiretim
siirecine dahil olmaktadir. Iktisadi anlamda bir risk {istlenen kisi; iiriiniin piyasada
satilmastyla gelir saglama diislincesine yogunlagsmaktadir. S6z konusu riskin mucide
kazang ya da kayip getirmesi, {iretime ge¢ilmeden Once %100 oraninda
hesaplanamamaktadir. Ancak burada sunu belirtmekte fayda vardw: Ekonomik riskin

biiytikligi ile getirecegi kazang dogru orantili sonuglar meydana getirmektedir.

Ote yandan patent sahibi mucit, bu riski hi¢ {istlenmeden patentin lisansin1 devretme
yolunu da se¢me sansina sahiptir. Zaten yeni icat edilen bir iiriin i¢in alinan patentler, firma
ya da kisilere o iirtinle alakali olarak patent hakkini vermektedir. Buluslarin1 bu sekilde
koruma altina alan firma veya kisiler, iiriinlerinden daha c¢ok gelir elde etmek ya da riskten
kacimmak adina ellerinde bulundurduklar1 patentlerin lisanslarini, baska firma ya da
kisilere sozlesmeler cercevesinde devretmektedirler. Bu sekildeki satis sozlesmelerini de

farkli lisans anlagmalar1 ¢cer¢evesinde yapmaktadirlar.

Patent Haklarinin Korunmas1 Hakkinda Kanun Hiikmiinde Kararname’nin 88. maddesi:
“Patent bagvurusunun veya patentin kullanma hakki, milli smirlarin biitiinii icinde veya bir
kisminda gegerli olacak sekilde, lisans s6zlesmesine konu olabilir. Lisans, inhisari lisans

veya inhisari olmayan lisans seklinde verilebilir.” ifadesini icermektedir.

“Inhisari lisans sdzlesmelerinde, lisans veren alanin disinda baskasma lisans veremez,
hakkmi acikca sakli tutmadigr durumda markayr kendisi de kullanamaz. Bu durumda
markay, sadece lisans alan kullanabilir” (KARAAHMET-YALCINER,
http://www.ekitapyayin.com, 09.07.2008).
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“Sozlesmede tersi karsilastirilmadigi takdirde, lisanslar inhisari degildir. Bu durumda
lisans veren markayi, kendi kullanabilecegi gibi ti¢lincii kisilere ayn1 marka i¢in baska
lisanslar da verilebilir. “Mc Donald’s”, “Pizza Hut”, “Tatlises Lahmacun™ gibi franchise
isletmeleri icin marka sahiplerince yapilan lisans sozlesmeleri, inhisari olmayan
sozlesmelere Ornek olarak verilebilir. Bu durumda, lisans alan kisiler, lisans veren
tarafindan belirtilen ortak 6zellikleri korumak zorundadir” (KARAAHMET-YALCINER,
http://www.ekitapyayin.com, 09.07.2008).

S6z konusu bu kanuna dayanilarak da patentin lisansmnin sozlesmelerle yapilabilecegi
hiikkmii getirilmis olunmaktadir. Ilgili lisans sozlesmelerinin tamimlari, daha &nceden

“Lisanslar” baglig1 altinda aciklanmustir.

Cesitli yillara gore degerlendirme yapilabilmesi icin Tiirkiye’de yapilan yerli ve

yabanci1 patent basvurulari ile verilen tescil sayilar1 kullanilabilir.

Tablo : 2
1995-2008 Yillar1 Arasinda Tiirkiye’deki Patent Basvuru ve Tescil Sayilan
PATENT BASVURULARI TESCILLI PATENTLER
YILLAR | YERLI | YABANCI | TOPLAM | YERLI | YABANCI | TOPLAM
1995 170 1520 1690 58 705 763
1996 189 687 876 47 554 601
1997 202 598 800 7 443 450
1998 201 596 797 31 340 371
1999 265 524 789 23 301 324
2000 258 442 700 17 267 284
2001 298 119 417 41 237 278
2002 387 88 475 44 349 398
2003 454 43 497 74 226 300
2004 633 68 701 52 225 277
2005 895 75 970 59 210 269
2006 979 71 1050 89 142 231
2007 1747 71 1818 183 130 313
2008
(22.01.2009) 2159 68 2227 253 96 349

Kaynak: TPE, http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009.
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1995-2008 yillar1 arasinda patentler icin yerli ve yabanci bagvuru rakamlarinda
farkliliklar gozlenmektedir. S6z konusu donem dahilinde, yerli patent bagvurularinda genel
bir artig egilimi gozlenmektedir. 1999 yilinda yasanmis olan ekonomik krizin, yerli patent
basvurularinda olumsuz bir yansimas1 meydana gelmemistir. Ayn1 yorumu tescili yapilan
yerli patentler i¢cin sdylemek miimkiindiir. Her ne kadar yerli patent tescillerinde 1995-
2008 yillart i¢in dalgali bir seyir yasandig: belirtilse de, ortalamada bir artisin yasanmis

oldugu yadsinamaz.

1995-2008 yillar1 arasinda yabanci patent bagvurularindaki durum biraz farkhidir.
1994°te alman “S Nisan” kararlar1 ardindan yasanan ekonomik kriz ve 1999 yilinda
yasanan diger bir krizin etkisiyle, yerli patent basvurularinda genel bir diisiis egilimi
dikkati cekmektedir. Kisa araliklarla yasanmis olan iki kriz, yabanci yatirimeilar: tilkemiz
piyasalarindan uzaklastirmustir. Ulkemize yapilacak olan yatirimlarin oldukea riskli olacagi
diistincesiyle yabanci yatirimeilar; kriz ortaminin yarattigr kaygan ekonomik zeminden
olumsuz sekilde etkilenmeme yolunu aramiglardir. Bunun yolunun da iilkemizdeki
yatirimlarmi minimum diizeye ¢ekmek oldugu sonucuna varmislardir. S6z konusu bu

verilerin daha kolay anlasilir olmasi i¢in, tablonun grafiginin incelenmesi yararl olabilir.

Grafik : 2
1995-2008 Doneminde Patentlerdeki Durum
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Kaynak: Tablo 2’deki veriler kullanilarak tiiretilmistir.
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Ilgili dénem igerisinde yasanan iki ayr1 ekonomik krizin etkisi grafikte daha net
bicimde gbézlenmektedir. Yabanci patent basvurularinda goriilen diisiis egiliminin, yerli
patent bagvurularinda yasanmadigi goriilmektedir. Yerli patent basvurularinda 1995°ten
baslayarak artan egilim, 1999-2001 doneminde bir duraklamaya girmistir. Ancak 2001°den

sonra artig egilimi tekrara goriilmeye baslanmistir.

123. Biyoteknolojik Buluslar

Avrupa Patent Sozlesmesi’nin [European Patent Convention — EPC] 23b(2), 98/44/EC
no’lu, Taslak Patent Kanunu’na gore (ERALP, http://www.tpe.gov.tr, 15.02.2009):

e Biyolojik materyalden [genetik bilgi iceren ve kendi kendine iireyebilen ya da bir
biyolojik sistemde (6rnegin bitkide) iiretilebilen herhangi bir materyaldir] olusan

buluslar (6rnegin bir protein)

ya da

e Biyolojik materyal i¢ceren bir iiriin ile ilgili buluslar (6rnegin mikroorganizma igeren bir

gida maddesi)

veya

e Biyolojik materyalin iiretildigi, islendigi ya da kullanildig: bir islem ile ilgili buluslar
(6rnegin DNA pargalarmin ¢ogaltilmasi) biyoteknolojik buluslardir.

Biyolojik materyalin neler oldugunu anlamamizda, bu bilgilerin yardimci olabilecegi

diistiniilmektedir.

“Biyoteknoloji bitki, hayvan ve mikroorganizmalar veya bunlardan elde edilen
biyolojik arag, sistem ve yontemler kullanilarak, endiistriyel {iriin elde etme amaclh
disiplinler arasi bir uygulama alanidir. Ozellikle gida, kimya, tip, tarim, ormancilik ve
cevre alanlarinda biyoteknolojik uygulamalara basvurulmaktadir”

(http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).
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124. Cografi Isaretler

Diinya Ticaret Orgiitii, Ticaretle Baglantii Fikri Miilkiyet Haklar1 Anlagsmasi’nin,
Ugiincii Boliimii’nde, Cografi Isaretler bashgi altindaki 22. Maddesinde: “Bir malin
kalitesinin, nammin veya diger Ozelliklerinin esas olarak cografi menseine atfedildigi
durumlarda, bir malin menseinin herhangi bir tiyenin tilkesi veya bu iilkede bir bdlge veya
yer oldugunu gosteren, isaretler anlaminda kullanilmaktadir” denilerek, cografi isaretlerin

tanimlanmasi yolu se¢ilmistir.

Cografi isaret denildiginde, genel olarak; bir {riiniin cografi orijininin gosterilmesi
amaciyla verilen 6zel bir adlandirma olarak, belirtilmesinin anlamli olacagi goriilmektedir.
Bunun yaninda o drilinle ilgili olarak, tiiretimin; 6zel asamalardan ve yontemlerden
gectikten sonra yoreye has bir ismin o iirline verilmesi anlasilmaktadir. Bu yontemle
birlikte, ilgili malin talebine olan erisim ve giivenilirlik duygusunun olusturulmasmni
saglayan, isim ve isaretlerin belirgin bir sekilde vurgulanmasi amaglanmaktadir. Burada
esas olan nokta; tiretilen iirlinlerde kullanilan malzemenin, iiriine ismini veren yoreden elde
edildiginin bilincini olusturarak, tiiketicinin daha fazla ayrntiya girmeden adeta gozi
kapali bir sekilde piyasadan oOzellikle, o {riiniin satin alinmasinin saglanmasi
hedeflenmektedir. Yillarin getirmis oldugu iiretim yonteminin ve o yoreye has
malzemelerin ustiinliiglinlin, iiretilen {rlinlin her asamasinda titizlikle kullanildigindan
emin olmak isteyen tiiketiciler i¢in vazgec¢ilmez bir unsur olan cografi isaretler, liriinlerin

secimi noktasinda tiiketici tercihlerinin basta gelen esasini olusturmaktadirlar.

“Tanitict isaretlerden birisi de cografi isaretlerdir. Bunlar bir iirtiniin hangi iilke, yore
veya bolgeden kaynaklandigini tanitmaya yarar. Cografi isaret, mense ad1 ve mahreg isareti
olarak ikiye ayrilir. Mense adindan, Fransa Sarabi ve Amasya Elmas1 gibi belli bir yore,
bolge veya iilkede iirliniin tiim Giretim siirecinin gerceklestirilmesi anlagilir. Fransiz Sarabi
sadece Fransa’da iiretilebilir. Bir liriin bagka bir yerde iiretilse dahi eger iiretim siirecinde
belli bir alan, yore veya iilkedeki iretim usulleri kullanilirsa; mahre¢ isaretinden s6z edilir.
Sozgelimi, Isparta Halisi, Isparta’da belirlenen iretim usulii, 6zellikleri (ilmik sayisi,
kullanilan iplik vs.) ile Istanbul’da da iiretilebilir. Dolayisiyla usuliine uygun Istanbul’da
iiretilen hali i¢in de Isparta Halis1 mahreg isareti kullanilabilecektir”

(http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).
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“Sunu da belirtelim ki patent, faydali model, marka ve tasarim mevzuati esas itibariyle
bir kisiye baglanmaktadir. Oysa cografi isaretler bir bolge, yore ve hatta bazen bir iilkeye
baglanmaktadir. Demek ki diger fikri miilkiyet haklarindan farkli olarak, cografi isaret ile
belli bir bolge iireticileri ve dolayisiyla tiiketiciler korunmaktadir. Ornegin, Amasya Elmas1
mense isareti ile Amasya’daki {iireticiler korunur. Kayseri’de yetistirilen elmaya oradaki
iiretici satigin1 artirmak icin Amasya Elmasi mense isaretini kullanirsa; bundan hem
Amasya’daki tireticiler, hem de yanilan tiiketici zarar goriir”

(http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).

Cesitli yillara gore degerlendirme yapilabilmesi icin Tiirkiye’de yapilan yerli ve

yabanci cografi igsaret bagvurulari ile verilen tescil sayilar1 kullanilabilir.

Tablo : 3
Cesitli Yillarda Tiirkiye’deki Cografi isaret Basvuru ve Tescil Sayilan

COGRAFI ISARET L o ..
BASVURULARI TESCILLI COGRAFI ISARET

YILLAR

1996 - 24

1997 - 1

1998 - 0

1999 - 2

2000 - 3

2001 - 8

2002 - 19

2003 3 14

2004 15 10

2005 19 5

2006 28 5

2007 22 10

2008 48 10

2009 5 -
TOPLAM 140 111

Kaynak: TPE, http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009.

Yerli girisimcilerin, lilkemizde cografi isaret korumasindan yararlanmaya baslamalar1
2003 yilindan itibaren yapilan bagvurularla birlikte artig gostermektedir. 2003 yilina kadar,
cografi igaret ile koruma saglanabilecek iirlinler devlet kurumlar1 ve yetkili mercilerce
yapilmaktaydi. Yetkili mercilerce, bulunduklar1 bolgelerin kendine has iiriinlerin
korunmas1 amaciyla TPE tarafindan smirl sayida verilmis olan tesciller bulunmaktadir.

2003 yil1 ile birlikte girisimcilerin, rekabetin etkisiyle cografi isaret bagvurular1 yaptiklarini
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goriilmektedir. Ancak yapilan bagvuru sayisiyla dogru orantili olarak cografi isaret tescili
verilmedigi goze ¢arpmaktadir. Zira belli bir yoresel 6zellige sahip bir iiriin i¢in birkag
farkli bolgeden de ayni {iriin adma tescil alinmasi yolu tercih edilmektedir. Yapilan titiz
incelemelerin ardindan ise sadece bir tane tescil verilmektedir. Dolayisiyla rakamlarla
ifade etmek gerekirse; 2006 yilinda yapilan 28 adet cografi isaret bagvurusu icin verilen
tescil sayis1 sadece 5’tir. Yani 5 farkli iiriin i¢in cografi isaret korumasi alabilmek icin 28
farkli bagvuru yapilmistir. Basvurudaki sayica fazlaligin sebebinin aynmi {iriin i¢in farkli
bolgelerden, farkli girisimciler tarafindan alinmak istenen cografi isaret korumasi oldugu
disiiniilmektedir. S6z konusu bu verilerin daha kolay anlasilir olmasi icin, tablonun

grafiginin incelenmesi yararl olabilir.

Grafik : 3

Secilmis Donemlere Gore Cografi Isaretlerdeki Durum
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Kaynak: Tablo 3’teki veriler kullanilarak tiiretilmistir.

Cografi koruma isaret korumasi elde edebilmek i¢in yapilan basvuru ile alinan tescil

sayis1 arasindaki farklilik, grafikte de daha net bir sekilde goriilebilmektedir.
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125. Ticari Sirlar

“Ekonomide ise yarar bilgileri iiretenler, bulus yapanlar, bu bilgileri degerlendirmek
icin degisik seceneklere sahiptir. Bilgiye hakim olanlar, dilerse bilgisini toplumla paylasir
ve bulusuna patent belgesi alarak koruma saglar. Dilerse, bilgiyi olabildigince uzun siireyle
gizli tutar ve sadece kendisi yararlanir. Bazen de eldeki bilgi patentin sartlarini tasimadigi

icin aciklanmak istenmeyebilir” (http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).

“Ticari sirlar list kavrami altinda miitalda olunan ticari sir, banka sirri ve miisteri sirri
kavramlart; ticari, iktisadi, mali, para ve sermaye piyasalarinda tretim ve hizmet
alanlarinda ticari faaliyette bulunan gergek ve tiizel kisi tacir ve sirketler ile bankalarm,
sigorta ve finansman sirketlerinin, sermaye piyasalarinda faaliyet gdsteren aract kurumlarin
kendi ticari ve kredi itibarlar1 agisindan, sadece belirli ve smirli sayidaki mensuplari
tarafindan bilinen ve elde edilebilen, rakiplerince bilinmesini ve tigiincii kisilere ve kamuya
agtklanmasin istemedikleri, gizli kalmasmda israrli olduklar1 ve hassas davrandiklari,
mali, iktisadi, kredi ve nakit durumlari, yonetim yapilariyla ilgili belge ve bilgilerden
olusan hususlar; ticari isletmeler agisindan “ticari sir’’, bankalar acisindan “banka sirri-
banka gizliligi’’ olarak ifade olunmaktadir. Bu ticari kurum ve sirketlerin, kendileriyle
ticari iliskide bulunan Miisterilerinin mali, kredi ve nakit durumlar1 hakkinda edindikleri
bilgi ve belgelerden olusan sirlar da “miisteri sirr1” olarak tanimlanmaktadir” (AKCAN,

http://www.kobifinans.com.tr, 05.08.2009).

126. Entegre Devre Topografyalan

Entegre devre topografyasimi tamimlayabilmek i¢in Oncelikle entegre devrenin ne

oldugunun anlagilmas1 gerekmektedir.

“Entegre devre ile elektronik bir islevi veya bunun gibi diger islevleri yerine getirmek
lizere tasarlanmis, en az bir aktif eleman1 olan ve ara baglantilarindan bir kismmin ya da
tiimiinlin bir par¢a malzeme igerisinde ve/veya lizerinde bir araya getirilmis ara veya son
formdaki bir {iriin kastedilmektedir” (http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009). Bu tanimdan
yola cikilarak entegre devre topografyasmmin tanmimlanmasinin daha kolay olacagina

inanilmaktadir.
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“Entegre devre topografyasi ile de entegre devreyi olusturan tabakalarin ii¢ boyutlu
dizilimini gdsteren, liretim amaciyla hazirlanmis ve herhangi bir formatta sabitlenmis
goriintiiler dizisi olup, her goriintii entegre devrenin iiretiminin, herhangi bir asamasindaki
yilizeyinin tamaminin veya bir kisminin goriiniimii kastedilmektedir”

(http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009).

127. Ticari Markalar

24.06.1995 tarihli ve 556 no’lu Markalarin Korunmas1 Hakkinda Kanun Hiikmiinde
Kararname’nin 5. maddesinde: “Marka, bir tesebbiisiin mal veya hizmetlerini bir baska
tesebbiisiin mal veya hizmetlerinden ayirt etmeyi saglamasi kosuluyla, kisi adlar1 dahil,
ozellikle sozctikler, sekiller, harfler, sayilar (Ek ibare: 4128 - 3.11.1995) “mallarin bigimi”
veya (Degisik ibare: 5194 - 22.6.2004 / m.12) “ambalajlar1” gibi ¢izimle goriintiilenebilen
veya benzer bi¢imde ifade edilebilen, baski yoluyla yayinlanabilen ve gogaltilabilen her

tiirlii isaretleri icerir.” seklinde tanimlamistir.

Diinya Ticaret Orgiitii, Ticaretle Baglantii Fikri Miilkiyet Haklar1 Anlasmasi’nin,
Ikinci Boliimii’nde, Markalar bashig1 altindaki 15. maddesinde, “bir isletmenin mal ve
hizmetlerini diger isletmelerin mal ve hizmetlerinden ayiran herhangi bir isaret veya isaret
kombinasyonu bir marka olusturabilecektir. Bu tiir isaretler, Ozellikle kisisel adlari,
harfleri, sayilari, mecazi unsurlar1 iceren sozciikler, renk kombinasyonlar1 ve bu tiir isaret
kombinasyonlari, marka olarak tescil edilmek i¢in uygun addedilecektir” denilerek bir

tanimlama yapilmasi yolu se¢ilmistir.

Yine ayn1t KHK’ nin 14. Maddesi: “Markanin, tescil tarihinden itibaren bes yil i¢inde,
hakli bir neden olmadan kullanilmamasi veya bu kullanima bes yillik bir siire igin
kesintisiz ara verilmesi halinde, marka iptal edilir.” diyerek, koruma siiresinin 5 yilla

siirlandirildigini ifade etmektedir.

“Tiirkiye markalar1 korumaya, (Isvigre, Ingiltere, ABD, Fransa'dan hemen sonra) 1871
yilinda Alamet-i Farika Nizamnamesini kabul ederek baslamistir. 1965 yilinda, Isvigre
hukukundan alarak yiirtirliige koydugu, 551 sayili "Markalar Kanununu" ile de diinyadaki
yeni gelismelere ayak uydurmaya c¢alismis, sonunda 27.6.1995 giinii yiiriirlige koydugu,
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556 sayili "Markalarin Korunmasi1 Hakkindaki Kanun Hiikmiindeki Kararname" ile
uluslararasi anlagsma ve Ol¢iitleri yakalayan, bir marka mevzuatia sahip olan bir iilkedir”

(KARAAHMET-YALCINER, http://www.ekitapyayin.com, 09.07.2008).

“Tanitict isaretler, adlar veya tanitici unsurlar olarak da nitelenen ayirt edici ad ve
isaretler; kisinin adni, tiizel kisinin unvanmi, bir {iriin veya hizmetin orijinini (kaynagini)
tanitan isaretlerdir. Bu baglamda {irlin ve hizmetleri ayirt etmeye yarayan kisi adlari,
sozciikler, sayilar, harfler, sekiller, sloganlar, isaretler, amblemler, emtia ve ambala;j
bicimleri tanitic1 unsurlardandir. Bu isaretler tanitici nitelikleri sebebiyle korunurlar.
Bunlar kural olarak fikri iirlin olmadiklar1 gibi bu isaretlerde, yenilik unsuru da aranmaz”

(http://www.fikrimulkiyet.com, 18.02.2009).

Yukaridaki anlatimdan da yola c¢ikilarak, marka sozciigiiniin belli baslt islevlerini
aciklamak miimkiindiir. Bu islevlerden ilki; tanimda da var olan, iiriiniin ayirt edilmesinin
ya da diger {iriinlerden farkliligmin ortaya ¢ikarilmasi islevidir. Bu tanimlamadan ¢ikan
anlam, oldukga agiktir. Uretilen bir {iriin i¢in kullanilan markanm piyasada iiretilen benzer
diger iiriinlerden, en azindan isim bazinda, farkli durumunu ifade etmektir. S6z konusu
islevlerden ikincisi; lirlin i¢in iiretim orijinin veya kaynaginin durumu konusunda bilgi
veriyor olmasidir. Daha agik bir ifadeyle iiriliniin; iireticisinin ismi ile hangi isletme
tarafindan iretilip pazarlandigi konusunda bilgi sahibi olunmasini saglamasidir. Bu
yoniiyle de orijin soziliyle kastedilenin akillara, cografi isaretin belirtilmek istenmesi
diisiincesinin ortadan kalkmis oldugunu ifade etmek bir zorunluluktur. Ugiincii bir islev;
marka denildiginde, akillara ilk gelen unsur olan reklam yapma ve iirliniin marka yoluyla
tanitimmin yapilabilmesidir. Bu durum marka denilince akillarda yer edinen bilinilirlik
duygusunun, diga vurumu olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Markanm islevi olarak karsimiza
cikmasi, olas1 olan dordiincii bir durum da kalite unsurudur. Kalite islevi sayesinde
markanin, tliketici bilincin de yillarin birikimiyle olusturdugu tstiinliik, bariz bir bi¢imde
ortaya ¢cikmaktadir. Tiiketici s6z konusu kaliteli liriin i¢in alim istegi duydugunda, artik
se¢im karar1 verme gibi bir tercihte bulunmayacak, dogrudan o markay1 bulup ya da satis
gorevlisinden marka ismi ile o iiriinii satin alacaktir. Bu dort baslik altinda toplanabilecek
olan marka islevlerinin iireticiye; basarinin bir odiilli, iiretici i¢in ise giivenilirligin

saglanmis olmasi, anlamina geldigini sdylemek miimkiindiir.
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Cesitli yillara gore degerlendirme yapilabilmesi icin Tiirkiye’de yapilan yerli ve

yabanci1 marka basvurularina verilen tescil sayilar1 kullanilabilir.

Tablo : 4
1995-2008 Yillar1 Arasinda Tiirkiye’deki Marka Tescil Sayilan
MARKA TESCILI
. YABANCI
YILLAR YERLI (MADRIiD PROTOKOLY) TOPLAM
1995 5259 0 5259
1996 7190 0 7190
1997 9778 1 9779
1998 6676 0 6676
1999 12355 308 12663
2000 10668 2028 12696
2001 10150 2134 12284
2002 13502 3797 17299
2003 14542 6053 20595
2004 18931 6909 25840
2005 26963 5482 32445
2006 34543 4091 38634
2007 40757 10726 51483
2008 (22.01.2009) 35543 8587 44130

Kaynak: TPE, http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009.

1995-2008 yillar1 arasinda ticari marka tescillerinde genel bir artis egilimi
gozlenmektedir. Ayn1 donemler dahilinde yerli markalar tescillerindeki artis trendinin 1998
ve 2000-2001 yillarinda bozulmaya ugradigin1 gérmekteyiz. Daha 6nce de ifade edilmeye
calisildigr gibi 1999 yilinda yasanan ekonomik krizin 6ncesi ve sonrasiyla trenddeki soz
konusu bozulmaya sebebiyet verdigini agiklamak miimkiindiir. 1995-2008 yillar1 arasinda
yabanci marka tescilleri i¢in agiklanabilecek farkli birkag nokta bulunmaktadir. Tiirkiye’de
01.01.1999 tarihi itibariyle yiiriirlige giren Markalarmm Uluslararast Tescili Konusunda
Madrid Anlagmasi’na lliskin Protokol igerisinde, yabanci markalara tescil verildigi
goriilmektedir. 1999 yilindan itibaren yabanci marka tescilinde genel bir artis egilimi
acikca goriilmektedir. S6z konusu bu verilerin daha kolay anlagilir olmasi i¢in, tablonun

grafiginin incelenmesi yararl olabilir.
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Grafik : 4
1995-2008 Doneminde Markalardaki Durum
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Kaynak: Tablo 4’teki veriler kullanilarak tiiretilmistir.

Yerli marka tescilinde 1995’ten itibaren, yabanci marka tescilinde ise 1999’dan itibaren

genel bir artis trendinin oldugu net bir bicimde goriilmektedir.

128. Faydah Modeller

“Buluslarin faydali model belgesi verilmesi yoluyla korunmasi, bir¢ok acidan patent
verilerek korunmasi yolundan daha avantajlidir. Faydali model verilme siireci, patentlere
oranla hem kisa hem de ucuzdur. Yapilan islemlerin kisa bir zamanda tamamlanmasi ve
ucuz olmasi sebebiyle faydali model, 6zellikle Tirkiye gibi kiiciik ve orta olcekli
sanayicilerin agirliklt oldugu iilkelerde, teknolojinin gelismesinde dnemli ve tesvik edici
bir isleve sahiptir. Kiigiik ve orta 6l¢ekli sanayiciler, taklitlere kars1 hukuki bir korumaya
patentlere oranla hem kisa bir siire¢ sonunda hem de ucuza kavusmus olacaklardir.
Boylece bu sanayicilerin rekabet etme giicli artacaktir. Zira iilkemizde 6zellikle bu tiir

isletmelerde, taklit¢iligin yaygin oldugu asikardir” (PINAR, 2004, s.38).
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Tiirkiye'de ve Diinya’da 10 yil siire ile yeni olan ve sanayiye uygulanabilen buluslarm,
iiretim ve pazarlama hakkmin bulus sahiplerine taninmasidir. Tanim anlaminda birbirine
cok benzemekle birlikte, faydali model belgesi verilmesi islemleri, patent verilmesine

oranla, hem masraf hem de zaman agisindan daha kolaydir.

Faydali model korumasi elde etme islemlerinin basit ve ucuz olmasi nedeniyle,
ekonomi yazmlarinda kiiciik ve orta Olgekli sanayiciler i¢in faydali olacagi ifade
edilmektedir. Ar-ge konusunda uzmanlagmis olan kisi ya da kuruluslara, zaman ve maliyet
acisindan avantajlar saglayacag diisiiniilmektedir. Ote yandan, kiigiik ve orta biiyiikliikteki
isletmelerce gelistirilen yeniliklerin, rakip firmalarca neredeyse tamamen benzerinin
yapilarak, yapilan yeniligin taklit edilme tehlikesi bulunmaktadir. S6z konusu buluslarin
kiiciik ve orta Olcekli isletmeler tarafindan faydali model belgesi alinarak korunmasi, bu
isletmelerin ekonomik omiirlerinin devamia hizmet edecektir. Bir baska ifadeyle, faydali
model korumasi; iirlinlerin korunma haklarma olabilecek tecaviiz fiillerine karsi patent
korumasma oranla, daha hizli ve etkin bir islev gorecek sekilde diizenlenmektedir. Bu
bakis acisiyla bakilarak, faydali modellerin patentlerden farkini ifade etmek i¢in yapilacak

siralama su seklide olabilir:

Faydali modelde:

e Teknigin bilinen durumunun asilmasi gerektigi kistas1 bulunmamakta,
¢ Yeniligin korunmas stiresi farkli olmakta,
e Belgelerin verilmesi amaciyla yapilan arastirma ve inceleme asamalarmin olmamasi

nedeniyle, patentlere oranla zaman ve maliyetler agisindan uygun olmaktadir.

S6z konusu bu siralama aslinda faydali modelin tanimin1 da olusturmaktadir. Bununla
birlikte 8/6/1995 tarihli ve 551 no’lu Patent Haklarmimm Korunmasi Hakkinda Kanun
Hiikmiinde Kararname’nin 154. maddesinden ¢ikarilabilecek sonugta ve ayn1 kanunun 10.
maddesindeki anlamiyla “sanayiye uygulanabilen buluslar, faydali model belgesi verilerek,

korunur” denilerek faydali modelin tanimimnin yapilmasi miimkiin olmaktadir.

Cesitli yillara gore degerlendirme yapilabilmesi i¢in Tirkiye’de yapilan, yerli ve

yabanci faydali model bagvurulari ile verilen tescil sayilar1 kullanilabilir.
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Tablo : 5
1995-2008 Yillar1 Arasinda Tiirkiye’deki Faydah Model Basvuru ve Tescil Sayilar
FAYDALI MODEL TESCILLI FAYDALI
BASVURULARI MODELLER
YILLAR YERLI | YABANCI | TOPLAM | YERLI | YABANCI | TOPLAM

1995 38 3 41 0 0 0
1996 183 6 189 0 0 0
1997 223 9 232 113 4 117
1998 290 17 307 141 8 149
1999 317 8 325 160 11 171
2000 454 15 469 145 4 149
2001 631 13 644 257 11 268
2002 914 18 932 376 13 389
2003 1206 15 1221 704 14 718
2004 1479 16 1495 678 9 687
2005 1896 23 1919 964 12 976
2006 2424 27 2451 1665 21 1686
2007 2972 41 3013 2148 29 2177
2008

(22.01.2009) 2946 34 2980 1833 31 1864

Kaynak: TPE, http://www.tpe.gov.tr, 11.02.2009.

Faydali model bagvuru ve tescillerinde 1995-2008 yillar1 arasinda genel bir artis
trendinden s6z etmek miimkiindiir. Yerli ve yabanci faydali model bagvuru ve tescil
rakamlarinin, ilkemizde 1994 ve 1999 ekonomik krizlerinden ¢ok fazla etkilenmediklerini
ifade etmek miimkiindiir. Yabanci1 faydali model basvuru ve tescil rakamlarinda goriilen
dalgalanmalara ragmen artis trendinin ¢ok fazla bozulmaya ugramadigini belirtmek
miimkiindiir. S6z konusu bu verilerin daha kolay anlasilir olmasi i¢in, tablonun grafiginin

incelenmesi yararl olabilir.
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Grafik : 5
1995-2008 Doneminde Faydah Modellerdeki Durum
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Kaynak: Tablo 5’teki veriler kullanilarak tiiretilmistir.

Grafik 5’te yabanci faydali model bagvuru ve tescillerinde, yasanan dalgalanmalara
ragmen, genel bir artig trendi agik bir sekilde gozlenmektedir. Yerli faydali model bagvuru
ve tescillerindeki gorece giderek daha da yiikselen bir artis trendinden de soz etmek

miumkiindir.

Fikri miilkiyet hakki tiirlerinde, tablolar 1s1¢inda yapilan yorumlarda dikkati ¢eken
birka¢ unsur bulunmaktadir. Ulkemizde 1994 ve 1999 yillarinda yasanmis olan ekonomik
krizler, fikri miilkiyet haklarina yapilan basvurular1 ve verilen tescilleri etkilemistir. Zira
fikri miilkiyet haklar1 basvurular1 ve tescillerinde yasanan diisiisler bu durumun
gostergesidir. Bununla birlikte bazi fikri miilkiyet hakki tiirleri; ekonomik krizden
etkilenirken, bazilar1 neredeyse hi¢ etkilenmemislerdir. Bu durum bazi fikri miilkiyet

haklari, krize ragmen ticaretin yapilabileceginin ifadesini olusturmaktadir.



IKiNCi BOLUM

2. PARALEL TiCARET

20. Ticaretin Yeni Gorinumii

Gilintimiizden yillar Oncesine bakildiginda, dis ticarette yasanilan evrimin farkina
varilmas1 miimkiin olabilmektedir. Ulasim imkanlarinin smirli ve maliyetli olmasi
miinasebetiyle, daha ¢ok deniz ulasimi ile ticaret yapilmaktaydi. Bu da talep edilen
mallarin teslimi igin uzun siirelere olan ihtiyaci dogurmaktaydi. Iletisim imkanlarinin

sinirli olmas yiiziinden de ticaret, istenilen hizda yapilamamaktaydi.

Oysaki giiniimiizde iletisim alanindaki olaganiistii gelismelerle birlikte, uluslararasi
ticaret daha hizli bir sekilde yapilabilmektedir. Internetin gelisimi séz konusu olan bu
iletisim kolayligii, daha iist seviyelere ¢ikarabilmistir. Alici ile satic1 arasindaki iletisim
artik sadece kiiclik bir tusun yardimiyla, saniyeler icerisinde yapilabilmektedir. Talep eden
ile arz eden arasinda olusan iletisim diizeyinin yiikselmesi dis ticarette bir maliyet unsuru

olan iletisim masraflarini da asgari oranlara indirebilmektedir.

Internetin bu sekildeki gelisimi, ticaretin daha hizli ve giivenli bir ortamda
yapilabilirligini kolaylastirmaktadir. Bu anlamda son yillarda iilkemizde de gelisme
gosteren bir kavram bulunmaktadir. Elektronik ticaret (e-ticaret) olarak adlandirilan sistem
icerisinde, ticaretin yapilabilirligi farkli bir boyuta tasmmaktadir. Internetin hizla
yayginlagmasiyla ticaretin yiiriitiilmesinde elektronik ticaret kavrami yeni ve etkin bir arag

halini almistur.

Elektronik ticaret, mal ve hizmetlerin liretim, tanitim, satig, sigorta, dagitim ve 6deme
islemlerinin  bilgisayar aglar1 {izerinden yapilmasidir (http://www.e-ticaret.gov.tr,

05.08.2009).
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Internet teknolojisiyle birlikte ekonomik literatiirde, yeni dis ticaret kavramlarmnin
kullanilmasina baglanmistir. Bu ifadeler ayrica ticaretin yapilis sekillerinin de degisime ve
yenilenmeye ugradiginin, en somut gostergesini olusturmaktadir. Bu kavramlardan biri de,
paralel ticaret ifadesi olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Paralel ticaret ifadesinin kapsadigi

anlam, takip eden aciklamalarda tanitilmaya ve anlatilmaya calisilacaktir.

21. iktisat Literatiiriindeki Gelismeler

Uzerinde 6zellikle duruldugu gibi toplumsal ya da bireysel ihtiyaglar, duyulan
gereksinmelerdeki farklilasmaya ve kisisellesmeye bagli olarak giin gectikce degisime
ugramaktadir. Yasanilan her ¢agm, bireylere sunmus oldugu yenilikler; hayatta karsilasilan
herhangi bir sorunun {istesinden gelinmesi noktasinda, yardim fonksiyonunu yerine
getirmektedir. Oyleki en karmasik problemin ¢dziimiinde dahi s6z konusu yenilikler,
sorunun en avantajli ve en az zahmet veren yOntemlerle halledilmesini miimkiin

kilmaktadir.

Degisen ihtiyaglarin en optimal sekilde karsilanabilmesi noktasinda, ticaretin anahtar
rol iistlendigine deginilmisti. Karsilikli olarak, iki kesim arasindaki degis tokusa dayanan
ticaret; zamanlar aras1 donemler dahilinde farklilasmis ve baskalasmistir. Karsilikli alis ile
verig yontemindeki degisim, giiniimiiz diinyasinda yasanmaya devam etmektedir. Ticaretin
ruhunda var olan degisim, sekil olarak eskiden oldugu gibi aynen devam etmekte; ancak bu

degisimin yapilis yontemi farklilagsma agamasini stirdiirerek, yeni boyutlar kazanmaktadir.

Yontemdeki bu degisim boyutu da iktisat literatiiriine ve dolayisiyla ticarete yepyeni
terim ve ifadelerin kazandirilmasina yol agmaktadir. Eskiden, ilgili cagm gereksinimlerini
mitkemmel bir sekilde karsiladigina inanilan yontemler i¢in kullanilan terim ve ifadeler,
gilinlimiizde artik uygulanabilirlik gecerliligini yitirmekle birlikte, bizim i¢in o donemlerde
kullanilan terimler hakkinda, sadece birer bilgi hazinesi vasfi olusturmaktadir. Birinci

boliimde de bu terimlerden birkac¢inin kisa ve yalin anlatimlarma deginilmistir.
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Bu dogrultudan hareketle, son zamanlarda da hiikmiinii siirdiirmeye devam eden bir
iktisadi terimden bahsedilecektir. Bu terim 06zellikle dis ticarette, yaygin olarak
kullanilmaya baslanan ve bu islerle ugrasan kesimler ile bu konuya ilgi duyan kesimlerin,

yeni yeni duymaya basladiklar1 bir ifade olarak karsimiza ¢ikmaktadir.

Uluslararast alanda, “paralel ticaret” ya da ABD’deki kullanim sekliyle “gri piyasa
ticareti” ifadesi; 20. y.y.’1n son ¢eyregine dogru siklikla duyulmaya baslanmistir. Ozellikle
iilkeler arasinda iiriin fiyatlarinda ortaya ¢ikan, “farkliliklarin” neden oldugu bu sekildeki
bir ticaretten faydalanmak isteyen tacirlerin ve bu ticaretin sagladigi imkanlardan
faydalanmak isteyen tiiketicilerin, dikkatlerini ¢ekmekte olan uluslararas: bir dis ticaret
rejimini ifade etmektedir. Bu alana yaklasik olarak ayni donemlerde, basta iktisatcilar
olmak iizere ¢esitli bilim dallarindan, farkli bilim insanlar1 da ilgi duymaya baslamislardir.
Bilim insanlari, konuyla ilgili akademik yazinlarini da yine bu donemlerde olusturmaya
baslamiglardir. Keith E. Maskus, Frederick M. Abbott, Dale F. Duhan ile Mary Jane
Sheffet gibi isimler, bu konudaki yazili ilk makaleleri olusturan kisiler olmuslardir.
Ozellikle Keith E. Maskus’un bu alana en ¢ok kaynak saglayan kisi oldugunu ayrica

belirtmek gerektigine inanilmaktadir.

Bu boéliimiin ilerleyen kisimlarinda, paralel ticaretin anlatimma ve Tiirkce kaynaklarda

yeterince yer bulamayan bu konunun, tanitilmasina galisilacaktir.

22. Genel Olarak Paralel Ticaret

Paralel ithalat, bagimsiz bir isletmenin (kisinin), bir iilkede daha ucuza edindigi orijinal
mallari, piyasasinda ayni malin daha pahali satildig: {ilkeye, satma amaci ile ithal etmesi

olarak tanimlanmaktadir (Akt. ARIKAN, 2001, s.7).

Paralel ithalat; gri piyasa ithalati' olarak ta nitelendirilen, bir piyasadaki akim icerisinde
yer alan ticari marka, patent ya da telif hakki korumasi altinda markali olarak iiretilmis

driinlerin, daha sonra fikri miilkiyet korumasimi kendinde tagiyan yerel hak sahibinin

' Gri piyasa; fiyatlarin, normal piyasa fiyatlarindan daha yiiksek oldugu bir piyasa tiirii veya ender bulunan
mallarin yiiksek fiyatlarla satildig1 piyasa olarak adlandirilmaktadir. Daha 6nce de belirtildigi gibi paralel
ticaret, ABD’de daha ¢ok gri piyasa ticareti olarak adlandirilmaktadir. Bu nedenden otiirli, her iki
adlandirmanin ayni anlami verdigini belirterek, bu iki ifadenin ortak kullanilmas1 yolu tercih edilecektir.
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yetkilendirmesi olmaksizin, ikinci bir piyasada bulunan tacirler tarafindan ithal edilen
driinler olarak nitelendirilmektedir. S6z konusu bu sahiplik, tipik olarak lisansh bir yerel
dagiticiligr igermektedir. Hong Kong’daki yerel bir marka altinda satilan miizik CD
(compact disk - kompakt disk)’lerinin kopyalarinin satimimi iistlenen bir sirketin yapmis
oldugu ticarete izin verilmesi bu durumun baslangicini olusturmaktadir. Daha sonra bu
driinler, yerel dagiticilarm izni olmaksizin, Avustralya ve Yeni Zelanda’ya ithal
edilmektedir. Benzer sekilde AB igerisinde, igsel piyasalarda uymak zorunda olunan
kurallar, bu iiye llkeler arasinda tiim mallarin paralel ticaretine izin vermektedir. Suna
dikkat etmek gerekir ki bu iirlinler, orijinal olarak satilan yetkilendirilmis iiriinlerdir.
Korsan ya da taklit tiriinler degillerdir. Boylelikle paralel ithalat, tamami ile ayn1 kanuni
mallarm ithalati kapsamaktadir. Yalnizca farkli sekilde paketlenen ya da orijinal
imalatcinin  garantisi disinda tasimasi yapilan mallar, bu wuygulamalardan harig

tutulmaktadir (MASKUS, 2000, p.1269).

Paralel ticaret vasitasiyla satis1 ya da pazarlamasi yapilacak iirlinlerin, bulunduklar1
piyasa igerisinde birtakim Ozelliklere sahip olmalar1 gerekmektedir. Bu durumu iiriinlerin
yasalliklar1 agisindan incelemek yerinde olacaktir. Bir iilke piyasasinda satis1 ya da
pazarlanmas1 yapilacak bir {iriin i¢in kanunlara uygunlugun belirlenmis olmasi
kacmilmazdir. Ancak bu durumun kesin bir bicimde belirlenebilmesi her zaman miimkiin

olamamaktadir.

Herhangi bir piyasa etkilesiminin yasallig1 iki bakis agisindan incelenebilir: 1) {iriiniin
(mal ya da hizmet) yasalliginin veya yasadigiliginin ticari islemlerdeki karmasikligi ve 2)
yasallig1 veya yasadisiligi anlaminda hangi tirtinlerin dagitiminin yapildigidir. Neyin yasal
olup olmadigmin tespitini yapan, Golge sistemleri tasvir etmek i¢in g¢esitli zamanlarda,
cesitli kararlar bulunmaktadir. Ornegin, kumar oynamak bircok toplumda tamamiyla
yasadis1 olarak kabul gérmektedir. Bundan dolay1, hizmetler kategorisinde yasadis1 olarak
kabul edilmektedir. Baska yerlerde kumar oynamaya, bazi smirli sekillerde izin
verilmektedir. Ornegin, devlet lotolar1. Bu gibi konularda, yasal piyasa sistemi icerisinde
hizmet vermeleri saglanmaktadir. Golge sistemlerin tasvirinin yapilmasi yasal
gostergelerdeki belirsizliklerden dolay: tam agik degildir. Bu durum yasal piyasa sistemi
ile golge piyasa sistemi arasinda, gri bolgelerin ortaya ¢ikmasma yol a¢gmaktadir. Bu

belirsizlikler daha c¢ok dagitim islemlerinin, yasal ve yasadisi bi¢cimdeki celiskili
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gostergelerinden kaynaklanmaktadir. Ticari markali bir Uiriiniin paralel ithalatinin sonucu
olarak, gri bir bolge ortaya ¢ikmaktadir. Bunun bir sonucu olarak, paralel ithalat genellikle

gri piyasa olarak adlandirilmaktadir (DUHAN-SHEFFET, 1988, pp.75-76).

Fikri miilkiyet hakki korumasi altinda bulunan iiriiniin, {iretimini ger¢eklestiren
imalat¢1 ile yasal bir yetkilendirme cercevesinde, dagitimimni iistlenen yetkilendirilmis
dagitic1 acente arasindaki resmi bir sozlesmeye dayanan ticari bir is iliskisinde, 6zellikle
fiyattaki farkliliklar nedeniyle ortaya ¢ikan ve bu noktada devreye giren paralel tacir
tarafindan, {irlinliin ayn1 veya baska bir piyasada pazarlanmasi ve satisini igeren aligveris
yontemini, paralel ticaret olarak ifade etmenin dogru olacagina inanilmaktadir. Bu
sekildeki ticarette belirleyici olan; satis1 paralel tacirler tarafindan yapilan trtinlerin, fikri
miilkiyet hakki korumasmma sahip ve yasal unsurlar1 icerdiginin ifade edilmesi
gerekmektedir. Bu acidan bakildiginda, bu yontemle yapilan ticarete konu olan iirtinler;

korsan ya da taklit mallardan olugsmamaktadir.

Gri piyasalarin genel olarak bakildiginda, yasadis1 olmadiklari sonucuna varilmaktadir.
Buna karsilik, c¢alinti ya da taklit {riinlerin karaborsada satilmasi bu duruma
benzememektedir. Dahast gri iriinler, imalat¢ilarmin deyimiyle, markalidirlar. Fakat
imalatcilarin, kendilerinin dagitim yapmalar1 yetkisizlik olusturmaktadir. Markal ya da
hakiki mallara referans gosterilen triinler gostermektedir ki ayni ticari marka sahiplerince
ya da lisanshi imalatgilarca iiretilen trilinler, ayn1 marka adiyla markalastirilmaktadirlar.
Paralel ithalatgilar diistik fiyath bir tilkedeki iirlinlerden arbitraj saglamakta, daha sonra bu
iirtinleri yetkili dagiticilarm bu tirtinler i¢in belirledigi, yiiksek fiyatlarn olustugu bagka bir
iilkede satmaktadirlar. Ornegin, Avrupa Birligi icinde yer alan eczacilar, gri piyasacilara
firsat teskil eden diizenlenmis fiyatlar1 smirlamaktadirlar. Ilaglarin tanimlanmasi agisindan
bakildiginda, toplam piyasa payinin %2-10 oldugu tahmin edilen gri piyasa biiyiikliigiiniin,
gelecekte daha da biiyiiyecegi beklentisi 1995 yilinda Claudhry ve Walsh tarafindan
yapilan arastirmada tahmin edilmistir. Bu nedenle; ticari marka hakki markasina sahip gri
iirinlerin ithalatmin yapilip yapilamayacagi, ticari markanin ihlal edilmesi ile alakalidir

(CHEN, 2002, p.197).



55

Bir baska tanimlamaya goOre paralel ticaret, bir piyasada imalatcilar tarafindan
tasarlanmig bir {riiniin toptancilar tarafindan yeniden satilmasidir (SZYMANSKI-
VALLETTI, 2005, p.707). ifade edilmeye calisilan tiirdeki ticareti (paralel ticareti), basit

ornekler yardimiyla anlatmanin fayda saglayacagma inanilmaktadir.

Eczacilik sektoriindeki imalatgt A, ABD toptanct piyasasinda X ilacin1 1$’a
satmaktadir. ABD piyasalarinda eczacilik iiriinleri lizerinde hiikiimetlerin fiyat kontrolleri
bulunmamaktadir. A imalatcist X ilacini, Xanadu’daki fiyat kontroliiniin sonucu olarak,
Xanadu piyasasinda 60$’a satmaktadir. Xanadu’daki toptancilar, X ilacini1 60$’a satin alip,
yeniden satig fiyatinin 95$ oldugu ABD’ye gemiyle gotiirmektedirler (ABBOTT, 1998,
p.623).

Bu 6rnekte de goriildiigli gibi iiriin fiyatlarinda belirgin bir farklilik ortaya ¢ikmaktadir.
Imalatg1 tarafindan 1$ olarak belirlenen ve yetkilendirilmis dagiticiya 60$’a satilan ilag,
yetkilendirilmis dagitict tarafindan ABD’de 95%°a satilmaktadir. Yetkilendirilmis dagitici
tarafindan Xanadu’da belirlenmis olan fiyat ise 60$’dir. Xanadu’daki toptancilar, s6z
konusu ilac1 60$’dan satin alarak, ilacin piyasa fiyatinin 95$ oldugu ABD piyasasina ihrag
ederek kar etmeye calismaktadirlar. Xanadu piyasasindaki fiyat olan 60§ ile ABD
piyasasindaki fiyat olan 95$ arasinda, maliyetler ¢ikarildiktan sonra bile, paralel ticaret

yapilabilmesine yol agacak kadar kar marj1 bulundugu diistiniilmektedir.

220. Paralel Ticaretin Ozellikleri

Paralel ticaretin yapilabiliyor olmasi i¢in ticareti yapilan iirlinlerin ve bu ticari
yontemin cesitli Ozelliklerinin olmas1 gerektigini, ifade etmek gerekmektedir. Bu
ozellikleri aciklamakta iirlin kategorisini; eczacilik iirlinleri olarak belirledigimizde,

karsimiza cesitli sartlarin ¢iktig1 goriilmektedir.

Eczacilik iiriinleri i¢in fiyat diizenlemesi, piyasaya sunum agisindan degerlendirilebilir.
Ilag fiyatlarinin belirlenmesine arz agisindan bakildiginda, ilag imalatgilar: tarafindan
olusturulan fiyatlar iki farkli yolla diizenlenebilmektedir. Ilk yol; ilacin satilabilecegi bir

fiyatta belirlenmesidir. Farkli bir mekanizma diizenlemesi ise; kamu otoritesinin dahil
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oldugu, sanayi kesimi ile saglik otoriteleri arasindaki miizakerelerde belirlenmektedir

(NAZZINI, 2003, p.57).

Fiyatlarin daha diisiik oldugu tilkelerde, eczacilik iirlinlerinin paralel ihracati; genellikle
patent korumasindan ve yaratict firmaya daha diisiik fiyatlar1 garanti eden ve buralarda
diisiik oranli kisi bagina gelirden yoksun, saldirgan fiyat diizenlemesiyle sonu¢lanmaktadir.
Bu gibi faktorlerin yoklugunda ticaretten etkin bir kazang saglanabilmektedir. Gergekte
paralel ticaret; tagima, yeniden markalandirma ve kalite kontrolii maliyetleri yiiziinden

sosyal refahi arttirabilmektedir (DANZON-TOWSE, 2003, pp.190-191).

Avrupa Komisyonu tarafindan belirlenmis olan bu sekildeki bir ticaret ve eczacilik
sektorii Uriinleri i¢in tavsiyesi yapilan ¢esitli Ozelliklerin bulundugunun belirtilmesi
gerekmektedir. Komisyon, ithalat¢ilarca sunulan bilgilerle, hedef iilkede ortaya ¢ikan yetki
ile olusan ilaglarm temin edilmesi seklini tavsiye etmektedir. Bu agidan bakildiginda

paralel ticaretle gelen iirtinler (http://www.eaepc.org, 26.08.2008):

e Aym aktif maddeyi i¢ermeli,
e Hastalara ayn1 yontemlerle uygulanmali,
e Ayni tedavi etkilerine sahip olmaly,

e Ortak bir kaynag1 olmalidir.

S6z konusu bu durum olustugunda, eczacilik {iriinlerinin paralel ticaretinin
gergeklestirilebilmesi noktasinda, Komisyon’a gore; adeta bir izin niteligine sahip olan bu
ozellikler, resmi otoritelerce yapilmasi gereken c¢esitli yiikiimliiliikkleri de beraberinde
getirmektedirler. Bahsi gecen ilgili durum meydana geldiginde, ithalatgilara talep ettikleri
minimum miktardaki bilgilerin saglanma zorunlulugu bulunmaktadir. Bunlar

(http://www.eaepc.org, 26.08.2008):
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e Uriin ismi ve kaynaginimn neresi oldugu,

e Piyasa yetkilendirmesinin tiimiinii i¢eren isim ve adres bilgileri ile birlikte hem kaynak
iiye iilkeler hem de iiriiniin gidecegi tiye tilkelerin isim ve adresleri,

e Paralel tacirin isim ve adresi,

e Uriinlerin kaynak iilkedeki piyasalandirma yetkilendirme numarast,

e Uriinlerin {iretim karakteristigi ile ilgili dzet bilgiler,

e Uriinlerin numune ve maketleri ile birlikte hedef iiye iilkede satilabilecegini gdsteren

belgelerdir.

Paralel ithalat¢ilarin, resmi otoritelerden talep ettikleri s6z konusu bilgiler saglandiktan
sonra, kendilerine hemen ticaret yapma izni verilmemektedir. Bunun yaninda, resmi
otoritelerin paralel ithalat¢ilardan yerine getirmelerini istedikleri bazi teminatlar
bulunmaktadir. Bu  teminatlar1 asagidaki gibi  ifade etmek  miimkiindiir

(http://www.eaepc.org, 26.08.2008):

e Paralel tacirler sattiklar1 tiim {irtinlerin; iirlin numarasi, miktar1 ve kaynag1 hakkimdaki
bilgilerin korunmasini talep ederler.

e Eger bu bilgiler paketin dis kismina yerlestirilmis sekilde yerel piyasaya arz edilirse, bu
durumda imalat¢1 yetkilendirmesine ihtiya¢ duyulmaktadir.

e Bircok tilkede iiriinle ilgili bu bilgiler, dagitim yetkisini elinde tutan bir toptancidan,
ithalatcilar tarafindan talep edilmektedir. Bu kapsamda alinmasi gereken Onlemler;
takip edilebilir Uriinlerin izini slirmek i¢in bir teftis, ilaglarin saklanmasinda uygun
izinlerin almmasi1 ve tretim islemlerinin iptal edilmesine onay veren yapilarin

olusturulmasini saglamaktadir.

Yukaridaki bilgiler 1s181nda ticareti yapilacak olan eczacilik {iriiniin son tahlilde almig
oldugu son sekil, asagidaki gibi bir hal almaktadir. Resimde de goriildiigii lizere eczacilik
iirliniin ila¢ paketinin lizerine paralel tacir tarafindan yapistirilan bir etiket sayesinde, liriin

son hali almig olmaktadir.
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Sekil: 1
Paralel Ticaretle Satis1 Yapilan Bir Uriin

Kaynak: CHAPLIN, http://www3.interscience.wiley.com, 15.11.2008.

Ornekte de goriildiigii gibi orijinal imalat¢inin iiretmis oldugu ila¢ paketi, ticaretin
yapilacag iilkenin gereksinimlerine gore (lisan uygunlugu, fiyat uygunlugu, vb) yeniden
belirlenebilmektedir. Bu ornekte gorildiigli gibi paketin {izerine yapistirilmis olan bir
bilgilendirme etiketiyle birlikte, kulanim kolaylig1 saglanmaya calisilmistir. Etiketleme

yonteminin yaninda, ila¢ paketinin kendisi de degistirilebilir.

Yeniden paketlemenin yapilmasi i¢in (HANN, 2004, p.628):

e Ithalatin yapilabilmesi i¢in, yeniden paketlemeye gereksinim duyulmali,
¢ Yeniden paketleme, {irtiniin mevcut durumunu etkilememelidir,
e Paralel ithalat¢inin, paket iizerinde géstermesi gerekenler:
e Uriin; kim tarafindan, yeniden paketlenmis,
e Imalatgmin ismi.
¢ Yeniden paketleme; mal sahibinin bilinirligine zarar verecek sekilde, olmamalidir,

e Mal sahibine; yeniden paketlenmis iiriiniin satisinda, 6ncelikli olarak, bilgi verilmelidir.
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Bilim insanlar1 tarafindan tanimlamasi yapilan, paralel ticaret icin bu ifadelerden
birka¢min belirtilmesinin yarar saglayacagma inanilmaktadir. Bu tanimlamay1 yaparken de
paralel ticaretin yapilma sekillerine de deginilecek, konu anlatimmin daha agiklayici
olmasi i¢in sekillerden yararlanma yoluna bagvurulacaktir. S6z konusu bu sekilleri birinci,
ikinci ve liglincli tip paralel ticaret yontemi olarak adlandirarak, agiklamalara devam

edilecektir.

221. Paralel Ticaret Tiirleri

2210. Birinci Tip Paralel Ticaret

Bu isimle adlandirilabilecek paralel ticaret tipinin, basit bir bicimde su sekilde ifade
edilebilecegi diisiiniilmektedir: Iki iilke arasinda, bir grubu yetkilendirilmis dagiticinin
olusturdugu diger tarafta ise liretici firmanin yetkilendirme izni olmayan bir grup girisimci
vasitasiyla cereyan etmekte olan, uluslararasi dis ticaret sekli olarak ifade etmenin anlasilir

olacagi kabul edilmektedir.

Bu kisa giristen sonra farkli bilim insanlarinca, bu tiirden bir ticaretin tanimlanmasi
amaciyla olusturmus olduklari, ¢esitli ifadelerin gozden gegirilmesinin, konunun daha net

bir sekilde anlasilmasina yardimc1 olacagina inanilmaktadir.

Paralel ticaret ya da gri piyasa ticareti, daha Oncede ifade edildigi gibi iirtinler
iizerindeki fikri miilkiyetin sahibi olan sirketlerin yetkilendirmesi olmaksizin yapilan
ticarettir. Bu sekildeki ticaretin olugmasini saglayan, uluslararas: fiyat farkliliklaridir.
Uriinlerin satin alicilar1 bu iiriinlerin, daha yiiksek fiyatlara satildiklar: iilkelere paralel
olarak, bunlar1 ihra¢ ederler ve bir kar karsiliginda bu iiriinleri o piyasada satarlar.
Alternatif olarak, ithalatgilar iiriinleri; paralel olarak ihrag eden ve onlari, fiyatlarin daha
pahali oldugu iilkelere satan uzman paralel ihracatci sirketlere satarlar (GALLUS, 2004,
p.169).
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Paralel ithalat iriinlerin; patent, telif hakki, marka sahipligi gibi yetkilendirmeler
olmaksizin bir iilkeye getirilmesinin ardindan, bu iiriinlerin yasal ¢erceve icerisinde bu
yasal haklar1 elinde bulunduranlarca veya onlarin yetkili dagiticilarinca diger piyasada
satilmasidir. Ornegin; Endonezya mali olan ve SONY lisansiyla iiretilen CD’nin yetkili
dagiticisinin bu iriinleri, Avustralya’da, mevcut toptan fiyattan diisiik bir perakende
fiyatina sattigin1 varsayalim. Eger bu satisa miisaade edilirse; dagiticilar ya da bagimsiz
paralel tacirler, bu iirlinleri Avustralya’ya gemi yoluyla getirip; tarifelerden, tagima
maliyetlerinden ve dagitim maliyetlerinden Gtiirli net bir kar saglayacaklardir (MASKUS-

CHEN, 2004, p.551).

Paralel ithalat, liriinlerin gercek sahiplerinin izni olmaksizin bir {ilkeye getirilip, daha
sonra bu iiriinlerin baska bir piyasada yasal bir doniisiime ugramasidir. Ornegin; Coca-
Cola’nin surubunun Belgika’daki bir siseleyicisi, bu {iriinii izinli olarak sadece Belgika’da
satabilir. Eger Belgikali dagitici ya da bagimsiz bir ajans Coca-Cola Co. izni olmaksizin bu
surubu Ispanya’ya gemiyle gonderirse, bu gonderme islemi paralel ithalat olarak

adlandirilabilir (CHEN-MASKUS, 2005, p.1).

Bilim insanlarinca yapilan bu tanimlamalar1 kisaca su sekilde genellemek miimkiindiir:
Fikri miilkiyet hakkina sahip tirlinlerin, bu hakka sahip sirketlerin izni olmaksizin, iiretici
iilkeden alinarak, yetkilendirilmis dagiticinin yiiksek fiyatla satig yaptigi bir piyasada
satilmasidir. Bu tanimlarda dikkati ¢eken bazi hususlarin belirtilmesinde fayda
goriilmektedir. Boyle bir ticarete girismek i¢in paralel tacirlerin elde edebilecegi belli bir
kar marjinin bulunmas1 gerekmektedir. Bu kar marji genellikle tarifelerden, tasima
maliyetlerinden ve dagitim maliyetlerinden kaynaklanmaktadwr. S6z konusu bu kar
marjlarinin farkina varan paralel tacirler, piyasada mevcut olan bu tiirden karlar1 elde
edebilmek i¢in paralel ticaret islemlerine giriserek, bu isten gelir saglamay1 umarlar.
Piyasalar arasindaki fiyat farkliliklarin1 kullanarak, kar saglamayi1 amaclayan tacirler,
paralel ticaretin ortaya ¢ikmasina neden olmakta ve bu tiirden ticaretin zamanla yasal bir
hal almasma ©6n ayak olmaktadirlar. Su an i¢in tam anlamiyla yasal bir alt yapisi
bulunmayan, bu sekildeki ticaretin zaman igerisinde {iilkeler tarafindan, uluslararasi
anlagmalar dogrultusunda, yasal zemine oturtulmasi beklenmektedir. Birinci tip paralel

ticareti, sekil 2 yardimiyla daha anlasilabilir bir hale getirmek miimkiin géziikmektedir.
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IMALATCI
GRI PIYASA
A —> ACENTESI
Ihracatg1
AL YETKILENDIRILMIS .
DAGITICI
IC PIYASA
v
o V
ithalatci YETKILENDIRILMIS YETKILENDIRILMIS
Ulke DAGITICI DAGITICI

Sekil : 2
Birinci Tip Paralel Ticaret

Kaynak: PINAR, 2004, s.28.

Not: “ —————>" Paralel ticareti simgelemektedir.

“ —— > ” Resmi yollardan yapilan ithalat1 temsil etmektedir.

Sekli biraz daha detayli olarak ifade etmek i¢cin bazi ayrintilara girilmesinde fayda
goriilmektedir. Oncelikle iki ayr1 piyasa oldugunu ve bu piyasalardan birinin i¢ piyasa (A:
Ihracatg1 Ulke), digerinin dis piyasa (B: Ithalatgr Ulke) olduklar1 ayrimmimn yapilmasi
gerekmektedir. I¢ piyasada iiretim islemini gerceklestiren, imalat¢1 ile resmi asamalar
dahilinde bu liretimin pazarlanmasi islevinin yerine getirilmesini saglayan, yetkilendirilmis
bir dagitici bulunmaktadir. Imalat¢1 firma, yapmis oldugu iiretimin dis pazarlara satisi
asamasinda, yetkilendirilmis bir dagitic1 ile sozlesmeye dayanan bir is iliskisine

girmektedir. Yetkilendirilmis dagitici firma ise sahip oldugu dagitim hakki aracilifiyla;
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s0zlesmeye dayanan, yasalara uygun ihracat yapma hakkina sahip olmaktadir. Dagitici bu
firma, triinleri Ureticisinden yapilan pazarlik sonucunda satn alir ve kendisinin yapmis
oldugu masraflarin {izerine, belirlemis oldugu bir kar oranin1 ekleyerek, dis piyasada satis
yapma hakkini elinde bulundurmaktadir. Yasal islemler icerisinde ihracat islemi devam
ederken, bu piyasada yliksek fiyatlarin ve belirgin bir kar marjinin farkina varan paralel
tacirler, bu boslugu degerlendirmek icin devreye girmektedirler. I¢ piyasadaki paralel
tacirleri, gri piyasa acentesi olarak adlandirmak miimkiindiir. Bu ama¢ dogrultusunda
hareket eden ve gri piyasa acentesi olan paralel tacirler, dncelikle i¢ piyasada liretim yapan
imalat¢1 firmadan {iriinleri satin alarak, bu iirtinleri dis piyasaya arz edip, mevcut bu kari
elde etme niyetiyle harekete gegmektedirler. Dis piyasaya, imalat¢inin yetkilendirmesi
olmaksizin iiriin sunan tacirler, piyasadaki yiiksek fiyatlarin altinda bir fiyat belirleme
yontemini se¢mektedirler. Tiiketici ise paralel tacirler tarafindan daha diisiik fiyatla ve
orijinal Uriinlerle ayn1 kaliteye sahip iirlinlerin, piyasaya siiriilmesi ile birlikte, bu tirtinleri
satin alabilme sansmi elde etmektedirler. Bu sekilde hem tiiketicilerin hem de paralel
tacirlerin ekonomik anlamdaki fayda diizeyleri artmaktadir. Bu tip bir ticaretle sadece iki
iilke arasinda, ikinci iilke piyasasindaki yiiksek fiyatlar nedeniyle meydana gelen paralel

ticaret sekli ifade edilmektedir.

2211. ikinci Tip Paralel Ticaret

Bu tipteki ticarette, birinci tip ticarete oranla yapilan islemlerde bir noktanin
farkliligina vurgu yapilarak, konunun agiklanmasi yontemi tercih edilmisti. Bu tipteki
2’9

ticarette, ticaretin yoniindeki farklilagmaya bagli olarak “geriye ithalat™ teriminin

aciklanmasi ile birlikte konunun anlasilir bir hale gelmesi amaglanmaktadir.

Paralel ithalat ya da gri piyasa olgusu — bir acentenin, yetkili dagiticisindan farkl
olarak markali {irtinlerin yeniden satilmak tizere ithal edilmesi— son yillarda giderek 6nem

kazanmaya baslamistir (RICHARDSON, 2002, p.233).

? Geri ithalat (Reimportation), marka hakki sahibi tarafindan veya onun izniyle iilke iginde piyasaya
sunulmus olan markali mallarm marka sahibi veya onun izniyle baska bir iilkeye ihra¢ edilmesinden sonra
ayn1 mallarin tiglinci kisiler tarafindan tekrar iilkeye ithal edilmesidir (KAYHAN, 2001, s.54)
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Bu tiirden ticarette, birinci tipteki ticarette oldugu gibi yine iki iilke bulunmakta ve
ikinci llkedeki yliksek fiyatlar nedeniyle paralel ticaret meydana gelmektedir. Ancak

yapilan ticaretin yonii, birinci tip ticarete gore farkli olmaktadir.

Birinci tip ticaretteki agiklamalar, bu ikinci tip ticaret i¢in de bir noktaya kadar
gecerlidir. Yani iki farkl tilke olmas1 ve iki ayr1 piyasa olmasi noktasindaki benzerliklerin
yanu sira, ikinci tip ticarette paralel ticaretin (ithalatin) yonii farklidir. Birinci tip ticaret icin
yapilan agiklamalar, yasal ithalatin yapildigi ana kadar ikinci tip ticaret icin de gegerlidir.
Bu noktada baslayan farklilik ise; gri piyasa acentesinin hangi piyasada devreye girdigi ile
alakalidir. Ikinci tip ticarette, birinciden farkli olarak, dis piyasaya getirilip satilan
iirlinlerin fiyatlarinin, dis piyasadan tekrar i¢ piyasaya getirilebilecek kadar diisiik seviyede
olusmasidir. Bu fiyat diizeyinin farkina varan dis piyasadaki yetkilendirilmis dagitici,
resmi yollardan dis piyasaya iiriin getirme hakkini elinde bulunduran yetkilendirilmis
dagiticidan, i¢ piyasaya oranla dis piyasada daha diisiik seviyede olusan fiyatlar
dolayisiyla, dis piyasadan {iriin satin alarak cesitli avantajlarin katkisiyla tekrar i¢ piyasaya
getirerek, gri piyasa acenteleri araciligiyla i¢ piyasa paralel ticareti (geriye ithalat) yeniden
getirmektedirler. I¢ piyasada, dis piyasada satilmak amaciyla iiretilen {iriinler, dis
piyasadaki iiriin fiyatlarinin i¢ piyasaya oranla yine de diisiik olmas1 nedeniyle, gri piyasa

acenteleri araciliiyla yeniden ithal edilmesi karl1 hale gelmektedir.

Bu tipteki ticarette imalat¢inin bulundugu i¢ piyasaya tekrar ithalat (geriye ithalat)
yapilmasmin nedeni; i¢ piyasa hiikiimetinin tretilen iiriinii stratejik degere sahip bir mal
kabul etmesi yiiziinden, ihracata yiiksek vergiler uygulamasi olabilir. fhracat vergilerinin
yiiksek olmasi nedeni ile imalat¢inin tiretim maliyetleri ve yetkilendirilmis dagiticinin kari
ilave edilerek, belirlenebilecek olan dis piyasadaki iirlin fiyatinin geriye ithalat yapilmasina
imkan verecek diizeyde olusmasi; gri piyasacilarmn ithalat yapilabilmeleri i¢in devreye

girmesine neden olmaktadir.

Gr1 piyasacilar araciligiyla dis piyasadan, i¢ piyasaya dogru, yeniden ithalat yapilmasi
durumunun karlilik sagliyor olmasi, fiyatlar diizeyindeki farkliliga dayanmaktadir. Ig
piyasada, imalatcinin iretip belirli bir fiyat oraninda resmi sodzlesme imzaladig:

yetkilendirilmis dagitici aracilifiyla dis piyasaya sunulan iirlin fiyatlarindan yiiksek olmasi,
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paralel ticaretin yapilabilirligini miimkiin hale getirmektedir. Biitiin bu anlatimlar da ikinci

tip paralel ticareti olusturmaktadir.

IMALATCI —
GRi PiYASA
ACENTESI
A YETKILENDIRILMIS
Ihracatci DAGITICI A
Ulke
IC PIYASA
B v
ithalatc1 YETKILE}\IDIRILMis YETKiLE}\IDIRILMIS
Ulke DAGITICI — DAGITICI
Sekil : 3

ikinci Tip Paralel Ticaret
Kaynak: PINAR, 2004, s.29.

“ ” Paralel ticareti simgelemektedir.

13

” Resmi yollardan yapilan ithalati temsil etmektedir.

2212. Uciincii Tip Paralel Ticaret

Bu tiirden ticarette, diger iki tip ticaretten farkli olarak ticaret yapilan iilke sayisi1 ikiden,
lice ¢ikmaktadir. Ote yandan yetkilendirilmemis dagiticilar, ithalat yapilan iki ayri iilkede
de ayr1 gruplar halinde yer almaktadirlar. Bu tip ticarette kaynak tilkede iiretilen mallar,

paralel ticaretin hedefi olan iki ayri iilke piyasasima dogru gerceklesmektedir.
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Paralel ithalat, gri piyasa ithalati olarak da nitelendirilen, bir piyasadaki akim icerisinde
yer alan bir ticari markanin, patentin ya da telif hakkinin korumasi altinda markali olarak
dretilmis ve daha sonra fikri miilkiyetin yerel hak sahibi tarafindan yetkilendirme
olmaksizin, ikinci bir piyasaya ithal edilmis iirlinlerdir. Bu sahiplik, tipik olarak lisansi
olan yerel bir dagiticiliktir. Ornegin, ticari bir sirkete belirli bir marka altinda satilan miizik
CD’nin kopyasmi satmn alarak, yerel dagiticinin onayr olmaksizin Avustralya ve Yeni
Zelanda’ya bu iirlinleri ithal etme izni verilmektedir. Benzer sekilde, Avrupa Birligi
icerisindeki icsel piyasalarin prensipleri, neredeyse tiim triinlerde bu iilkeler arasindaki
paralel ticarete izin vermektedir. Dikkat edilmesi gereken; bu iirlinlerin orijinal satislar i¢in
yetkilendirilmis olduklari, taklit ya da korsan mallar olmadiklaridir. Boylelikle, paralel
ithalatlar yasal iirlinlere benzemektedirler; ancak farkli sekilde paketlenebildiklerinden,

orijinal imalat¢min garantisini tasimayabilmektedirler (MASKUS, 2000, p.1269).

Anlasilir olmasi i¢in paralel ithalat, bir {ilke piyasasinda yasal olarak yer almis; fakat
sonradan ikinci piyasadaki fikri miilkiyet hakki korumasmi (patent, telif hakki, ticari
marka) elinde bulunduranlarin yetkilendirmesi olmaksizin, diger bir iilkeye ithal edilen
iirinlerdir. Bu girisimin yasalligi, orijinal sirketin kanunlara gére yeniden dagitimi kontrol
etme haklarinin tilkenmis olmasma isaret etmesi nedenine bagli olmaktadir

(GANSLANDT-MASKUS, 2007, p.2).

Bu tip ticarette, diger iki tip ticarete oranla bazi farkliliklar bulunmaktadir. Bu {iciincii
tip ticarette li¢ ayr1 piyasa ve dolayisiyla ii¢ ayri iilke bulunmaktadir. Bu {ilkelerden
birincisi; thracatgi tilke (A), ikincisi; birinci ithalatci lilke (B) ve iigiinciisii; ikinci ithalatci
iilke (C) olarak belirtilebilir. Bununla birlikte i¢ piyasa (A iilkesi), birinci dis piyasa (B
iilkesi) ve ikinci dis piyasa (C iilkesi) olmak iizere ii¢ farkli piyasa bulunmaktadir. Bu
iilkelerin, ikinci ve tglinciisiinde ise gri piyasa acenteleri bulunmakta, birinci iilkede gri
piyasa acentesi bulunmamaktadir. Dolayisiyla paralel ticaret, ikinci ve ticlincii piyasalarda
yapilmakta, bdyle bir ticaret sekli birinci piyasadan kaynaklanmaktadir. Bu durumda

birinci iilke; tirlinlerin iiretimleri agisindan kaynak iilke olmaktadir.
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Bu farkhiliklar1 belirttikten sonra, bu tip ticaretin nasil islediginin agiklanmasma
gecilmesi, uygun goriilmektedir. Diger iki tip ticarette oldugu gibi i¢ piyasanmn yer aldigi
ithracatg tilkede, tliriinlerin imalatin1 yapan bir firma ve bu firmaya sozlesme ile bagh olan
yasal olarak yetkilendirilmis, bir dagitici bulunmaktadir. Birinci dis piyasada, i¢ piyasadaki
yetkilendirilmis dagiticidan iiriin temin eden bir gri piyasa acentesi ile ikinci dis piyasadaki
yetkilendirilmis dagiticiya, pazarlama yoluyla dogrudan {iriin temin eden bagka bir gri

piyasa acentesi bulunmaktadir.

Farkli piyasalarin fiyat diizeylerindeki seviye de birbirinden farkli olmak zorundadir.
Soyle ki; birinci dis piyasadaki fiyat seviyesi, ikinci dis piyasa fiyat seviyesine gore daha
diisiik diizeyde olusmaktadir. Bu nedenden otiirli; dogrudan i¢ piyasadan alim yapan
yetkilendirilmis dagiticinin, kendi piyasasinda belirlemis oldugu perakende satis fiyati, dis
piyasaya oranla daha yiliksek diizeyde olugsmaktadir. S6z konusu iki dis piyasa arasindaki
fiyat farkliligina yol agan etmenlerden bazilart: iki dis piyasa arasindaki giimriik vergisi
oranlarindaki farkliliklardan, cografi anlamda bu iki alict iilkenin, imalat¢i lilkeye olan
mesafe farkliligindan, vb gibi nedenlerden kaynaklaniyor olabilecegini belirtmek
gerekmektedir. Bahsi gecen tasarlanmis farkliliklardan dolayi, gri piyasa acenteleri
aracilif1 ile paralel tacirlerle gercgeklestirilen, {igiincii tip paralel ticaret, meydana

gelmektedir.

Bu tipteki ticaretin nasil gerceklestiginin anlatimi su sekilde olabilir: Birinci dig
piyasada yetkilendirilmis dagiticinin piyasada belirledigi fiyatin, ikinci dis piyasadaki
fiyattan diisiik olmasi nedeniyle, birinci dis piyasadaki paralel tacirler devreye girerek,
paralel ticaretle, ikinci dis piyasaya {iriin arz edilmesinin yolunu aramaktadirlar. Birinci dig
piyasadaki paralel tacirler, gri piyasa acenteleri araciligiyla kendi piyasalarindaki
yetkilendirilmis dagiticilardan satin aldiklar: iirtinleri, iirlin fiyatlarmin gorece olarak daha
yiiksek diizeyde olustugu ikinci dis piyasada satmak i¢in girisimde bulunmaktadirlar.
Hesaplamalar1 dogrultusunda var olduguna inandiklar1 kari1 elde edebilmek icin bu tip
ticarete girmeye cesaret ederler. S6z konusu kar1 elde edebilmek i¢in de paralel ticaret

yoluyla bu olay1 gergeklestirmek i¢in ¢aba sarf etmektedirler.
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IMALATCI
A
Ihracatci YETKILENDIRILMIS
Ulke DAGITICI
IC PIYASA
v
0 ? YETKILENDIRILMIS GRI PIYASA ACENTESI
ithalatet DAGITICI =
Ulke —
(Birinci)
C V
Ithalate1 v — — '
Ulke YETKILENDIRILMIS GRI PIYASA ACENTESI
(ikinci) DAGITICI

Sekil : 4
Uciincii Tip Paralel Ticaret

Kaynak: PINAR, 2004, s.3.

Not:  “ =———=" Paralel ticareti simgelemektedir.

“——> ” Resmi yollardan yapilan ithalat1 temsil etmektedir.




68

Bu ii¢ tip paralel ticaret sekli icin sOylenebilecek ortak noktalar da bulunmaktadir.
Bunlardan ilki: Gri piyasa acenteleri araciligiyla paralel tacirlerin, yetkilendirilmis
dagiticidan triin aldigi belirtilmistir. Bunun disinda, sadece yetkilendirilmis dagiticidan
degil normal olarak piyasada satis1 yapilan iirtinlerin de satin almip, paralel ticaretinin
yapilmas1 miimkiin olmaktadir. Bunun yaninda, yapilmis olan tanimlarda da belirtildigi
gibi paralel ticareti yapilan s6z konusu iirlinler, korsan ya da taklit tiriinler degil orijinal
irlinlerdir. Bu tipteki iirlinlerde, servis hizmetinin paralel ticareti gergeklestiren kesim
tarafindan yapilmamasi ya da iirlin i¢in herhangi bir garanti siiresinin verilmemesi, s6z

konusu olmaktadir.

222. Paralel Ticaret Modeli Ornegi

Paralel ticaret konusunda birgok bilim insani bu konu hakkinda farklt modeller
gelistirmislerdir. Bu bilim insanlarindan Jung Hur ve Yohanes E. Riyanto ikilisi yaptiklari
ortak bir caligmada, yeni bir model gelistirmislerdir. Paralel ticaretin agiklanabilmesi
noktasinda bir piyasa yapisi olusturarak, ticarette aktif haldeki kesimlerin hangi

pozisyonda bulunduklarini agiklama yontemini tercih etmislerdir.

Bir i¢ (ev sahibi) piyasa ile bir dig piyasa oldugunu farz edelim. Bu noktada, i¢
piyasada bir paralel ithalat¢inin ortaya ¢iktigini ve dis piyasada imalat¢inin var oldugunu
varsayalim. Yabanci imalatct; tirtinlerini her iki piyasaya da satmakta, paralel ithalat¢i; bu
irlinii dis piyasadan satin alabilmekte ve i¢c piyasada bu {iriinii satabilmektedir (HUR-

RIYANTO, 2006, p.552).

Boyle bir model, resmi bir ithalatgmin ve bir paralel ithalat¢inin i¢ piyasada rekabete
baslamas1 durumunda olusturulabilir. Bu sekildeki bir olusumda, i¢ piyasada bir rekabet
etkisi olusabilecektir. Paralel ithalatcmin kar1 azalacak ve boylelikle ulusal refah
diisecektir. Aslinda, piyasa ¢ok daha rekabet¢i bir hal alacagindan, bu durum ayrica
irlinlerin i¢ piyasadaki fiyatlarmi daha da diisiirecektir. Bu nedenle tiliketici fazlasi
artabilecektir. Buna ek olarak, resmi ithalatgmin kari ithalat¢i iilkenin refahini da

icermektedir. Tabi ki bu karlar tamamen ya da kismen yabanci imalat¢ginin meydana
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getirdigi, dikey smirlamalardan [6rnek; Franchise (imtiyaz’) ddemeleri, 6zel dagiticilik
s0zlesmeleri, yeniden satis fiyatinin devam ettirilmesi, vb] ayristirilarak, resmi ithalatgiya
yiiklenebilmektedir. Tiim bunlarin sonunda, net refah etkisi ne olmakta; paralel ithalat¢inin
karmnda bir azalma, buna karsilik tiiketici fazlasi ile resmi imalat¢inin karinda, bir artis
ortaya ¢ikmaktadir. Net etki pozitif ya da negatif olabilmektedir (HUR-RIYANTO, 2006,
p.552).

Yabanci Ev Sahibi
Ulke Ulke
Yabanci
imalatgi
Ihracat& Tarife
Odemeleri
| \
3 1
Yabanci Perakende Perakende .._5_3_. ifhgla;fgl
Piyasasi Rekabet
- - "‘ "
- . - - AT
® s Ithalat& Vergi Las?" ,-"
s “eae Odemeleri - e’
. s =" »*
T .~
‘-“‘ “-------".- =
Satin alimlar
her ne zaman miimkiinse

Sekil : 5
Piyasa Yapisi
Kaynak: HUR-RIYANTO, 2006, p.553.

? Franchise (veya franchising), bir sistem ve markanin imtiyaz hakki sahibinin, belirli siire, kosul ve sinirlar
iginde, isin yOnetim ve organizasyonuna iligkin siirekli disiplin ve destek saglayarak, belirli bir bedel
karsiliginda, bagimsiz yatirimcilara sistem ve markasini kullandirmasina dayanan, uzun vadeli ve siirekli bir
ig iliskisidir (http://www.franchise.com.tr, 29.05.2009).
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Yabanci imalat¢t her iki piyasadaki iirlinlerin fiyatlar1 i¢in ii¢ alternatif yontem
olusturabilmektedir: Yabanci imalat¢i; bir fiyat farklilagtirmasi politikas: veya tek fiyat
kanununu® yiiriirlige koyabilir yahut da sadece ihra¢ piyasasina iiriin arz edebilir. Fiyat
farklilastirmas1 durumunda, paralel ithalat¢1 dis ve i¢ piyasadaki fiyat bosluklarina bagl
olarak, arbitraj karar1 verebilir. Fiyat farklilastirmasi politikasindaki istisna ile birlikte,
diger iki durum paralel ithalat¢mnin herhangi bir arbitraj elde etme firsatin1 bertaraf

etmektedir (HUR-RIYANTO, 2006, p.554).

Goriildigi gibi yazarlarin olusturdugu bu model, daha 6nce aciklamasi yapilan “birinci
tip paralel ticaret” sekline oOrnek olarak verilebileceginin belirtilmesinde fayda
bulunmaktadir. Basit manada, iki iilke arasinda fiyat farkliligindan kaynaklanarak
gerceklesmesi muhtemel olan bu tiirden ticarette; s6z konusu ticaretten dogan karn farkina
varan paralel tacirler, bu kar1 elde etmek adma girisimlerde bulunma yolunu tercih

etmektedirler.

23. Paralel Ticaretin Ekonomik Analizi

Paralel ticaret konusunun ekonomik yonden incelenmesine yol agan durum; iilkeler
arasindaki c¢esitli tiirden fiyat farkliliklar1 neticesinde dis ticarette olusan kar marjinin
ortaya ¢ikiyor olmasidir. Resmi kanallar dahilinde yapilan dis ticaretin varliginda, halen
daha belli orandaki kar marjinin var olmasi nedeniyle gri piyasa kanallar1 araciligiyla

paralel ticarete devam edilmektedir.

Imalatgilar {iretmis olduklar1 {iriinlerin, farkli {ilkelerde farkli yetkilendirilmis
dagiticilar araciligiyla satilmasinda; birbirinden farkli fiyatlar1 belirleyerek, uluslararasi
pazarlarda daha fazla gelir elde edilebilmesi amaciyla hareket etmektedirler. Farkli
piyasalarda kendince tasarlamis oldugu piyasa fiyatin1 uygulayabilmek i¢in imalat¢inin,
s0z konusu piyasada belli bir monopol giiciine ihtiya¢ duymaktadir. Monopol giiciiniin
etkisi dogrultusunda da wuluslararasi alanda etkili oldugu tiim piyasalarda, fiyat

farklilagtirmas1 yontemini basarabilecegi ongoriisii yapilmaktadir.

* Tek Fiyat Kanunu, etkin piyasalarda ayni mallar icin tek fiyat olusacagmi ifade eden iktisadi kanundur.
Etkin piyasalarda, alicilar veya tiiketiciler fiyati diisiik olan mala dogru hareket gosterirler, saticilar veya
iireticiler ise fiyat1 yiikksek olan mala dogru hareket gosterirler. Dolayisiyla piyasanin dengeye gelmesi gok
kisa siirecektir. Bu yilizden tek fiyat kanununun gegerli olmasmni saglayan en &nemli olgu arbitrajdir
(http://ansiklopedi.bibilgi.com, 29.05.2009).
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Uluslararasi fiyat farklilastirmasi bir imalatgiya; farkli iilkelerde farkli esnekliklerden
yararlanarak, tek fiyatlamadan saglanan karlarda artis olmasina izin vermektedir. Bu
stratejinin basarili bir sekilde gerceklestirilmesi i¢in bir imalat¢min piyasa giicline sahip
olmas1t zorunlu olmakta ve paralel ithalati Onleyebilme yetenegine, sahip olmasi
gerekmektedir. Bu strateji genel duruma bagh olarak, sosyal anlamda etkin olabilmekte ya
da olamamaktadir. Siiphesiz diisiik fiyat esnekligi olan bir {ilkenin refahi, bu iilkede yliksek
fiyatlarin muhafaza edilmesinde oldugu gibi zarar gérmektedir. Aslinda, paralel ticarete
izin verilirse ve imalat¢ilar miisterek karlarmi  maksimize eden tek fiyati
olusturabiliyorlarsa; yliksek fiyat esnekligine sahip olan iilkelerdeki tiiketiciler, fiyatlarin
yiikselmesi gibi bir tehditten zarar goreceklerdir. Uluslararast Tek Fiyat, diisiik gelirli
iilkelere iirlin arz edilmesini bile ekonomik olmayan bir hale sokacaktir. Bunun sonucu
olarak, uluslararasi fiyat farklilastirmasi; talep egrileri esnek olmayan geligmis tilkelerdeki
tiikketiciler acisindan refah azalisina sebep olurken, kiiresel olarak refah artisma sebep

olabilmektedir (STACK, 1998, p.683).

Uluslararasi alanda belirlenebilecek olan bir tek fiyat; belirtilmis oldugu gibi milli gelir
seviyeleri farkli olan iilkeler adina olumsuzluklarin ortaya ¢ikmasina neden olmaktadir. Bu
olumsuzlugun ilk sirasinda; zengin tilkeler ile fakir iilkeler arasinda, i¢ piyasalarda, iirlinler
icin belirlenen fiyatlarin farklihigindan dolayil, uluslararasi tek fiyat stratejisinden
kaynaklanacak olan ve satin alma giicii paritesinde ortaya cikabilecek farkliliklarin
istesinden gelinememe sorunu olarak goziikmektedir. Satn alma giiciine gore yapilan
hesaplamalar oldukc¢a basit bir mantik iizerinde olusturulmaktadir. Bu hesaplama yontemi;
diinyanin dort bir kdsesinde satist yapilan belirli bir iirlinlin, diinya iilkelerinin i¢
piyasalarindaki satis fiyatlarinin karsilastirilmasini ifade etmektedir. Uluslararast satin
alma giicli paritesine gore hesaplanarak olusturulan, zengin ve fakir iilke gruplarmin
iirlinlere 6demis olduklar fiyatlar da farkliliklar olusturmaktadir. S6z konusu paritedeki bu
farkliliklar mevcut iken, uluslararasi tek fiyat stratejisinin uygulanilmasinin istenmesi,
zengin lilkelerdeki fiyatlarin asagiya cekilmesine, fakir iilkelerdeki fiyatlarin ise yukari

yonlii hareket etmesine yol agacagi ongoriisiiniin yapilmasini miimkiin hale getirmektedir.
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Fiyat farkliliklari, farkli piyasalar icin farkli nedenlerden kaynaklanmaktadir. Bu
farkliliklara, piyasalarin kendi igsel 6zelliklerinin yol agtigini belirtmek gerekmektedir.
Farkli piyasalarda meydana gelen fiyat farkliliklarini gesitli piyasa tiirleri kapsaminda
incelemek miimkiindiir. Bu sektorlerden birisi de eczacilik piyasasidir. Tibbi iiriinlerin
fiyatlari, geleneksel olarak AB iilkeleri arasinda, onemli farkliliklar gosterir. Buna neden
olarak; iilkelerin saglik koruma sistemlerindeki; gelir ve diger faktorlerden kaynaklanan,
farkliliklar gosterilebilir. Bu geleneksel fiyat farkliliklari; bir toptanci ya da benzeri diger
kisiler tarafindan, {riinlerin ucuz satildig1 yerden, yiiksek fiyatlara satildig1 yerlere
ulastirilmast seklinde ortaya ¢ikan paralel ticaret tarafindan zarara ugratilmasiyla, giderek
artmaktadir. Her ne kadar, gercek paralel ticaret akimlari; toplam eczacilik iiriinleri
satiglarmin, %10°dan azmi olustursa da bu akimlar, bazi iilkelerdeki patentli iirtinlerin
toplam satis1 icerisinde, %25 ya da daha az bir oranda olmaktadir. Dahasi, gercek ticaret
akimlarmin etkilerinin oldugundan azmis gibi goriilmesi nedeniyle imalat¢ilar fiyatlar:
azaltarak, gercek ticaret akimlarindan 6nce hareket edebilmektedirler. Paralel ticaret,
boylelikle diisiik fiyath {iilkelerden, fiyatlarin potansiyel olarak yiiksek oldugu iilkelere,
diisiik fiyatlarla ihracat yapilmasi anlamma gelmektedir. Diislik fiyatlarm yayilmasi;
yabanc fiyatlar1 kullanan diizenleyicilerin yerel fiyatlar: sinirlandirmalarindan, daha ¢abuk
bir sekilde kazang saglamaktadir. Bu gibi diizenlemeler; i¢ fiyatlar1 sinirlar arasinda diisiik
dis fiyatlar seviyesine kadar azaltarak, paralel ticaretin %100 oraninda gerceklesmesine

neden olmaktadir (DANZON, 1998, p.294).

Eczacilik sektoriindeki irlinlerin fiyatlarinda goriilmiis olan degisikliklere dair
bilgilerin sunulmasina, asagidaki paragraflarda devam edilecektir. Bu agiklamalar

yapilirken ilag fiyatlarindaki farkliliklar, ¢esitli tilke 6rnekleri yardimiyla desteklenecektir.

AB igerisindeki ilaglar, cok farkli oranlarda fiyatlandirilmaktadir. Bunun yaninda,
ilaglarm dikkate deger arbitraj karlari bulunmaktadir. Ornegin, ilag fiyatlarmmn AB
ortalamasinmn {izerinde oldugu Ingiltere’de satilan ilaglarin, %20’den fazlasmm paralel
ticaret vasitasiyla satildigi bilinmektedir. Ayni1 zamanda AB digindan paralel ithalatin
yasaklandig1 davalar, bir numarali giindem maddesini olusturmaktadir. 1995°te Isveg,
AB’ye girmeden 6nce, bu duruma muhalefet etmekteydi. Ulke uluslararas1 rejime dahil
oldugunda ise; Isve¢’te IP [intellectual property (fikri miilkiyet)] haklarmi elinde

bulunduranlar paralel ticaret acisindan, AB’nin disinda tutulmustur. Isve¢ Rekabet
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Kurulu’nun bir ¢caligmasma goére; bu durum bazi {iriinlerin fiyatlarmin %30 oran1 kadar

yiikselmesine neden olmustur (SZYMANSKI-VALLETTI, 2005, p.713).

Eczacilik sektoriiyle ilgili lilke veri orneklerine ABD ile Kanada karsilastirmasi ile
devam edilecektir. Bu iki sinir komsusu devlet arasinda yasanan ticarette ila¢ fiyatlarindaki
farkliliklar; smirlar itibariyle birbirlerine nispeten uzak olan tilkelere oranla daha carpici

boyutta meydana gelmektedir.

Eczacilikla ilgili paralel ticaret konusu, ABD’de biiyiikk bir etki yaratmistir. Cilinki
ABD ile Kanada arasinda biiyiik fiyat farkliliklar1 vardir. Bazi tibbi lriinlerin fiyatlari;
satin alindig1 yere gore, %100 oranina kadar farklilik gostermektedir. Bir arastirmaya gore;
ABD vatandaglariin Kanada’dan yaptiklar1 tibbi ila¢g alimlarmin, geriye ithalat yoluyla
degeri, 2004 fiyatlar1 ile yaklasik olarak, 1,1 milyar dolar civarindadir. Bu miktar,
ABD’nin toplam harcamalarmin %0,5’in1 olusturmaktaydi. S6z konusu bu fiyat
farkliliklari, 2000 ve 2004 baskanlik se¢imlerine bile konu olmustur. 2004 se¢imlerindeki
her iki aday da Kongre’de, Kanada’dan bu ilaglarin satin alinmasini kolaylastiran kanunlar1
desteklemislerdir. Birka¢ Kanadali arastrmaci iki iilke arasinda fiyat denklesmesini
saglayacak bu arbitraj ticaretinin, Kanada’nin refahina zarar verecegini belirtmistir

(SZYMANSKI-VALLETTI, 2005, pp.713-714).

24. Paralel Ticareti Olusturan Nedenler

Daha 6nce paralel ticaretin tanimlamalarinda ge¢mis oldugu gibi bu tiirden bir ticaretin
ortaya ¢cikma nedeni ¢esitli farkliliklardan kaynaklanmaktadir. Bu farkliliklardan en basta
geleni kuskusuz, fiyatlar arasinda ortaya ¢ikmis olan farkliliklardir. Bunun yaninda, iiretim
maliyetlerinden kaynaklanan farkhiliklar, ulastrma masraflarindan kaynaklanan

farkliliklar, vb gibi degisik unsurlardan olugmaktadir.

Bununla birlikte paralel ticaretin ortaya ¢ikmasina zemin hazirlayan, farkli durumlar
bulunmaktadir. Bu durumlar; hem iirlinlerin sahip olmasi1 gereken 6zellikleri hem de bu

sekildeki ticaretin yapilabilmesi noktasinda gerekli olan agamalar1 icermektedir.
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Gr1 piyasalarin ortaya ¢ikmasinda, ii¢ durum s6z konusu olmaktadir. Bunlardan ilki;
irlinlerin diger piyasalara da uyum zorunlulugunun olmasidir. Gri piyasacilar bir arz
kaynagina sahip olmalidirlar. Bu durum giintimiizde kiiresel piyasalarin ¢ok hizli bir
sekilde birbirine benzemesine yol agmaktadir. ikinci durum; ticaret engelleri (tarifeler,
nakliye maliyetleri, yasal sinirlamalar, vb) paralel ithalat¢ilarin iirlinlerini bir piyasadan,
digerine gotiirebilmelerini saglayacak kadar az olmalidir. Paralel ithalat aktivitelerinin
yasal durumu, Yiiksek Mahkeme’ce karar1 verilmis olan davalara odaklanmaktadir. Hali
hazirda engeller, yaygm paralel pazarlama icin yeterince diisiik diizeylerdedir. Ugiincii
durum; ¢esitli piyasalar arasindaki fiyat farkliliklar1 gri pazarlamay: temel diizeyde tesvik
edecek sekilde biiylik tutarlarda olmak zorundadir. Bu gibi fiyat farkliliklar1 gesitli
nedenlerle ortaya ¢ikmaktadir. D6viz kuru oranlarinda, talepteki farkliliklar ve pazarlama
yoneticileriyle olusturulabilen bolimleme stratejileri bu nedenlerden birkagini

olusturmaktadir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.76).

Aslinda bu ii¢ durum arasindaki en Onemli husus; piyasalar arasindaki fiyat
farkliliklaridir. Bu konunun iizerinde durulmasi gerekmektedir. Ag¢iklamada da belirtildigi
gibi doviz kurlarindaki farkliklar ve dolayisiyla satin alma giicii paritesine gore iiriinlere
erisimdeki farkliliklar, tiiketici tercihlerinin olugsmasma neden olan talep farkliliklari, farkl:
piyasalara farkl fiyatlarin uygulanmasina yol agan piyasa boliimleme stratejileri, paralel

ticaretin ortaya ¢ikmasina neden olan en agik drnekleri olusturmaktadirlar.

Paralel ticaretin ortaya ¢ikmasma neden olan etkenlerin neler olduguna deginmekte
fayda bulunmaktadir. Bu sekildeki bir ticareti ortaya ¢ikaran nedenlerden bir tanesi piyasa
bolimlemesi uygulamasidir. Bu uygulamada, iilke igerisindeki belirli bir piyasada elde
edilebilecek maksimum gelire gore piyasalar yetkili saticilar tarafindan birbirinden

ayrilmaktadir.

Piyasa boliimlendirmesi tireticilere, farkli piyasalarda farkl tirtinler icin farkli fiyatlar
belirlemelerine izin vermektedir (ABBOTT, 2007 p.5). Piyasa boliimlemesi yontemi; diger
bir bolgede telif hakki sahibi ya da onun izniyle piyasaya siiriilen yasal telif hakki,
drtinlerin ithalatinda hiikiimet tarafindan uygulanan bir smirlama gerektirmektedir. Milli
telif hakki kanunlarmi kapsayan bir ithalat hakki; telif hakki sahibi ya da onun

hakimiyetince diinya piyasalarina siiriilen yetkilendirilmis telif hakli iirlinlerin; serbest
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akimmin, etkin bir sekilde engellemesini saglamaktadir. Paralel ithalat sinirlamalari, telif
hakki sahiplerine uluslararast piyasalar1 daha kiigiik milli bdlgeler seklinde,

boliimlendirmesine imkan vermektedir (PAPADOPULOS, 2003, p.353).

Tiiketici tercihlerinin belirlenmesinde rol oynayan en 6nemli faktor kuskusuz iirtinlerin
fiyatlaridir. Bir iirliniin satin alinma karar1 verilirken, onun fiyat1 bu kararda en 6nemli
faktorii olusturmaktadir. Tiiketici iirlin i¢in tasarladigi fiyat seviyesinin, o mal i¢in
belirlenmis olup olmadigma bakarak satin alma kararmmi vermektedir. Bununla birlikte
malm kalitesi, kullanim kolayligi, tiiketiciye saglayacagi fayda diizeyi, garanti, servis
hizmeti, vb gibi unsurlar da en az {iriiniin fiyat1 kadar 6nemli olan unsurlar1 olusturmakta;

ancak tiiketici zihninde en fazla yer edinen konu yine de, fiyat olmaktadir.

Bununla birlikte, gri piyasacilar, paralel ticaretle iirlin satis1 yapabilmek i¢in imalatci
bir kaynaga ihtiya¢ duymaktadirlar. Yani {iriiniin, iretimini yapacak olan imalat¢1 bir firma
bulmak zorundadirlar. Paralel ticaret ile birlikte bir karm varligini bilen gri piyasacilar, s6z
konusu bu {iriin iizerinden ticaret yapabilmek ve ilgili kar1 elde edebilmek adina 6ncelikle

arz kaynagina ulasarak iirlin temin edilmesi yolunu se¢melidirler.

Paralel ticaretin ortaya ¢ikmasina yol agan drneklerin ¢ogaltilmasi miimkiindiir. Bu
orneklerin nasil ortaya c¢iktigi; nedenleriyle birlikte anlatilmaya c¢alisilacaktir. Paralel
ticaretin kimi zaman fiyat farklilandirmasidan, kimi zaman tlkeler arasindaki doviz kuru
degerlerinin farkli olmasindan, kimi zaman ise {iriinler i¢in belirlenen vergi oranlarindaki

farkliliklardan kaynaklaniyor oldugu belirtilmektedir.

Paralel ithalatin en acik gostergesi; farkli piyasalarda, iireticilere yapilan perakende
fiyat farklilastirmasidir. Bir imalatgi, yerel talep elastikiyetine gore bolimlendirilmis
piyasalarda olusturdugu fiyatlara bagli olarak, karin1 maksimize eder. Esit olan diger seyler
varken; piyasa ne kadar biiyiik olur ve talep ne kadar cok inelastik olursa, fiyat o kadar
yiiksek olur. Talep egrisinin esnekligi kii¢iik olan piyasalar, irtinleri daha diisiikk bir

fiyattan satin alirlar (MASKUS, 2000, p.1275).
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Ulkeler arasinda kur degerlerinin dalgalanmasi, daha ¢ok piyasalar arasindaki iiriinlerin
fiyatlarmin ¢ok farkl diizeylerde olmasma yol agmaktadir. Paralel ithalat¢ilar; diisiik kurlu
piyasalardan iiriin satin alarak ve bu iriinleri yliksek kurlu piyasalara satarak, doviz
oranlarindaki degisikliklerden avantaj elde edebilmektedirler. Ornegin, gri piyasacilar
Belcikali yedek bir sirket tarafindan iiretilen Duracell pillerini satin alarak, bu iirlinleri
ABD’ye ithal etmekte ve bu iirtinleri ABD’li yetkili dagiticilardan, daha diisiik fiyata
satabilmektedir (DUHAN-SHEFFET, 1988, pp.76-77).

Paralel ticaret teorisinin temel mantigi, su sekilde ifade edilebilir: Bir imalatc; tirtintinii
bir acente (dagitic1) aracilifiyla belli bir iilkede sattiginda imalatgilar, acentelere karsi
tesvik edici bir sorumluluk saglayarak, piyasada arzu edilen perakende fiyatin ¢ok daha
altinda bir toptan fiyata ikna edilmesiyle perakende fiyatin olusmasina direkt olarak
miidahale edememektedirler. Bu durum acentelere, bu iiriinleri karl bir sekilde imalat¢inin
yetkisi olmaksizin, baska bir {lilkede satabilme sansi olusturmaktadir (MASKUS-CHEN,
2004, p.552).

Cogu Avrupal tiiketici, Belgika’daki otomobillerin komsu iilkelerden, daha ucuz
oldugunu bilmektedir. Bu farklilik, daha c¢ok Onemli vergi farkliliklarindan
kaynaklanmaktadir. Avrupali otomobil dagiticilary; Belgika’dan paralel ve kendi yetkili
ticari islemleriyle rekabet eden, yetkilendirilmemis ithal giriglerini durduramamaktadirlar.
Bu durum Belgika’nin, — yilda 25.000’den fazla otomobil — otomobil imal etme
yeteneginin olmamasina ragmen nicin Onemli bir otomobil ihracatgist oldugunun,

aciklanmasina yardime1 olmaktadir (YANG-AHMADI-MONROE, 1998, p.433).

Belgika Tiiketici Orgiitii'niin 1998 Haziran’inda yaptig1 karsilastirmasinda, fiyat
farkliliklar1 gézler oniine serilmistir. Bu arastirmaya gore ornegin bir saatin (Swatch “The
Classic”) fiyatinin %74, bir kot pantolonun (Levi 501) %33, bir video kameranin (Canon)
%73 ve bir CD’nin (Andrea Bocelli) %60 oraninda farkli oldugu belirtilmistir (LUTZ,
2004, p.457).
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S6z konusu Orneklerdeki farkliliklara, paralel ticaretin yol aciyor oldugunu ifade
etmenin, hatali bir varsayim olmadigina inamilmaktadir. Ozellikle Belgika Tiiketici
Orgiitii’niin yapmis oldugu arastirma sonucuna gore ortaya ¢ikan fiyat farkliliklari; paralel
ticaretin getirmis oldugu degisimin bir gostergesini teskil etmektedir. Bu bakis acisi
dogrultusunda da paralel ticaretin yapilabilmesi i¢cin gerekli olan etmenleri siralamak

mumkiin olmaktadir.

Paralel ticaretin yapilabilmesi i¢in olmas1 gerekenler soyle siralanabilir

(http://www.eaepc.org, 26.08.2008):

e Ulkeler arasinda smirlandirilmamis serbest ticaret,
e Buiilkelerdeki benzer iiriinlerin fiyatlar1 arasinda 6nemli farkliliklar olmasi,
e Uriinlerin maliyetleri, tasima masraflarindan diisiik olmalidir,

e Urtinlerin dagiticilari kesin bir ayrimla imalatgilardan ayrilmalidir,

S6z konusu bu sartlar AEA igerisinde 1ilaclarla ilgili durumu kapsamalidir

(http://www.eaepc.org, 26.08.2008).

25. Paralel Ticarete Karar Verme Asamasi

Paralel ticarete girisilmesine karar verilme asamasinda gecerli olan husus; daha dncede
belirtildigi gibi, maliyetlerin karsilanabilir olmast durumudur. Aslina bakilirsa, ekonomik
anlamda gelir beklenen, herhangi bir yatirimin yapilabilmesi i¢in s6z konusu durumun;
umulan karm, en azindan ilk yatirim maliyetlerini karsilayabilecegi ekonomik bir tablonun

adeta onkosulu olarak, karsimiza ¢iktig1 gériilmektedir.

1988 Mayis’inda benzer bir Ford Mondeo marka otomobil, nasil olup da Fransa’da
Ispanya’daki fiyatindan %40 daha pahali olabilmektedir. Yine 1997 Kasim’mda ayni
marka otomobil Portekiz’deki satis fiyatindan %38 daha pahali bir fiyata, Ingiltere’de
satilabilmektedir. Bu ve benzeri fiyat farkliliklar1 tek fiyat kanununun gecerliligi
hakkindaki kuskular1 arttirmakta ve AB gibi birbiriyle biitiinlesmis bir piyasada meydana
gelmektedir (LUTZ, 2004, p.456).
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Eger yabanci bir iilke piyasasina bir kisi {liriin getirebiliyor; ayrica yerli piyasaya da
{iriin getirme hakkina da sahipse, hem ABD hem de Ingiliz Devletler Toplulugu
kanunlarinda paralel ithalata izin verilmektedir. Yerli hak sahibinin yabanci bir lisansi bu
kuraldaki bir kisiden ayr1 tutulmaktadir. Yabanci bir lisansin, yerel piyasada
satilamamasinda oldugu gibi paralel ithalata izin verilmemektedir. Diger taraftan, patentin
bolgesellik karakteri {istiin gelmekte ve paralel ticarete izin verilmemektedir. ABD’de bu
sonug; patent haklarmin ilk satistan itibaren uygun imtiyaz ve berat iicreti 6demelerinin
alindig1 anda tiikenmekte oldugu temeline dayanmakta, Ingiliz Devletler Toplulugu
hukukunda ise; satis1 yapilan iiriinlerin devredilebilmesi imkaninin, patent sahibinin iznine
bagl oldugu temeline dayanmaktadir. Sonraki (satig sonrasi) sinirlamalar; ya patentle ilgili
ya da ABD’de sozlesmeli olarak basarilabiliyorken, Ingiliz Devletler Toplulugu
kanunlarinda s6zlesme kurallari ile ilgili olmaktadir (STACK, 1998, pp.675-676).

Paralel ticarete karar verilmesi ya da bu tilirden ticaretten vazgecilmesi noktasinda
yapilan bilimsel yayimlardan birinde, Katherine Michelle SAUER tarafindan olusturulan
aciklama; marjinal maliyetlerin karsilanip, karsilanmamasi durumuna gore sirketlerin
verebilecekleri kararlar1 iceren bilgilerden olusmaktadir. Bu bilgilerin tablo yardimiyla

anlatilmasina caligilacaktir.

Tablo : 6

Sirketlerin Paralel Ticaretle Uzlasma ya da Paralel Ticaretten Vazgecme Kararlarn

I¢ Pazar, paralel ithalatla cok ilgili ise === paralel ithalatla uzlasma
Marjinal maliyetlerin
kargilanmasi, kisa donemde;
yeterli ise I¢ Pazar, paralel ithalatla az ilgili ise === paralel ithalatla uzlasma

I¢ Pazar, paralel ithalatla cok ilgili ise =——=—paralel ithalatla uzlasma
Marjinal maliyetlerin
kargilanmasi, kisa donemde;
yetersiz ise I¢ Pazar, paralel ithalatla az ilgili isee====—>paralel ithalattan vazgecme

Kaynak: SAUER, 2006, p.22.

SAUER tarafindan yapilmis olan acgiklamalardan c¢ikarilabilecekleri 6zetlemek
gerekirse; marjinal maliyetler, kisa donemde, karsilanabilme derecesine gore belirlenerek

ve paralel ticaretin yapildig1 i¢ pazarm, bu tiirden ticarete olan uyum seviyesini tespit
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ederek, sirketlerin paralel ticaret konusunda karar verme asamalarma nasil ulastiklarini
ifade etmek miimkiin hale gelecektir. Eger kisa donemde, marjinal maliyetler yeterli
derecede karsilanabiliyorlarsa ve i¢ pazar, paralel ithalatla yakindan iliskili ise; sirketler
paralel ithalatla uzlasma yolunu tercih etmektedirler. Bununla birlikte, yine kisa donemde,
marjinal maliyetler yeterli derecede karsilanabiliyor ve ancak i¢ pazarin, paralel ithalatla
yakindan iligkisi az bir seviyede olsa bile sirketler, paralel ithalatla uzlasma yolunu tercih
edebilmektedirler. Ote yandan, kisa donemde, marjinal maliyetlerin yeterli derecede
karsilanamamasi durumunda ve i¢ pazar paralel ithalatla yakindan iliskili ise; sirketler
paralel ithalatla uzlasma yolunu tercih etmektedirler. Son olarak, eger kisa donemde,
marjinal maliyetler yeterli derecede karsilanamiyor ve i¢ pazarin paralel ithalatla olan
iligkisi az bir seviyede olusuyorsa; sirketler paralel ithalattan vazgegme karari

alabilmektedirler.

Sirketler, yukarida ifade edildigi gibi kendi marjinal maliyetlerinin karsilanma
seviyelerine bagli olarak paralel ithalatla olan iligkilerine yon vermektedirler. Kendi mali
yapilarina en uygun olan karar1 vermek, sirketlerin optimal ve gergekci karar verme

giiclerine bagh olarak sonuclanacaktir.

26. Tiikenme ilkesi

Ingilizce’de “Exhaustion Principle” olarak ifade edilen, Tiirk¢e’de ise “Tiikenme
Ikesi” olarak isimlendirilen bu terim genel anlamiyla, yasal bir iiriiniin piyasada satisinin
ardindan sahip oldugu fikri miilkiyet hakki vb tiirden haklarin sona erdigini ve baska

girisimcilerce {iriiniin yeniden satilabilecegini ifade etmektedir.

Paralel ithalat, bir FMH’ye (Fikri Miilkiyet Hakki) konu olan malin bir bagka iilkede
pazara sunulmasindan sonra ithalatin yapildig: iilkeye, hak sahibinin rizasi veya onay1
olmadan ithal edilmesidir. Bu c¢erg¢evede, paralel ithalata iliskin olarak, bir iilkede takip
edilecek politikalar o iilkede kabul edilen tikenme rejimi ile dogrudan ilgilidir

(TEKDEMIR, http://www.rekabet.gov.tr, 13.05.2009).
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Paralel ticaretin yapilabilmesine zemin hazirlayan hukuki durumun, fikri miilkiyet
haklarina uygulanan, tiikkenme ilkesi olduguna inanilmaktadir. Yani 6zellikle gri piyasa
girisimcileri; tiikenme ilkesinin, kendilerine saglamis oldugu haklardan faydalanarak
paralel ticareti; yasalligi kanunlarla tam olarak netlesmis olmayan, hukuki bir zemin
iizerinde gerceklestirmeye devam etmektedirler. Bu ilkenin agiklanmasi amaci
dogrultusunda, bu ilkeden ne anlamamiz gerektigine dair bilgilerin verilmesine gayret

gosterilecektir.

Tiikenme olgusu; fikri miilkiyet haklarinca korunmakta olan {iriinlerin, dagitimlarinin
kontrol edilebilmesi kapsaminda ele alinmaktadir. Bu olguya gore ilk bakista, bir fikri
miilkiyet hakki sahibi bir {iriinii satmakta, bu hak sahibi iirliniin sonradan yeniden satigini,
driiniin  fikri miilkiyet hakkmin ilk satisiyla birlikte tiikkenmis olmasi nedeniyle

yasaklayamamaktadir (HUR-RIYANTO, 2006, p.550).

Bu doktrininin basit bir sekilde ifadesi; bir fikri miilkiyet hakki sahibinin bazi
noktalarda piyasalarda yasal olarak yer almig olan tiriinlerin dagitimini, daha fazla kontrol
altinda tutamayacagidir. Ornegin, patentli ve ticari markali korumali ticari bir iiriin, ABD
icerisinde ilk kez satildiktan sonra, hak sahibi {iriiniin dagitimmi daha fazla kontrol
edememekte; ¢iinkii lilke icerisindeki ilk satig, satin aliciya transfer olan hak sahipligini
tilkketmektedir. Benzer sekilde dagitim haklar1 ilk satigla birlikte, Avrupa Birligi icerisinde
herhangi bir yerde tiikenmektedir (GANSLANDT-MASKUS, 2007, pp.2-3).

Paralel ithalatin yasal durumu; fikri miilkiyet hakkinin bolgesel tiikenme secenegini
onlemektedir. Ulusal tilkenme doktrini altinda haklar; bir iilke igerisinde ilk satigtan sonra
ortadan kalkar. Fakat fikri miilkiyet hakki sahibi paralel ithalati yabanci bir iilkede
onleyebilmektedir. Yani ulusal tilkenme paralel ticarete uygulanan, yasal bir yasaklamayla
ayni seydir. ABD patentli ve telif hakli iirlinlerde bu politikay1 uygulamay1 siirdiirmektedir.
Fakat paralel ithalata sadece ticari marka ile korunan iiriinler i¢in izin verilmektedir.
Uluslararas1 Tiikenme Doktrini altinda haklar, {iriiniin ilk satis1 neresi olursa olsun sona
erer ve paralel ithalata izin verilir. Ornegin, gelismis iilkelerin tipik bir politikasi olan
uluslararasi tilkkenmenin uygulandigi, Avustralya ve Yeni Zelanda paralel ithalata telif
hakli ve ticari markali bir¢ok iirlinde miisaade etmektedir. Paralel ithalata iiye tlkeler

arasinda izin veren ancak; bdlge disindaki iilkelere izin vermeyen bolgesel tilkenme orta
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dereceli bir politikadir. Bu politika AB tarafindan, bolgesel piyasa birlesiminin saglanmasi
adina zorunlu olarak uygulatilmaktadir. Yasal antlagsmalar uluslar arasinda cesitlidirler.
1998 yilinda International Intellectual Property Association (Uluslararasi Fikri Miilkiyet
Birligi) tarafindan yapilan ve ¢esitli tilkelerin dahil oldugu, bir grubun incelenmesine
dayanan bir arastirmanin sonuglarma gore; 107 iilkenin, 34’linde paralel ithalata telif hakli
irlinlerde izin verilmekte, geri kalan {ilkelerde ise paralel ithalata tiim {riinler icin

tamamiyla izin verilmektedir (LI-MASKUS, 2006, p.444).

Paralel ithalatin yasallig1 fikri miilkiyet haklarmnin, bolgesel tiikenmesi ilkesi ile
olmaktadir. Ulusal Tiikenme doktrini altinda haklar, bir {ilkede ilk satisindan itibaren
bitmektedir. Fakat fikri miilkiyet haklarinin sahipleri, yurtdisindaki paralel ithalati
onleyebilmektedir. Uluslararas1 Tiikenme doktrini altinda; haklar herhangi bir yerde ilk
satis yapildiginda sona erer ve paralel ithalata izin verilir. Bir grup iilke i¢cerisinde haklarin
sona erdigi Bolgesel Tiikenme doktrinine uyarlanmis olan, bir karar sebebiyle bu iilkeler
arasinda paralel ticarete izin verilmekte; fakat soz konusu haklar, bolge disinda sona

ermemektedir (MASKUS-CHEN, 2004, p.551).

Tiikenme teorisi altinda bir ticari marka sahibi, {iriinlin ilk kez satilmasmdan sonra tiim
haklarindan vazge¢mektedir. Ciinkii ticari marka sahibinin haklari, {irtiniin kontrolii
kendisinden ¢iktiginda devam etmemektedir. Uriiniin dagitim kanallarmin izledigi yola
bakilmaksizin, {irtinlerin markalarimin ayni kaldig1 ve bundan o6tiirti yasadigiligin olmadig:

goriilmektedir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.78).

Tarihsel olarak, her ne kadar tamami olmasa da, ¢ogu iilke uluslararasi tiikkenis ilkesini
uygulamakta, fakat bazen baz1 istisnalara izin veren degistirilmis bir seklini
uygulamaktadirlar” (KOBAK, 2005, p.2). “Paralel ithalatin yasal anlagmalari, iilkelere
gore degisiklikler gosterir. Uluslararast Tiikenme Doktrini (International Exhaustion
Doctrine) altinda, dagitim kontrolii haklari, tirtiniin ilk satildig1 herhangi bir yerde sona erer
ve artik paralel ithalata izin verilir. Ulusal Tiikenme Doktrini altinda ise; {riiniin ilk
satistyla birlikte, bir ulusun icsel dagitim haklar1 biter. Fakat fikri miilkiyet haklar
sahipleri; yasal olarak paralel ithalat ve ihracati kabul etmeyebilirler. Son olarak, Bolgesel
Tiikkenme Doktrinine gore ise; paralel ticarete, bir grup iilke igerisinde izin verilir. Ancak

bolge dist iilkelere, bu izin verilmez (MASKUS-CHEN, 2002, p.319).
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“Fikri miilkiyetin hak sahibine tanidigi mutlak hakkin sinirlandirilmasinda, “tiikenme
ilkesi” ¢cok onemli bir isleve sahiptir. Bu ilkenin bir asirlik ge¢cmisine ragmen tizerindeki
tartigmalar, uluslararasi ve Avrupa diizeyinde her iilkenin kendi diizenlemelerinde hala
devam etmektedir. Ozellikle kiiresellesmeyle ivme kazanan paralel ithalat, bu ilkenin
onemini arttrmustir. Liberal anlayisin, uluslararasi diizeyde belirgin bir sekilde s6z sahibi
olarak, ticaretin Oniindeki engellerin kalkmasiyla paralel ithalatin da arttig1
gozlenmektedir. Paralel ithalat serbestisi ile ulusal sanayinin ve i¢ pazarm bunlara karsi

korunmasi ¢abas1 arasinda belirleyici olan, tiikenme ilkesidir” (PINAR, 2004, s.26).

“Tiikenme; fikri miilkiyet haklarmim, hak sahibine tanimis oldugu ilgili mallarin imal
edilmesi ve bunlarin ilk satis1 konusundaki mutlak hakkin smirmi ¢izer. Fikri miilkiyet
haklarmin kapsaminda olan mallari, bizzat hak sahibinin veya onun izniyle li¢ilincii bir
kisinin ilk defa piyasaya sunmasindan itibaren, bu mallar iizerindeki hak tiiketilmis
olacaktir. Bundan sonra hak sahibi, bu mallar1 tekrar piyasaya arz eden ii¢lincii kisilere

kars1, bir denetim hakki ileri stiremeyecektir” (PINAR, 2004, s.26).

Ulusal tiikenme altinda haklar; bir iilkede ilk satislartyla birlikte sona ermekte; fakat
fikr1 miilkiyet hakki sahipleri, diger iilkelerden paralel ithalati hari¢ birakabilmektedir.
Uluslararas1 tilkenme altinda haklar; herhangi bir yerde ilk olarak satildiklarinda
tiikkenmekte ve paralel ithalat hari¢ birakilamamaktadir. Ugiincii bir rejim, bdlgesel
tikenmedir. Bu rejime gore haklar; bir grup iilke icerisinde orijinal satisinda sona
ermektedir. Boylelikle, bu iilkeler arasinda paralel ticarete izin verilmekte; fakat bolge

disinda ilk satis ile haklar tiikenmemektedir (MASKUS, 2000, p.1270).

Ulusal tiikenme; bir hiikiimetin dikey dagitim iizerinde olusan, uluslararasi bdlgesel
sinirlandirmaya uymaya mecbur kalinmasini igermektedir. Bu rejimi uygulayan iilkeler,
fikri miilkiyet hakki korumasi altinda ticareti yapilan iirlinlere nazaran, piyasalarini
bolimlendirmistir. Bdylece orijinal imalatgilar, iirlinlerin dagitimi konusunda sahip
olduklar1 tiim yetkilerini muhafaza etmekte ve imalat¢ilar ile dagiticilara verilen hizmetleri
iceren haklar, paralel ithalattan ayr1 tutulmaktadir. Buna karsilik paralel ithalata izin veren
iilkeler ise; bolgesel boliimlendirme yapmamakta ve yurt disinda dolasimda bulunan
dirlinlerin ithalat1 lizerine, herhangi bir kontrol hakk: tanimamaktadirlar (MASKUS, 2000,
pp-1270-1271).
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Yukarida verilen bilgileri 6zetlemek gerekirse, ii¢ ¢esit tiikenme ilkesinden s6z etmek
miimkiindiir. Bunlar: uluslararas: tiikkenme ilkesi, ulusal tilkenme ilkesi ve son olarak
bolgesel tilkkenme ilkesi olarak karsimiza ¢ikmaktadirlar. Bu bilgiler dogrultusunda, paralel
tacirler; bu tiirden bir ticari girigsime bagvurarak ekonomik anlamda kar elde etme yolunu

tercih etmektedirler.

260. Tiikkenmenin Unsurlari

Fikri miilkiyet haklarmnin tizerinde somutlastig1 mallar - 6rnegin markal1 bir giysi - bu
hakkin sahibinin rizasiyla hukuka uygun bir sekilde piyasaya sunulmasi haklarm tiikenmesi

ilkesinin, temel unsurunu olusturmaktadir. Kisaca (PINAR, 2004, s.27):

e Zilyetligin nakdi bir deger karsilig1 veya karsiliksiz olarak, her tiirlii devir yoluyla
baskasi tarafindan elde edilmis olmasi, satis ve bagis gibi,

e Miilkiyeti muhafaza kaydiyla yapilmis satis,

e Markali mal kiralanmigsa veya vitrine konularak teshir olunmussa hak tiikkenmis

olacaktir.

261. Tiikenme Ilkesinin Diinya’da ve Tiirkiye’de Uygulanmasi

Tikenme ilkesinin uygulanmasi konusunda, diinyanm farkli {ilkelerinde tiikkenme
ilkesinin farkl tiirleri kullanilmaktadir. Her iilke; uygulamis oldugu ekonomik sistemine en
uygun olan ilke tiiriinii segerek, ulusal ve uluslararasi dis ticaretini bu ama¢ dogrultusunda

sekillendirmektedir.

Ulkeler, uygulayacaklar1 ilke tiiriinii, fikri miilkiyet haklarma gore de
sekillendirmektedirler. Herhangi bir fikri miilkiyet hakkina uygulanmakta olan, bir
tilkkenme ilkesi tiirti diger bir fikri miilkiyet hakkina gore farkli ya da ayn1 olabilmektedir.

S6z konusu bu ayrim yine iilkelerin tercihlerine bagl olarak degisebilmektedir.

Bazi iilkelerin, fikri miilkiyet haklarmm tiikkenmesi konusunda benimsemis olduklarz;

tilkkenme ilkesi tlirlerinin gésterimi tablo yardimiyla yapilmaktadir.
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Tablo : 7
Fikri Miilkiyet Haklarinin Tiikenme Rejimi Ozeti (1999)
ULKE TICARI PATENTLER TELIF
MARKALAR HAKLARI
Avrupa Birligi Topluluk Topluluk Topluluk
Tiikenmesi Tiikenmesi Tiikenmesi
ABD Tiiketicinin Ulusal Tiikkenme Ulusal Tiikkenme
Kafasimin
Karigmadigi ve
Ortak Kontrol
Tarafindan
Smirlandirilan
Ulusal Tiikkenme
Japonya So6zlesme ya da Ticari Film Sanayi Harig
Orijinal Satislarin | Markalardaki Gibi Tutuldugunda
Kontrol Altina Uluslararasi
Alinmig Tiikenme
Fiyatlarda
Anlasilincaya
Kadar
Uluslararasi
Tiikenme
Avustralya Uluslararasi Patent Sahibinin CD ve Kitaplar
Tiikenme Acik Sinirlamalari Harig
Olmaksizin Satis Tutuldugunda
Yapildiginda Ulusal Tiikenme
Ulusal Tiikkenme
Hindistan Uluslararasi Uluslararasi Istisnalarla
Tikenme Tiikenme Birlikte Ulusal
Tiikenme

Kaynak: MASKUS-CHEN, 2002, p.322.

2610. Avrupa Birligi

AB, topluluk icerisinde tiim fikri miilkiyet haklarinda tiikkenme politikasini
uygulamaktadir. Fakat bolge disindan gelen paralel ithalata izin vermemektedir. Avrupa
Adalet Divani, i¢sel piyasalarin tamamlanmasi i¢in gerekli bir giivenligin saglandig1 bolge
icerisinde, iiriinlerin yeniden satilabilmesi hakkmin sarsilmaz bir sekilde devam etmesini
saglamistir. Bu konudaki dikkate deger bir istisna ise; AB {iyelerinin eczacilik
sektoriindeki, zorunlu lisanslarin bir sonucu olarak, piyasalarda yer edinmesi nedeniyle, bu

iirlinlerin paralel ithalatint men edebilmesidir (MASKUS-CHEN, 2004, p.553).
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Avrupa Adalet Divani; Roma Anlagsmasi’na gore bu gorlisii siki bir sekilde
uygulamakta, iirlinlerin serbest dolasimini fikri miilkiyet haklarmin istiinde gérmektedir.
S6z konusu bu smirlandirilmamis arbitrajin yasalligi ilkesi; c¢esitli fiyat kontrollerine
ragmen farkl iilke piyasalarinda yer bulan eczacilik iirlinlerinin de yer aldigi mallarin,
kamu saglig1 politikas: ile ticaret politikasi arasinda bir ¢eliski olusturduguna dair delile
karsm, biiyiimektedir. Boylelikle, AB igerisindeki ulusal hiikiimetler, paralel ithalatin
sinirlandirilmasimni savunan hiikiimler olusturan farkhlagtirilmig fiyatlar1
uygulayamamaktadirlar. Onemli bir istisna sudur ki; eger iiriinler zorunlu bir lisanslama
usuliine gore piyasada yer alirlarsa, bu {rilinler paralel ticaret konusuna ait
olmayabilmektedirler. Baska bir istisna da sudur ki; bir filmin ya da televizyon yayminin
ilk gosterimi AB icerisinde dagitim haklarmi tiiketmemektedir (GANSLANDT-MASKUS,
2007, pp.7-8).

Avrupa Birligi, topluluk kapsaminda tiikenme ilkesine izin vermekte, bunun bir sonucu
olarak, Avrupa giimriik birligi icerisinde; serbest ticaretin asil ilkesi hakim olmaktadir.
ABD Serbest Ticaret Anlagmasi altinda bu hedeflerin benzerligini gérmek icin ticari
engeller icerisinde paralel ithalatin yasalligiyla olusan anlasmanin, mantiksal sonuglarini

iceren serbest ticaret ilkelerinin takip edilmesi gerekmektedir (HALLER, 2002, p.78).

Paralel ithalata kars1 yapilan muameleler, lilkeler arasinda farklilik gostermektedir.
Avustralya, Japonya, Singapur ve Ingiltere fikri miilkiyet haklarmn uluslararas: tikkenme
ilkesini benimsemektedirler. Boylece, bu iilkeler paralel ithalata izin vermis olmaktadirlar.
Halbuki AB iilkeleri fikri miilkiyet haklarinin bdlgesel tiikenme ilkesini benimsemekte ve
bu nedenle paralel ithalata eger iirlinler; AB icerisinden geliyorlarsa izin vermekte, eger
irlinler; AB disindan geliyorlarsa izin vermemektedirler. Bu nedenle AB iilkeleri;
iirtinlerin tilke orijinlerine gore paralel ithalata ayrimci bir yaklasim sergilemektedirler

(HUR-RIYANTO, 2006, p.550).
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2611. ABD

ABD, diinyanim her yerinden yapilan ithalatta, fikri miilkiyet haklarmnin ulusal tiikkenme
ilkesini benimsemektedir. Bu nedenle de paralel ithalati yasaklamaktadir” (HUR-
RIYANTO, 2006, p.550). “ABD paralel ithalat konusunda karigik bir uygulamaya
gitmektedir. Ulkenin bdlgeleri icerisinde, “ilk satis doktrini” uygulamasi devam
etmektedir. Bu doktrin; haklarin, dikey dagitim zincirinin digindaki bir satin almada sona
erdigini ifade etmektedir. Bunun sonucunda ABD’li sirketler; ABD icerisinde herhangi bir
yerde Uriinlerin yeniden satimasindan, satm alan kisileri men edememektedir. Ticari
markali iirlinlerdeki paralel ithalat hakkinda, ABD “common-control exception (ortak-
kontrol istisnas1)” kuralin1 uygulamaktadir. Bu kurallar ticari marka sahiplerine tam paralel
ithalati, hem yerli ve yabanc1 ticari marka sahiplerinin ayn1 béliimde hem de ana-subeyle
iligkili durumlarda, istisna tutmalarina miisaade etmektedir. Dahasi bu gibi ithalat
engellemeleri deneyerek, kanitlamay1 gerektirmektedir ki; bu engellemeler orijinal iiriiniin
kalitesinin tamamiyla ayn1 olmamas1 demektir. Yine bu engellemeler, tiiketicinin kafasimin
karismasina neden olabilmektedir. Amerikali patent sahipleri; paralel ithalattan agik bir
ithalat hakk: altinda, korunmaktadirlar. Son olarak telif hakli iirlinler, 1976 Telif Hakki
Anlagmasi’nca paralel ithalattan ayr1 tutulmaktadir (MASKUS-CHEN, 2004, pp.553-554).

Ticari markali iirlinlerin paralel ithalat: konusu, Kanada ve ABD’de tam anlamiyla
¢Oziimlendirilmemistir. Kanada ve ABD hukuk kanunlar1 istikrarsiz olduklarini
kanitlayacak bicimde, tilkenme doktrinin degistirilmesini  basarili  bir sekilde
uygulamislardir. Amerika Mahkemeleri tarafindan hari¢ tutulmus olan, gri piyasa
driinlerini igeren durumlar i¢in ticari markanin tescilinin bolgesellik niteligi bir arag
olmakta ve yerel is ¢evresinin, yerel ticari marka serefiyesinin ve {iniiniin yasal bir taninma
roliinii olusturmasi ve meydana getirmesi hedeflenmektedir. Amerika Hukuk Kanunlari
aslinda, ticari marka kanununun bolgeselligi iizerinde makul sinirlamalar1 olugturmakta ve
bu kanunlarin belirli davalara adapte edilmesinde, bazen basarisiz olmakta, daha ¢ok da
materyal farkliliklarinin tanimlanmasinda hosgdriilii olmaktadir. S6z konusu bu rekabet
karsit1 yaklasim; ticari marka sahibinin paralel ithalata karsi her yerde, asir1 derecede bir
koruma olusturulmasmi saglayabilmektedir. Fakat ticari marka sahibinin ilgi alam ile
serbest piyasay1 destekleme zorunlulugu arasinda, adil bir denge saglanmasinda basarisiz

olmaktadir (HALLER, 2002, p.75).
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1976 tarihli Telif Hakki Anlasmasi’yla getirilen bu yasaklamayi karara baglayan
kurumun, ABD Yiiksek Mahkeme’si oldugu bilinmektedir. Yiiksek Mahkeme’nin, bu

konuyla ilgili olarak c¢esitli yillarda almis oldugu cesitli kararlar bulunmaktadir.

Yiiksek Mahkemenin bu konuyla ilgili son olarak aldig1 bir karar: bu yasaklamanin
markalarin telif hakkmin korunmasi iddiasiyla, ticari markali {iriinlere dogru da

genisletilmesine imkan saglamistir (MASKUS, 2000, p.1273).

2612. Kanada

Gri1 piyasa triinleri konusundaki Kanada hukuk kanunlari, Amerikan benzerleri gibi
cok farklilik gostermekte ve sikga fikri miilkiyetin korunmasi zorunluluguna dayanan, bir
yaklagim icin ¢eliskili olmaktadir. Her ne kadar Kanada’daki yasal karsiliklar, paralel
ithalat konusunu her nedense belirsiz ve dagmikmis gibi gosterse de Kanada Hukuk
Kanunlari, paralel ithalata yonelik liberal bir yaklasimin uygulanmasi olarak

gbziikmektedir (HALLER, 2002, p.76).

2613. Japonya

Japonya, paralel ithalata patentli ve ticari markali iirinler, anlasma sartlar1 paralel
kanallar1 agik¢a yasaklamadik¢a ya da bu friinlerin orijinal satislar1 yabanci bir fiyat
diizenlemesine konu olmadik¢a, izin vermektedir. Telif haklarinda ise; agik bir paralel
ithalat rejimi ile amaglanan, sinema filmleri hari¢ tutuldugunda, film endiistrisinin lobi
olusturma giiclinii gosterebilmektir” (GANSLANDT-MASKUS, 2007, p.9). “Japonya
ornegin, ticari markali {irlinlerin paralel ithalatinda ABD’ye gore ¢cok daha agik bir politika
sergilemekte ve Japonya Yiiksek Mahkemesi’nce, patentli iirlinlerin paralel ithalati

konusundaki bir karar ¢oziim beklemektedir (ABBOTT, 1998, p.634).
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2614. Avustralya

Avustralya, genel olarak paralel ithalata ticari markal {irlinlerde izin vermekte; fakat
patent sahipleri bu {riinlerin paralel ithalatina engel olabilmektedirler. 1998 yilinda
Avustralya telif hakli CD’lerin paralel ithalattan korunmasina son vermis ve bu durumu

daha sonra dijital video diskler (DVD) i¢in uygulamistir (GANSLANDT-MASKUS, 2007,
p.9).

Telif Hakki Diizenleme Anlasmasi’nin 2. maddesine gore; paralel ticaretle ugrasan
kisilere, bolgesel fiyat farkliligindan avantaj saglayabilmelerine sadece, korsan olmayan
iirtinlerin kopyalarmnin paralel ithalati sonucunda izin vermektedir. Bu maddeye goére 1998
yilinda, hiikiimetlerce glimriik kacakciligina verilen cezalar artmis ve sinirlarda, rehin
driinler lizerindeki gozlemler artmustir. Yapilan hesaplamalar, kagak iriinleri meydana
cikarma riskini ve maliyetini azaltmistir. Eger riskler basarili sekilde azaltilirsa, kazang
orani artacaktir. Hem glimriik kacak¢iligindaki kazancin diisiiriilmesi hem de bu tiriinlerin
ortaya ¢ikarilma ihtimalinin artmasi, glimriik kacakc¢ilar1 agisindan yerel piyasalara sunulan
korsan ses kayit iriinlerinin miktarin1 azaltarak, bu kisilere verilen cezalarin artmasina

neden olacaktir (PAPADOPOULQOS, 2000, p.346).

2615. Hindistan

Hindistan ticari markali ve patentli {riinlerde uluslararasi tilkenmeyi uygulamakta;
fakat telif hakli 6gelerde biiyiik bir oranda paralel ithalat1 6nlemektedir. Yine, bu durum
yerel film endistrisinin direnme giiclinii yansitmakta, bununla birlikte yazilim korumasi

giderek artan bir ilgiyi ¢ekmektedir (GANSLANDT-MASKUS, 2007, p.9).

S6z konusu bu politika farklihiklar;; DTO’niin, TRIPS Anlasmasi’nin 6. maddesinde
belirtilen; tilkelerin paralel ithalata karsi nasil tavir alacaklarina, iilkelerin kendi kararlarini

verebilmelerine izin veren diizenlemesidir (HUR-RIYANTO, 2006, p.550).
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2616. Tiirkiye

Tiikenme konusunda Tiirkiye’de hangi ilkenin uygulandigina dair, belirgin bir durum
bulunmamaktadir. Yani bu konuda bir karmasanin oldugunu sdylemek pek de yanlis

olmayacaktir.

“Tirk Ogretisindeki goriisler; Yargitay, Rekabet Kurulu ve Danistay kararlari
incelendiginde, tilkenme ilkesi ve bu ilkenin sonuglar1 konusunda tam bir karmasa oldugu

sOylenebilir” (PINAR, 2004, ss.143-144).

“Tiirk hukukunda tartismali olan konu, mevzuatta farkli diizenlenmistir. Tiikenme
ilkesi ilk kez, 551 sayil1 Patent KHK’ nin 76; 554 sayili Endiistriyel Tasarimlarin KHK nin
24; 556 sayili Marka KHK’nin 13; FSEK’nin (Fikir ve sanat Eserleri Kanunu) 23.
maddesinde Ongoriilmiistiir. Bu maddelerde “Tiirkiye’de piyasaya sunulmasindan sonra”
haklarin tiikenecegi kabul edilmisken, 8 Ocak 2004’te kabul edilen, 5042 sayili BICK
(Bitki Cesitlerine Ait Islah¢1 Haklarinin Korunmasina Iliskin Kanun) 31. maddede “yurt
icinde ... satilmis veya pazarlanmis” 1slah¢t hak tiikenirken, 22 Nisan 2004 tarih ve 5147
sayil1 Endiistriyel Devre Topografyalar1 Kanunu 12. maddesinde “yurt icinde veya yurt
disinda piyasaya siiriilmesinden sonra” entegre devre topografyalarda tilkkenme s6z konusu

olmaktadir” (PINAR, 2004, s.137).

Bu aciklamalar 1s181nda, Tiirkiye’de hem ulusal hem de uluslararasi tiikkenme ilkesinin
uygulaniyor oldugunu sdylemenin, dogru bir yargi olacagina inanilmaktadir. Tabi bu
noktada ulusal ve uluslararasi tilkkenme ilkelerinin birlikte, duruma gore uygulanacak
olmasi bir ¢eliski meydana getirmektedir.

“Tiirkiye’de”, “yurt i¢inde” veya “yurt i¢inde veya yurt diginda” denilerek, tiikenme
ilkesinin cografi smirlarmin belirlenmesinde kargasaya yol agilmistir. Tiirk hukukunda
fikri miilkiyet alanindaki diizenlemeler, Giimrikk Birligi c¢ercevesinde kanunlarin
uyumlastirilmast amaciyla ¢ikarilmistir. O halde Giumriik Birligi amaciyla bu yasal
diizenlemelerin yapildigi unutulmamalidir. Bundan dolayr hiikiimler yorumlanirken,
Glimriik Birligi’ni gergeklestirme amacina hizmet edecek sekilde yorumlanmalidir. Aksi

durumda, mallarin serbest dolasimi tehlikeye girebilir. Ornegin, iilkesel dediginizde
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Glimriik Birligi i¢inde mallarm serbest dolasimini engellemis olursunuz. Ayni sekilde
uluslararasi tiikenmeyi kabul ettiginizde AB’de kabul edilmis olan, bolgesel tiikenme ile
catisma s0z konusu olacaktir; ¢iinkii Gliimriik Birligi’ne dahil olmayan ii¢iincii bir iilkeden
paralel ithal edilen malin, Giimriik Birligi’ndeki malin serbest dolasimi sorun yaratabilir.
Bu mal bir taraftan Tiirkiye icin yasal yollarla ithal edilmis bir mal iken, AB agisindan
bolgeye dahil olmayan {i¢iincii bir lilkeden gelen bir maldir ve fikri miilkiyet hakkimni ihlal

edebilir (PINAR, 2004, s.144).

Bu konuda Tirkiye’de yasanmis bir Ornegin ifade edilmesinin, konunun
aydinlatilabilmesi acisindan yararl olacagi diisiiniilmektedir. 2009 yilinda T.C. Hiikiimeti
tarafindan, ekonominin canlandirilmasi amaciyla yiiriirliige konulan “3 ay siireyle OTV
indirimi” diizenlemesinden, bazi c¢evrelerin yararlanmak istedikleri anlasilmistir. Bu
dogrultuda hareket eden paralel tacirler, yurtdisindan Tirkiye’ye, Alman Volkswagen
marka otomobilleri paralel ticaret yontemiyle gemiyle tasiyip, satmak istedikleri Alman
Imalatgi tarafindan dgrenilmistir. Bu durumu en kisa siirede Tiirkiye’deki yetkilendirilmis
dagiticist olan, “Dogus Otomotiv’e” bildirmistir. Yaklasik olarak 258 adet Volkswagen
marka otomobilin, paralel ticaret yoluyla tiiketicilere satilmas1 amaglanmistir. Buna benzer
olaylarla daha oOnce de karsilastiklarmi ifade eden, yetkilendirilmis dagitici firma
yetkilisinden alinan bilgilere gore daha onceki yillarda Tiirkiye’ye getirilen 2.500 adet
Volkswagen Caddy marka otomobilden 120 tanesinin satis1 yapildiktan sonra, geri kalan
otomobiller icin engellemede bulunduklar1 anlagilmaktadir (http://www.hurriyet.com.tr,

25.05.2009).

27. Paralel Ticaretin Faydalan

Tiiketiciler, paralel ithalattan fayda saglamaktadirlar. En diisiik fiyat seviyesinde,
perakendecilere uygun iirlinler imal eden treticiler; bu iiriinleri, perakendecilere karli bir
sekilde vermektedirler. Eger bir perakendeci satici Fransa’da, Isvigre’den daha diisiik bir
fiyata ayni iriinii tedarik edebiliyorsa; bu perakendeci satici Fransa’daki bir dagiticidan
iriinii satin alacak ve o iiriinii ihra¢ edecektir. Bu durum perakendeciye tiiketicilere daha
disiik bir fiyat uygulama olanagi vermektedir. Dahasi, s6z konusu perakendeci diger

perakendecilerle rekabet edebilecektir. Paralel ithalata acik olan ulusal piyasalar, diisiik bir
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fiyat seviyesinde iiriin elde ederek, pozitif bir tiiketici refahi saglayabilmektedirler

(ABBOTT, 2007, p.6).

Paralel ticaretin faydalar1 olarak ifade edilebilecek bilgileri; bu ticaretin yapiliyor
olmasina neden olan etmenler oldugu noktasindan yola ¢ikilarak, agiklamalarm bu yonde

yapilmas1 yontemi tercih edilecektir.

Paralel ticaretten saglanan faydalari; paralel ticarete izin verilmesine destek ¢ikanlarin
goriigleri dogrultusunda, ayrica ifade edilebilmektedir. Paralel ticaretin yapilmasini
destekleyen kesimlerin ortak goriisleri soyle ifade edilebilir (PRILL, 2008, p.17,
http://www.wipo.int, 12.05.2009):

e Bolgesel lisanslama ile baglantili olarak, piyasa boliimlemesinin yikilmasi, daha diisiik
marjlar,
e Uzun donemde belirsizlik ve yatirimlardaki risklerde azalma,
e Dijital korsanlik konusunda daha ciddi sakincalarin 6nlenmesi,
e Dagitim altyapismin rasyonellesmesi,

e Istihdam iizerinde olumsuz etki ve dagitim kanallarinimn elverisliligi.

Perakende saticilar, tiiketicilere Uriinlerin diisiik fiyatlarda olmasini saglayan, paralel
ithalata acik olmay1 desteklemektedirler. Ciinkii bu durum perakende saticilara, diinya
piyasalar1 i¢cin en diisiik fiyattaki uygun {Uriinleri satin almaya imkan vermektedir

(ABBOTT, 2007, p.6).

Ticaret, normal sartlar altinda, ithalat¢i lilkelerdeki tiiketicilerin; daha etkin olan diistik
fiyatlarin farkma varip, bundan faydalanmalar1 ya da ihracat¢i iilkelerdeki diisiik maliyetli
iirlinlerin elde edilmesinden saglanan faydalar sonucunda, ekonomik refahta artis olmasi
sonucunu dogurur. Arastirma tabanl eczacilik durumunda oldugu gibi ihracatgi iilkelerdeki
diisiik fiyatlar, genelde oldukga sert diizenlemeleri beraberinde getirmektedir. Dahasi briit
karin c¢ogu; kisa donemde tiiketicilere uygulanan diisiik fiyatlardan degil ithalat¢1 ve
ithracatci iilkeler arasindaki orta dereceli fiyatlardan kaynaklanmaktadir (DANZON, 1998,
pp-294-295).
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Paralel ithalat savunuculari; i¢ piyasayr besleyen bir¢ok arz edici kanallarin, fiyat
rekabetini olusturan bir piyasayr meydana getirerek, tiiketicilerin daha gercek¢i ve daha
ucuz fiyatlarla {irtinlerin satin alinabilmelerine yol agtiklar1 hususunda, tartisma
halindedirler. Dahasi paralel ithalatin; uluslararas: ticaret hacmini arttirdigini, uygun
irlinlere erisimi hizlandirdigini ve boyle bir ticaretten belirli kazanglar saglanmasina yol
actig1 konusunda hem fikirdirler. Bununla beraber, imalatc¢ilar ve acenteler gibi ticari
marka sahipleri genel olarak, gri piyasacilarin serbest dolasimcilar olarak, kabul edilmesini
onaylamislardir. Bu onay1 gri piyasacilar; iiriin gelistirilmesi maliyetlerine hi¢bir 6demede
bulunmadiklari; fakat reklam vermenin etkisinden prestij saglamaya basladiklarindan beri

elde etmeye baslamiglardir (CHEN, 2002, p.199).

Aciklamalarda da goriilecegi gibi paralel ticaretin basta gelen faydasi; bu tlirden
ticaretin sonucunda, iiriin fiyatlarinda yasanan diisme egilimi olmaktadir. Tiketiciler i¢in
iriine Odeyecekleri fiyatta goriilecek azalma; elde edilebilecek en yiiksek fayday:
olusturmaktadir. Fiyatlarda yasanan bu sekildeki bir azalma egilimi, iilke Ornekleri
dahilinde yapilan arastirma sonuglarina gore ortaya ciktigi goriilmektedir. Fiyatlarda
yasanan azalmanin eczacilik sektorii satis oranlarina olan yansimalarinin aciklanmasi,

konunun daha 1y1 anlagilmasina yardimci olacagina inanilmaktadir.

Fiyatlarin diismesinde en biiyiik yararin tiiketici yarar1 oldugu kuskusuzdur (ARIKAN,
2001, s.12). Paralel ithalath {irtinler genel olarak arbitrajin yapilabildigi yerlerde, yiiksek
bir fiyat zammin1 beraberinde getirmektedir. Paralel ithalat¢inin bir kozmetik iirlinii olan,
ruju ele alalim. Bir rujun yapim maliyeti sadece 0.50%, peki bu iriinii pazarlamak ve
reklamini yapmak kaca mal olur? Fiyat zammi ¢ok yiiksektir. 16$’a alinan bir ruj 22-24
$’a satilabilir ve para kazanilabilir (Akt. ANG, 2000, p.511).

Gercekten de Estee Lauder rujlarmin fiyati, yetkili dagiticilarin devreye girmesiyle
Singapur’da 34$ olmaktadwr. Yetkili dagiticilarin devreye girmesiyle yiiksek fiyat
zamlarinin olugsmasma diger bir 6rnek, otomobillerde ortaya ¢ikmaktadir. Singapur’daki
Ulastrma Kurumu’nun yayinlarma gore otomobil sahipliginin maliyetinin daha diisiik
olabilmesi i¢in bireysel kisilerin kendi arabalarini kolayca ithal etmeleri gerekmektedir. Bu
durum paralel ithalat¢ilarin destekledigi bir bakis agis1 olarak, karsimiza ¢ikmaktadir (Akt.
ANG, 2000, p.511).
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Avrupa’da paralel ticaret; Avrupa Adalet Mahkemesi’nin serbest ticaret ilkeleri ile
ilgili kararlar1 onaylamasiyla birlikte, kiigiik capta ortaya c¢ikmistir. Paralel ithalatin
eczacilik sektoriine etki etmesi nedeniyle, Hollanda ve Ingiltere gibi kimi iilkelerde bu
iirlinlerin yerel piyasalardaki toplam degeri; 1984°te %1 iken 1995°te %13 e yiikselmistir.
Paralel ithalattaki bu biiyiime; 1995°te Avrupa Ila¢ Degerlendirme Ajansi’nin kurulmasiyla
birlikte carpict bir artis gdstermistir. Almanya, Hollanda ve Ingiltere gibi belli iilkeler
paralel ithalattan vazgecilmesi sartiyla veya paralel ithalattan vazgecerek, eczacilik
sektoriine verilen finansal tesviklerin dogrudan ya da dolayli yollardan artirilabilecegini
kabul etmislerdir” (VOGEL-JOISH, 2001, pp.637-638). “Bu konuda en oOnemli
orneklerden biri de eczacilik triinleri ile ilgilidir. Ulusal eczacilik sektoriiniin toplam
icerisindeki pay1 ¢arpici bir seviyeye ulagmaktadir. Resmi kaynaklar, paralel ithalatin
paymnm; Ingiliz piyasalarinda %20, Hollanda’da %14, Danimarka ve Isve¢’te %10,
Almanya’da %7 oldugu 2002 rakamlarina gore belirlenmistir. Buna karsilik paralel
thracatin, 2000 ve 2002 yillarmna ait resmi tahminlerine bagl olarak Yunanistan’da sirasi
ile %16,7 ve %?22°dir. Fiyat tespiti ve bagiml fiyat, arbitraj teorisince belirlenen fiyat
dengesi ya da paralel ticaret tahmininin gosterdigi sekilde ortaya ¢ikmaktadir

(KANAVOS-COSTA FONT, 2005, p.762).

Patentli eczacilik sektorii iriinlerinin paralel ithalatima acik olan bir politika,
tikketicilerin diinya piyasalarindaki ayni yetkilendirilmis {irtinlerin, en diisiikk fiyath
siriimlerine uygun bir sekilde ulagmalarina firsat vermektedir. Bu durum, tiiketici
kazancina ve kamu yararina: a) ayni tirlin icin tiiketicilerin daha diisiik fiyat 6demelerine,
b) daha diisiik gelirli kesimlerin patentli eczacilik iiriinlerine daha fazla ulasabilmelerine ve
c) kamusal fonlu toplum saghigi programlariyla iliskili kamu sagligi biit¢elerindeki

olumsuzluklarda azalma saglanmaktadir (ABBOTT, 2007, p.7).

Paralel ticaretin eczacilik sektoriiyle ilgili olarak s6zii edilen bu ve benzeri faydalarini,
iilkesel ve toplam degerler bazinda ele alarak dogru bir degerlendirebilmek igin gerekli

cesitli verilere ulasmak gereklidir.
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Grafik : 6
Eczacilik Piyasasi Satislarinda Paralel ithalatin Payi (2007, %)
16,0 -
14,0 -
12,0 -
10,0 -
8,0
6,0
4,0 -
2 ' .
0,0 T T T T T T T T
Vv o Q
Bk N Rl A \} o Ny A\
R R
ol Sk $ S & & & &
& & NS N O ¥ N
& o > 3 ~ %

Kaynak: EFPIA, http://www.efpia.eu, p.3, 28.04.2009.

Paralel ticaretin, yogun bir sekilde, eczacilik sektorii tirtinlerinde ortaya ¢iktigi tablodan
rahatlikla goriilebilmektedir. Tablodaki tilke verilerine bakildiginda, eczacilik sektoriinde
paralel ithalatin paymnin ortalama %9.3 diizeyinde gerceklesmis oldugu goriilmektedir. Bu
oranin diger AB iilkeleri i¢in de benzerlik gdsterebilecegi tahmini dogrultusunda,
ekonomik anlamda paralel ticaretin belirli bir biiylikliige ulagmis oldugu Ongorisi

yapilabilecektir.

Bu tablodaki bilgileri eczacilik sektoriinde, diinya ¢apinda yapilan ithalat ve ihracat
oranlarin1 gosterecek sekilde genisletmenin, konunun rakamsal diizeyde daha 1yi
anlasilacagma yardimci olacagi disiiniilmektedir. Bu diisiinceden hareketle eczacilik

sektorti ithalat-ihracat rakamlari tablo yardimiyla asagidaki gibi ifade edilebilir.
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Tablo : 8

Eczacihk Sektorii ihracati

EFPIA 2003 2004 2005 2006 2007
(Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €)
Avusturya 3,003 2,875 3,630 4,252 4,542
Belgika 22,597 24,599 28,164 30,448 34,430
Bulgaristan | - - 100 119 219
Kibris Rum | 88 105 117 135
Kesimi
Cek
Cumhuriyeti | - 393 504 660 795
Danimarka | 4,634 4,525 5,146 5,203 5,371
Estonya - 25 24 24 28
Finlandiya | 449 490 624 764 651
Fransa 14,529 17,196 18,457 20,059 20,915
Almanya 21,035 27,333 30,696 35,784 41,342
Yunanistan | 530 682 928 909 942
Macaristan | - 890 1,016 1,496 1,837
Irlanda 13,612 15,156 14,531 14,175 14,745
Italya 9,656 9,060 10,573 11,159 11,340
Letonya - 91 102 154 203
Litvanya - 67 68 76 105
Liksemburg | - 40 40 43 47
Malta - 23 26 98 145
Hollanda 7,844 8,989 9,548 10,912 12,661
Norveg 334 364 404 417 508
Polonya - 304 450 598 810
Portekiz 308 308 297 346 396
Romanya - - 34 43 86
Slovakya - 133 181 225 227
Slovenya - 855 917 1,172 1,402
Ispanya 3,876 3,999 5,430 6,076 7,194
Isveg 5,838 5,791 5,783 6,933 6,406
Isvigre 20,298 22,520 25,705 29,639 31,126
Ingiltere 17,234 18,207 18,077 20,415 21,376
TOPLAM 145,777 165,003 181,560 202,316 219,984

Kaynak: EFPIA, http://www.efpia.org, 28.04.2009

2003-2007 yillar1 arasinda AB iilkelerini i¢ine alan eczacilik sektorii ihracat verilerine
baktigimizda géze carpan 6zelligin; cesitli yillarda ufak ¢apli dalgalanmalar yasanmis olsa
bile, oranlarm siirekli artis egilimi icerisinde oldugunu sdylemek miimkiindiir. Bununla
birlikte, tilkelerin ekonomik gelisme seviyeleriyle baglantili olarak gelismis {ilkelerde
paralel ticaretin ihracat seklindeki hacminin diger gelismekte olan iilkelere gore daha

yiiksek seviyelerde meydan geldigi goriilmektedir.
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Avusturya, Finlandiya, Yunanistan, irlanda, Italya, Portekiz ve Isve¢ gibi iilkelerde
dalgalanmalarin daha fazla yasandigini sdylemek miimkiindiir. Bunun yaninda, diger

iilkelerde ise biiyiik ve kiiciik oranlarda bile olsa artis egiliminden s6z etmek miimkiindiir.

Fransa, Almanya, Isvigre ve Ingiltere gibi gelismis iilkelerde eczacilik sektoriiniin
thracat hacimleri, diger iilkelere kiyasla daha yiiksek diizeylere ulagsmaktadir. Bu {ilkeleri
biiyiik ihracatci tilkeler olarak adlandirmakta hicbir sakinca bulunmadigina inanilmaktadir.
Dolayisiyla bu iilkeler paralel ticaretin kendilerine saglamis oldugu ekonomik katki
oranlarida bu politikay1 desteklemeye devam etme yoniinde kararlar alabileceklerdir. Elde
edilebilecek ekonomik katki oraniyla baglantili olarak, hem kendi lilke hazinelerine hem de
kendi tiiketicilerinin refah seviyelerindeki artis degerlerine gore paralel ticaret politikasinin

uygulanmasina miisaade edeceklerdir.

Eczacilik sektorii ihracat ve ithalat rakamlarinin verildigi tablolar1 birlikte ele alarak
yapilabilecek olan bir degerlendirmeye gore iilkelerin paralel ticaretin, ihracat yoniinii daha
fazla degerlendirdiklerini sdylemek dogru bir ifade olacaktwr. Ciinkii yillar itibariyle
yapilan ihracat ve ithalat rakamlarmin toplam degerlerine bakildiginda; ihracat
rakamlarindaki toplam degerlerin, ithalata gore daha yiliksek diizeylerde oldugu
goriilmektedir. Bu da iilkelerin eczacilik sektorii iirlinleri icin daha ¢ok ihracat iglemleri

yapmak istediginde olduklarini gostermektedir.

2003-2007 yillar1 arasinda AB’nin iiyesi olan iilkelerin eczacilik sektoriindeki paralel
ithalat rakamlarma bakildiginda, ihracat rakamlarina benzer sekilde bir artism oldugunu

s0ylemek miimkiindiir.

Belgika, Finlandiya, Irlanda, Italya, Malta gibi iilkelerin eczacilik sektorii ithalat
rakamlarinda dalgali bir seyir izlendigi goriilmektedir. Bu dalgalanmalara ragmen bu

iilkelerde de genel bir artis egiliminden s6z edilebilmektedir.
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Tablo : 9
Eczacilik Sektorii ithalat
EFPIA 2003 2004 2005 2006 2007
(Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €) | (Milyon €)
Avusturya 2,947 2,996 3,382 3,914 4,045
Belcika 23,216 26,316 28,779 28,102 29,883
Bulgaristan | - - 364 405 468
Kibris Rum | _ 141 147 161 188
Kesimi
Cek
Cumhuriyeti | - 1,503 1,626 1,753 2,167
Danimarka | 1,530 1,734 1,884 2,086 2,202
Estonya - 142 154 171 201
Finlandiya 1,097 1,283 1,418 1,580 1,457
Fransa 8,629 12,963 13,817 14,867 16,468
Almanya 18,387 21,991 24,643 27,591 30,360
Yunanistan | 1,886 2,249 2,730 2,939 3,350
Macaristan | - 1,222 1,336 1,645 1,652
Irlanda 2,168 1,987 1,993 2,229 2,395
Italya 10,679 10,448 11,201 12,419 13,054
Letonya - 224 230 310 363
Litvanya - 309 328 372 451
Liksemburg | - 237 254 257 281
Malta - 69 62 77 69
Hollanda 6,645 8,421 9,396 10,673 12,422
Norveg 962 970 1,082 1,134 1,232
Polonya - 2,319 2,562 3,035 3,424
Portekiz 1,463 1,597 1,646 1,836 1,884
Romanya - - 901 1,254 1,457
Slovakya - 653 725 850 1,046
Slovenya - 392 459 499 592
Ispanya 6,534 6,716 7,230 7,667 8,904
Isveg 1,972 1,999 2,202 2,539 2,713
Isvicre 10,509 11,230 12,381 13,695 14,163
Ingiltere 11,984 12,742 12,834 13,881 14,965
TOPLAM 110,608 132,853 145,766 157,941 171,856

Kaynak: EFPIA, http://www.efpia.org, (28.04.2009).

S6z konusu bu iki tabloyu birlikte ele alarak soylenebilecek baz1 ifadeler
bulunmaktadir. Ornegin, Finlandiya, Irlanda, Italya gibi iilkelerin hem ihracat hem de
ithalat rakamlarinda goriilen dalgalanmalar neticesinde bu iilkelerin paralel ticaretin
getirmis oldugu fayda ya da zarar konusunda net bir sonucun ortaya ¢ikmadigini sdylemek

miumkiindiir.
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Bu bilgilerle baglantili olarak, paralel ticaretin sonunda, paralel ticaret islemlerine
girisen ya da en azindan miisaade eden iilkelerin saglamis olduklar1 ekonomik gelir paymnin

da 6nemli seviyelere ulastig1 gériilmektedir.

Diinya’da eczacilik sektoriiniin tahmini piyasa degerinin, fabrika c¢ikis fiyatlariyla,
484,130 milyon € (663,500 milyon $) oldugu belirtilmektedir (EFPIA [The European
Federation of Pharmaceutical Industries and Associations] (Avrupa Eczacilik Sanayileri ve

Birlikleri Federasyonu), 2009, http://www.efpia.eu, 28.04.2009, p.14).

Grafik : 7
Diinya Eczacilik Piyasas1 Analizi (2007 Satiglar)

® Kuzey Amerika
(ABD, Kanada)

Avrupa
B Japonya
B Afrika, Asya (Japonya

hari¢) ve Avustralya

B [ atin Amerika

Kaynak: EFPIA, http://www.efpia.eu, p.14, 28.04.2009.

Tabloda da goriildiigli gibi diinya eczacilik sektoriiniin 484,130 milyon €’luk tahmini
satis degerinin %45.9’luk kism1 ABD ve Kanada’ya aittir. Bu iki lilkedeki eczacilik
sektorii satiglar1, diinya eczacilik sektorii satislarmin yaklasik yarisini olusturmaktadir.
Yine AB iilkelerinde bu satis oranlari, diinya eczacilik sektorii satiglarinin {igte birini

olusturmaktadir.
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Tablo : 10

Eczacilik Sektorii Piyasa Degeri (Fabrika Cikis Fiyatlariyla)

EFPIA 2007 € Milyon
Avusturya 2,736
Belgika 3,932
Bulgaristan 542
Hirvatistan 657
Gliney Kibris Rum Kesimi 174
Cek Cumhuriyeti 1,586
Danimarka 1,860
Estonya 137
Finlandiya 1,848
Fransa 25,501
Almanya 25,241
Yunanistan 5,503
Macaristan 1,955
Izlanda 126
Irlanda 1,902
Italya 16,734
Letonya 257
Litvanya 404
Malta 77
Hollanda 4,616
Norveg 1,360
Polonya 4,237
Portekiz 3,490
Romanya 1,601
Slovakya 846
Slovenya 487
Ispanya 13,209
Isveg 3,052
Isvigre 2,726
Ingiltere 14,493
TOPLAM 141,289

Kaynak: EFPIA, http://www.eaepc.org, 28.04.2009.

270. Paralel Ticareti Destekleyen Kararlarin Ahndigi Dava Ornekleri

Paralel ticaret hakkindaki belirsizlik, bu konularda ¢esitli hukuki davalarin agilmasina
sebebiyet vermektedir. Ornegin, Betts v. Wilmott davasinda Betts tarafindan, imalat1 ve
satis1 yapilan, aym1 zamanda Ingiltere ve Fransa’daki acentesince patenti elinde
bulundurulan, patentli bir iiriin s6z konusudur. Acente iiriinii, Ingiltere’ye ihra¢ yoluyla

satls yapmamas1 konusunda talimat almistir. Patentin, Ingiltere’deki vadesi bitmeden dnce
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Fransa’da bitmektedir. Betts sirketi, daha sonralar1 Wilmott sirketinin {iriinii, Ingiltere’de
kullandigmi fark etmis; fakat dava esnasinda triinlerin Fransa’daki Acentesi tarafindan,
imal edilmis oldugunu kanitlayamamistir. Daha sonra Fransiz patentinin vadesi bitmis ve
Wilmott tarafindan orada yasal olarak satin alinmistir. Bu durumda kullanmanm, kontrol

haklarini etkileyemedigi belirtilmektedir (STACK, 1998, p.670).

Patenti elinde bulunduran yerli sirketin, tiriinii diinyanin her yerine dogrudan
satabilecegi durumu, bu davadan ¢ikartilan bir sonugtur. Mahkeme acik bir sekilde, bu gibi

davalarda bolgesellik yaklasimini reddetmektedir (STACK, 1998, p.670).

Holiday v. Mattherson davasinda Betts davasina benzer bir durum olmustur.
Mattherson sirketi; Ingiltere’de herhangi bir kesin smirlamanin olmadigi, yetkilendirilmis
bir dagiticidan patentli bir lirlin satm almistir. Daha sonra Mattherson sirketi bu {irlini,
tekrar satilmak iizere ABD’ye tasimistir. Hem ABD’de hem de Ingiltere’deki patent sahibi
olan Holiday sirketi, ABD’deki patentinin ihlal edildigi gerekgesiyle dava a¢mustir’
(STACK, 1998, p.674).

Vivitar Corporation v. U.S. (1985) Vivitar Corporation tarafindan, Federal Bolge
Temyiz Mahkemesine agilan davada, farkl bir yaklagim kullanilmistir. Firma, mahkemeye
glimriik idarelerinin yazili anlagma; ticari marka sahibine verilmedikge, yerel olarak tescil
edilmis ticari markali herhangi bir iirlinilin; ithal edilmesinin 6nlenmesi gerekliligini, soru
olarak yoneltmistir. Bu dava glimriik idarelerinin diizenlenmesi gorevini yerine getiren,
The Court of International Trade (CIT) Uluslararasi Ticaret Mahkemesi’ne, daha 6nce de
konu olmustur. Vivitar: Glimriiklerin yorumlarinin, gecersiz olmasi gerektigini ve bu
yorumlarm, davacmin yerli serefiye hakkini adil olmayan sekilde somiiren, gri piyasa
driinlerinin ithal edilmesine izin vermesi nedeniyle karsi ¢ikmaktadir. Temyiz mahkemesi
kararinda; Vivitar sirketinin davay1 ticari marka konusunda, bir karar almasi amaciyla

bolge mahkemesinde goriilmesi gerektigini belirtmistir. Eger Vivitar sirketi boyle bir

3 Yargi¢ Wallace davanin yerel tiikenme davastyla benzer bir durum oldugunu belirterek:

“Davanmin; ne patentli ya da patentsiz bir iirtintin satisi ile ne de patent sahibi bir saticiya,; patentin,
kendisine verdigi monopol giiciiniin kullanimi veya satisiyla ilgisi bulunmamaktadir. Eger bu kosullara uyan
bir durum ortaya ¢ikarsa, gegisin yasal etkisi, satin alinan seye etki eden monopol hakku iizerinde varilacak
olan bir anlasma durumu olusmadik¢a, degismeyecektir. Eger satici, ayricalik veya sumirlama olmaksizin
satis yaparsa, monopol giiciinii béleceginden, satin alicomin hakkimi daha fazla kisitlayamayacaktir.”
kanaatine varmustir (STACK, 1998, p.674).
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davay1 kazansaydi; Giimriiklerin, gri piyasa {iiriinlerinin ithalatin1 engellemesi gerekecekti

(DUHAN-SHEFFET, 1988, p.80).

Tiikenme ve paralel ithalat konusunda, EFTA mahkemelerinde alinan olduk¢a yeni bir
kararm, AB ile 6nemli bir belirginligin mahkeme kararlarinda, zincirleme bir etki yarattigi
goriilmiistiir. Mahkeme, bir karara baglanmis dava ile ilgili bir konu hakkinda, Norveg
Sehir Mahkemesi’'ne basvurmadan oOnce, konu hakkinda ayrintili bir incelemede
bulunmustur. Norvegli bir ticari sirket, Maglite markali el lambalarmi, ABD’den dogrudan
ithal etmistir. Bu lambalarin {ireticisi, oncelikle Norveg’te bagimsiz bir dagitic1 ve yetkili
bir ithalat¢1 tayin etmistir. Uriinler, Norveg’teki ticari markalarca korunmaktadirlar.
Bagimsiz dagiticinin by-pass edilerek dogrudan ithalat yapilmasi, paralel ithalati meydana
getirmektedir. Bundan baska bilinmesi gereken en onemli sey: Norve¢’in ticari marka

kanunlari, tiikenme haklarini1 yansitmamaktadir (SCHMIEMANN, 1998, p.194).

Coalition to Preserve the Integrity of American Trademarks (COPIAT) Amerikan
Ticari Markalarinin Biitiinliigiinii Koruma Koalisyonu v. U.S. (1986) Temyiz mahkemesi
olan, Columbia Bolge idare Mahkemesi D.C. Bolge idare Mahkemesi'nce alinan, bir
karar1 bozmustur. COPIAT, imalat¢ilarin ve dagiticilarin ¢esitli miktarlardaki ticari
markali Ttriinlerini temsil eden ve paralel ithalatin Onlenmesi amaciyla yaptiklari
diizenlemelerin, giimriik idaresince uygulanmasi konusunda zorlayici bir unsur olusturmus
olan, ticari bir birlik olarak dava a¢mistir. COPIAT, yerli ticari marka sahiplerinin
protestolar1 ve Tarifeler Anlasmasmin 526. maddesine gore bir gegerliliginin
bulunmamasia ragmen, gri piyasa iiriinlerinin ABD’ye girisine izin verilmesinde, giimriik
idaresince hazirlanmis 1972 yili diizenlemelerini sorumlu tutmaktadir. Bélge Idare
Mahkemesi, COPIAT 1 tezinin aksine ve su anki Giimriik Idaresi diizenlemelerini

destekleyici bir karara hiikmetmistir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.80).

Bolge idare Mahkemesi’nden, daha alt seviyedeki mahkemenin almis oldugu kararin;
genis capli bozma gerekgesinde, Temyiz Mahkemesi Yargicit Silberman; bu sekildeki
davalarin Federal Bolge Mahkemelerinde goriilmesi gerektigi ve uluslararasi ticaret
mahkemelerine taginmasma gerek olmadigi konusunda, goriis bildirmistir. Yargilamada,

glimriik idaresi diizenlemelerinin gegerliliginin

boylece gecerliliginin...” (COPIAT v. U.S. 1986, p.907) “...¢iinkii bu diizenlemeler 526.

...526. maddeye uygun olmadigmi ve
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maddenin gergek¢i bir yorumunu olusturamamis oldugunu belirtmistir (DUHAN-

SHEFFET, 1988, p.80).

28. Paralel Ticarete Yonelik Elestiriler

Paralel ticarete izin verilmesine karsi olanlarin ortak goriislerine deginilmesinde, birkag
ortak bashigin belirtilmesinde fayda bulunmaktadir. Paralel ticarete izin verilmesine karsi

olanlarin ortak goriisleri (PRILL, 2008, p.17, http://www.wipo.int, 12.05.2009):

e Serbest (uluslararasi) piyasa,
e Yasal kesinlik,
e Daha erken farkindalik ve iyilestirilmis tercih,

o Kalite ve giincellik, daha diisiik fiyatlar.

Gri1 pazarlama islemlerine karsi yapilan en biiyiik tartisma; ticari marka sahiplerince
olusturulan serefiyelerin tehlikeye girmesidir. Ciinkii gri piyasalardan mal satin alan
tiikketiciler, digeriyle ayn1 ‘genisletilmis’ iirtinleri (satis 6ncesi ve sonrasi hizmetler) elde
edememektedirler. Ornegin, Cabbage Patch Kids davasinda oldugu gibi iiriinlerle birlikte
verilen materyaller, dzellikle de “sozlesme belgeleri” Ingilizce olarak basilmamistir.
Tiiketiciler bu durumla ilgili olarak, Coleco (Original Appalachian Artworks v. Granada
Electronics 1986) adindaki yetkilendirilmis Amerikali dagiticiya, sikayette bulunmuslardir.
S6z konusu bu serefiye kaybima, kanallar arasindaki biiylik bir kayip eklenebilmektedir.
Kanala dahil olan iiyeler, iiriinlerin desteklenmesine devam etmeyebilirler ya da tiim
desteklemeleri keserek, daha diisiik fiyatlarin ve baska dagitim kanallarindan {iriin elde

edilmesine neden olabilmektedir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.77).

Bir imalat¢1 garantisinin yoklugu; tiiketiciler adina, gri piyasali iiriinlerin biiylik bir
dezavantaja sahip oldugunu akillara getirmektedir. Baz1 perakendeci magazalar, 6zellikle
“47th Street Photo”dakilerin kendileri iirlinlere garanti vermektedirler; fakat perakendeci
bir magazanin garantisi, liriinii posta veya telefonla siparis ederek satin alan tiiketiciler i¢in
elverisli olmayabilmektedir. Imalat¢min garantisinin yoklugu; pil gibi ucuz bir iiriin i¢in
onemli olmayabilmekte, fotograf makinesi ve bilgisayar gibi uzun Omiirlii ve pahali bir

irlin i¢in ¢ok Onemli olmaktadwr. Birgok davada tiiketiciler; imalat¢inin garanti
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korumasinin olmadiginin farkina; ancak iirlinle ilgili bir sorunla karsilastiklarinda ve
garanti hizmetine ihtiya¢ duyduklarinda, varabilmektedir. Eger bu sekildeki bir hizmet, gri
piyasa Uriinlerine dogru genisletilebildiginde, serefiye veya benzeri bir kayip olustugunda
garanti hizmeti; lriin maliyetinin ¢cok daha yiiksek diizeylerde olusmasma neden olacak

sekilde sonuglanabilir ve servis hizmeti reddedilebilir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.77).

Gri1 piyasadan iirlin satin alan tiiketiciler i¢in 6nemli olan diger bir konu da imalat¢idan
iriiniin orijinalligi hakkindaki bilgilerin ve {irtinlerin geri alinma garantisinden mahrum
olma ihtimalidir. Tiketiciler, iriiniin geri almabilme bilgisini elde edebilirlerse;
yetkilendirilmis dagiticilar, gri piyasa irlinline hizmet vermeyi ya da gerekli tamiri
yapmay1 reddedebilirler. Gri piyasa islemlerinin basta gelen avantaji; tiiketicilerin daha
disik fiyatlar nedeniyle sagladigi faydalar olmaktadir. Hem yetkilendirilmis bir
dagiticidan hem de gri piyasacidan uygun bir liriiniin elde edilmesi; fiyatlar iizerinde diistis
yonlii bir baski olusturabilmektedir. Markali bir malin indirimcisi olarak, {in toplamis
magazalarda oldugu gibi tiiketiciler sadece gri piyasali Uriinleri satin aldiklarmin
farkindadirlar, bununla birlikte elde ettikleri indirimin de farkindadirlar. Aslinda, tiim
perakendeciler kazan¢larmin bir kisminin tiiketicilere ge¢mesini istememektedirler

(DUHAN-SHEFFET, 1988, p.77).

Gergekte, patentli ilaglardaki paralel ticaret her ne kadar ekonomik refahi kesin bir
sekilde arttirsa da imalatcilarin ar-ge maliyetlerini geri kazanabilme yeteneklerine zarar
vermektedir. Eczacilik alanindaki ar-ge, “kiiresel anlamda maliyete katilim” demektir.
“Kiiresel anlamda maliyete katilim™; diinya c¢apindaki tiiketicilerin, sagladiklar1 fayda
anlamina gelmektedir. Maliyetlere katilim anlaminda ekonomi teorisindeki etkin
fiyatlamaya; “Ramsey Fiyatlama” adi verilmektedir. Ramsey fiyatlama: Farkli fiyatlarin
farkli kullanicilara uygulanmasiyla kullanicilarm, gercek fiyat bekleyislerinin
(elastikiyetlerinin) maliyetlere yansitilmasit sonucunda, etkinligin olusmasidir. Marjinal
fiyatlama, daha uygun ilaglarin kullanilmasma yol agmaktadir. Ayrica marjinal fiyatlama;
tek fiyatin olustugu durumdan daha yiiksek bir ar-ge seviyesine izin vermektedir. Paralel
ticaret, iilkeler arasindaki fiyat farkliliklarini ortadan kaldirir ve ar-ge i¢in 6denen en etkin

fiyatlama mekanizmasima zarar verir (DANZON, 1998, p.295).
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Paralel ticarete getirilen elestirilerden bir tanesi de “free riding (bedavacilik)” olarak
adlandirilan sorundur. Buna gore paralel tacirler, kendileri disindaki kesimlerin
(yetkilendirilmis dagiticilarin ve hatta imalatgilarin) yapmis olduklari, {iriin tanitim

maliyetlerine katlanmamalaridir.

Paralel ithalatci, yetkilendirilmis {iretici veya dagiticinin, tirlinii tanitmak i¢in yaptigi
reklam ve tanitim harcamalarindan, higbir katki saglamadan yararlanan ve ve ayni

zamanda onunla rekabet eden kisi konumundadir (ARIKAN, 2001, s.12)

Bu gibi elestiriler yaninda bir de paralel tacirlerin, paralel ticaretle birlikte elde etmis
olduklar1 baz1 avantajlardan kaynaklanan ve imalat¢1 ve yetkilendirilmis dagitici kesime
vermis olduklar1 zararlar nedeniyle elestirilere maruz kalmaktadirlar. Bu elestirileri kisaca

aciklamak miimkiindiir.

Birincisi; imalatcilarin ifadelerine gore kendi tirtinleri i¢in kanal yapilarini belirleme ve
sonradan Avrupa Birligi igerisinde gri iriinlerin ithalatin1 yasaklama haklarina sahip
olmaktadirlar. Ikincisi; gri piyasacilar; sadece yetkili perakendecilerin piyasa paylarini
degil ayn1 zamanda, pazarlama iletisimi seklinde icra edilen serbest dolasimi ve yetkili
meslektaslar1 tarafindan saglanan miisteri hizmetleri de ortadan kaldirmalar1 nedeniyle, ¢cok
yiiksek marjlardaki carpici karlar1 elde etmektedirler. Boylelikle, gri kanallar araciligiyla
yapilan satislar, benzer sekilde yetkili dagiticilara da zarar verecektir. ... Ugiinciisii; gri
driinlerin fiyatlar1 bu iriinlerin yetkilendirilmis meslektaglar1 tarafindan uygulanan
fiyatlardan, daha diisiik olmasi nedeniyle, bu durumda ortaya cikabilecek bir zararin;
sadece miisterileri degil ayn1 zamanda yetkili perakendecilerce verilen, servis hizmeti
seviyesi yliziinden potansiyel tiiketicileri de etkilemesidir. Ayrica bu durum imalatgilarca
iriin gelistirilmesi ve reklam yapilmasi konusunda, diisiik diizeyli yatirimlar yapilmasma

neden olmaktadir (CHEN, 2009, p.24).
280. Paralel Ticarete Aykir1 Kararlarin Alindig1 Dava Ornekleri
Bell & Howell Mamiya Co. (BHMC) v. Masel Supply Co. Corp. (1983). Bu davadaki;

davact BHMC, ticari markanin ABD’deki sahibidir ve yabanci bir mal olan Mamiya

fotograf makinelerinin, ABD’deki dagitim haklarmnin ruhsatini elinde bulundurmaktadir.



105

Davadaki tiglincii bir unsur olarak Masel Supply Co. Sirketi; yabanci bir piyasadan,
Mamiya fotograf makinelerini satin alarak; onlari, ABD’ye ithal etmis ve ABD’deki
yetkilendirilmis dagitic1 olan BHMC den, daha diisiik fiyata ABD’de satmistir. BHMC’ce
acilan davada, Masel sirketinin bolgesellik ilkesi altinda fotograf makinelerinin satisini ve
bu {riinlerin ithal edilmesini yasaklayici yonde karar c¢ikmistir. Bolge Mahkemesi,
tiikketicilerin bir kisminda kafa karisiklig1 benzeri durumlarin ortaya ¢iktig1 yoniinde karar
almistir.  Ozellikle malin garantisi ve kalitesi konusunda karmasikliklar oldugu
bildirilmistir. Dahasi, Bélge Mahkemesi; uluslararasilik ilkesini 6zellikle reddetmis ve
ABD gilimriiklerince; Tarifeler Anlasmasmm 526. maddesinin yorumlanmasinda,
sahiplerinin ortak oldugu sirketlerin; korumadan muaf tutulduklar1 goristini ele
almiglardir. Masel temyiz basvurusunda bulunmus ve Ikinci Derece Temyiz Mahkemesi
olan, Bolge Mahkemesinin; tiiketicide kafa karisikligina yol acan olay konusunda, gercek

deliller bulamadigi temelinde karar vermistir (DUHAN-SHEFFET, 1988, pp.79-80).

Avrupa Adalet mahkemesi Silhouette davasinda, daha sonraki kararlara da etki edecek
sekilde, bliyiik bir tepkiye yol agan bir karar almistir. Mahkeme, Silhouette sirketinin izni
olmaksizin, saldirgan bir pazarlama kampanyas: yiiriiten, organize olmus bir ithalat¢mnin,
Bulgaristan’dan Silhouette sirketinin, liikks tarzda tasarladigi gilines gozliiklerini ithal etme
girisimine verilecek kararin, paralel ithalat karsit1 bir hiikiim icermesini isteyen, Silhouette
sirketinin lehine karar vermistir. Her ne kadar ithalat¢ilarin, imalatcilar tarafindan yeniden
ithal etmelerine sinirlama getirilemeyecegi yoniindeki diisiincelerine ragmen mahkeme; o
donemde Bulgaristan’in AB {iyesi olmamasina karsin, Silhouette sirketinin ticari marka
haklarinin, AB igerisinde tiikenmemis oldugu kararmna varmistir (SCHMIEMANN, 1998,
p.194).

AB’de paralel ithalat konusu, bir¢ok yasal konu yliziinden giindeme gelmistir. Avrupa
Adalet Divanmi aldig1 kararlar ile birlikte, esasta bdlgesel tiikenme doktrinini uygulayarak,
iye tilkeler arasinda paralel ithalata miisaade etmektedir. Fakat bu izin; liye olamayan
iilkeler arasinda gecerli degildir. Cesitli markalar i¢cin verilen kararlar vardir. Bu kararlar;
patent ve marka sahiplerinin, piyasanin boliimlere ayrilmasina engel olmasi nedeniyle, sik
sik rekabet kurallarmi ¢ignemektedir. Ornegin Avrupa Adalet Divani, Rhone-Poulenc
Rorer sirketi i¢in aldig1 bir kararda; treticilerin paralel ithalatin rekabetine konu olan

iirlinilin, piyasa otoritelerince bir dnceki ¢esidinin telafi edici etkisi ortadan kalkmadan, ¢cok
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yeni bir tibbi {irlinii tek bir piyasaya sunmasi nedeniyle, piyasanin bdliinemeyecegine

hiikmetmistir (CHEN-MASKUS, 2005, p.2).

29. Davalarla Ilgili Olarak Ortak Bir Degerlendirme

Gelismekte olan tilkeler i¢in en 1yi yaklasim belki de rekabet kanunlarinin oldugu bir
iilkede, paralel ithalat diizenlemelerinin tesvik edilmesidir. Daha sonra mahkemeler,
piyasanin durumuna gore sorusturma yapmali ve her durumun ekonomik etkilerini;
Amerikan Anti-trost Davalarindaki temyiz kurali yaklagimina, benzer bir bi¢cimde
incelemelidir. Bu durum daha sonralar1 gelismekte olan iilkelerin uygun durumlardaki
tikenme kurallarinin; hem kismi hem de tamaminin uygulanmasiyla yakalanacak
kazanglar1 miimkiin hale getirmektedir. Bu yaklasimla ilgili olan temel zorluk; ticari islem
maliyetleriyle ilgili olabilmekte, bu maliyetlerdeki beklenmedik artiglarin ortaya ¢ikmasi
ve gelismis iilkelerin, bu gelismelere karsi alabilecekleri olas1 olumsuz tutumlar olmaktadir

(STACK, 1998, p.689).

Ozetlemek gerekirse; tilkenme kurallarmin tiimiinii i¢ine alan ekonomik davalar TRIPS
anlasmasinin, gelismekte olan {ilkelere ¢ok zayif olan, olumsuz ekonomik etkilerini
azaltmaktadir. Cokuluslu sirketler, gelismekte olan iilkelerden, belli bash tiikenme
kurallarinin benimsenmesiyle siiphesiz ki, kazanglarinda azalma yasamalar1 nedeniyle
ayrismaktadirlar. Bu durum destek elde edemeyen cok uluslu sirketlerde daha yaygin
olarak meydana gelmekte, gelismekte olan iilke pazarlarinin terk edilmesine bile yol
acmaktadir. Bu da gelismekte olan {ilkeler admna, net bir kaybin yasanmasiyla
sonu¢lanmaktadir. Gelismekte olan {ilkelerde TRIPS’in etkilerinin 1iyilestirilmesini
savunanlar, boylelikle etkin careler i¢in bagka alanlara bakmak zorunda kalacaklardir

(STACK, 1998, p.689).

ABD Yiiksek Mahkemesi, paralel ithalat davalariyla ilgili, iki durusmada hemfikir
olmus ve aldig1 kararinda; gelecek yillardaki davalara uygulanabilecek olan, ticari marka
kanunlarinin {i¢ teorisinin, yasal simirmm olusturulmasinda karar verici olacagina
hilkmetmistir. Bolgesellik teorisini savunan, Tarifeler Anlagsmasmin 526. madde
aciklamalarin1  onaylayan mahkemeler, paralel ithalatin yasadis1 olabilecegine

hiikkmedebileceklerdir. Boyle bir karar verilmesi, D.C. Bdlge idare Temyiz Mahkemesinin
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COPIAT karariyla hemfikir oldugunu gostermektedir. Eger mahkeme Olympus
davasindaki gibi ikinci Derece Temyiz Mahkemesi’yle hemfikir bir karara hiikmetseydi,
uluslararasilik ve tiikkenme teorileri hakim olacak ve paralel ithalata izin verilebilecekti.
Bunun alternatifi olarak, mahkemece bu sorunun ¢oziimiinde yepyeni bir teori

olusturmalidir (DUHAN-SHEFFET, 1988, p.82).

Ornek olarak verilen davalarda, alnan kararlara etki eden temel giiciin; fikri miilkiyet
haklarinin tiikenme ilkesi oldugu sonucu ortaya cikmaktadir. Mahkemeler verdikleri
kararlarin esasmi, bu ilke cercevesinde uygulanan, cesitli tilkenme ilkelerine gore
belirlemektedirler. Tiikenme ilkesinin paralel ticaretin yapilabilmesine olanak taniyan,

tiirlerine gore karar almaktadirlar.

29(0. Paralel Ticaret Davalarinda Dikkat Edilmesi Gereken Esaslar

Paralel ticaret davalarmin sonuclarmnin karara baglanmasinda, iilke veya birliklerin
benimsemis oldugu kistaslar bulunmaktadir. Bu kistaslar1 kendi toplulugu i¢in belirleyen
AB’nin belirlemis oldugu bu kistaslar; kararlar1 verecek olan mahkemeler icin de
rahatlatic1 bir unsur olusturmustur. Avrupa Toplulugu Mahkemesi’'nin riayet edilmesini

istedigi kosullar sunlardir (PINAR, 2004, s.32):

1) Marka hakkmin kullanilmasi, suni bir pazar bdliinmesine yol agmalidir,

2) Yeniden paketlenme veya etiketleme tiriiniin, kendi orijinal durumunu etkilememelidir,

3) Etiket veya ambalaj lizerinde lireticiler — ve yeniden paketlenme olmussa bunu yapan
sirket — belirtilmelidir,

4) Ambalajim dig goriintiisii veya yeniden paketleme, markanin ve sahibinin iinline zarar
vermemelidir,

5) Marka sahibi yeni paketlemeyi veya etiketlemeyi yapan kisi tarafindan, onceden
bilgilendirilmis olmalidir ve yeni paketlemede ayrica satistan 6nce yeni paketlenmis bu

iirlinlin bir 6rnegi, yine marka sahibine verilmelidir.

Yukarida belirtilen hususlarin saglanmas1 durumunda, AB igerisinde paralel ticarete

miisaade edilmesine devam edilebilecegini sdylemenin, miimkiin olduguna inanilmaktadir.
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210. Paralel Ticareti Engelleyebilecek Etkenler

Bir iiretici, paralel ithalata sinir koyacak diger araglara sahipse; elverissiz dikey
fiyatlandirmay1 Onleyebilecektir. Bunun i¢in Oncelikle, ireticilerin paralel ithalat
problemini azaltan yabanci dagiticilarin, satin alabilecekleri miktar1 sinirlandirmasi
gerekmektedir. Ikinci olarak; iireticilerin diger iilkelerdeki dagiticilarin, “tekrar satis fiyat1”
iizerine uyguladiklar1 korumaya, vergi koymalar1 gerekmektedir. Bu sekilde, paralel
ithalatin kontrol edilebilmesi ve ¢ifte etkinsizlesmenin 6nlenmesi sirasinda meydana gelen
baski hafifletilebilir. Ugiincii olarak; iireticiler, dagiticilarla dikey biitiinlesmeyi secerek,
dagiticilarin paralel ithalattan elde ettikleri tesviklerle birlikte, cifte etkinsizlesme
problemini Onleyebilirler. Eger dagiticilar diger bir¢ok {lreticinin {riinlerini satarlarsa;
dikey biitiinlesme pratik bir sonu¢ olusturmayacaktir. Dahas1 dikey biitiinlesme, iireticiler
tarafindan bilinen tesvik problemini meydana getirecektir. Son olarak; treticiler, dis
pazarlara: direkt olarak ya da birka¢ bagimsiz dagiticinin olusturdugu perakendeci grubun
rekabeti yardimiyla girebilirler. Fakat bu se¢cim, sabit fiyatlarin hiikkiim siirdiigli boliinmiis

bir sistemin varliginda, ekonomik olmayabilir (CHEN-MASKUS, 2005, p.13).

Paralel ticaretin yapilabilmesini dnleyebilecek olan bir baska etmen de paralel ticaretin
yapilmasmin yasaklanabilecegi, 6zel bolgelerin olusturulmasiyla gergeklestirilebilecegi
ifade edilmektedir. Ozel bolgeler icerisinde gecerli olacak bazi kistaslar belirlenerek,
paralel ticaretin yapilmasma, engel olunabilecegi belirtilmektedir. Bu sekildeki bir
yontemin benimsenmesiyle paralel ticarete karsi olan imalat¢ilarin, yetkilendirilmis
acentelerin, yetkilendirilmis dagitim kanallarmnin, kar oranlarinda yasadiklar1 kar marji

kayiplarinin 6nlenmesinin amaglandigini ifade etmek miimkiin hale gelmektedir.

Ozel bolgelerin olusmasinda nelerin gerekli oldugu (GALLINI-HOLLIS, 1999, pp.4-5)

tarafindan soyle ifade edilmistir:
1) Fiyat Farklilastirmasi:
Imalatgilar, 6zel bdlgelerin  olusturulabilmesi icin  fiyat farklilastrmasimni

basitlestirebilirler: Eger bir iriiniin talebinin fiyat esnekligi lilkeler arasinda farkliysa;

imalatcilar bu esneklik farkliliklarmi, farkl iilkelerde farkli fiyatlar uygulayarak, karlarini
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artirmak i¢in kullanmaya tesebbiis etmektedirler. Bildigimiz gibi sirketlerin pratik olarak,
fiyat farklilagtirmasini basarabilmeleri i¢in bazi durumlarin ortaya ¢ikmasi gerekmektedir.
Bu durumlardan ilki; sirketlerin piyasa giiclerinin olmasidir. Ikincisi; tiiketicilerin talep
esneklikleri farkli olmak zorundadir. Ugiinciisii; bir iilkede satilan malm diger iilkede
yeniden satilmasmin onlenmesi gerekmektedir. Birinci ve ikinci durum daha ¢ok ticari
marka hakki tarafindan korunan {irtinlerin satildig1 piyasalarda, ortaya ¢ikmaktadir. Clinkti
fiyat farklilandirmasi, bu sekildeki tipik iirtinlerin bazilar1 ticari marka sahibinin piyasa
gliciinii olumsuz etkilemektedir. Ayrica talebin fiyat esnekligi, kisi basina gelirle alakali
olarak, iilkeler arasmda genellikle degisik olmaktadir. Uciincii durum ise; gri piyasa

dirtinlerinin, yiiksek fiyatl tilkelerden getirilmesini engelleyici unsuru saglamaktadir.

2) Muvazaanin (Gizli Anlasmanin) Kolaylastirilmast:

Ozel bolgelerin tiimiinde, perakendeciler toptan satis fiyatnin iizerinde olusan bir
marjdaki piyasa giiclinii tercih etmektedirler. Buna karsin toptan satis fiyatinda bir artisin
oldugu, rekabetci dagiticilarin yer aldigi durumda 6zel perakendeciler; fiyattaki yilikseligin
bir kismin1 absorbe ederek, karlarin1 maksimize edebileceklerdir. Bu durum, imalat¢ilarin
karsilagtig1 talebin, rekabet¢i perakendecilerin karsilastigi esneklikten, daha diisiik
olmasima yol a¢gmaktadir. Bu sekildeki olumsuzluklar; dagiticilarin kendi diizenlenmis

bolgelerinin disinda satis yapmalar1 6nlenmedikge, gri iiriinleri zayiflatamayacaktir.

3) Bedavaciligm Onlenmesi:

Imalatgilar, 6zel dagiticilar1 cesaretlendirip, bdlgesel smirlamalara baski yapilmasini
saglayarak, yatirimlarda var olan diriistlik ve mal varligma dokunulmazlik olmasi
gerektigi ilkesini karmasik hale getirmektedir. S6z konusu diiriistliik; iirlintin belli bir kalite
ve hizmet, marka farkindaligi, satis Oncesi bilgilendirme ve satis sonrasi hizmetleri
icermekte oldugunu gostermektedir. Boyle bir diiriistlik ayni zamanda yatirimlarda:
piyasalandirma, miisteri hizmetleri, kalite kontrolii ve taklitlerden korunmay1 beraberinde
getirmektedir. Ticari marka sahipleri, triin kontroliine yatirim yapmaktadirlar. Bu
yatirimlar, yetkili dagiticilarin biiyiik bir sabit maliyeti olarak tanimlanabilmektedir. Rakip

dagiticilar ya da gri piyasacilar bu gibi yatrim masraflarina, maruz kalmayabilirler.
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Ayrica, fiyat marjinal maliyetin lizerinde; fakat yetkili dagiticilarca olusturulan fiyatlarin

altinda belirlenebilir.

4) Tiiketicinin Yaniltilmasmin Oniine Gegilmesi:

Ozel bolgeler, iilkeler arasinda farkli {iriinler olustugunda, tiiketicinin yaniltilmasinin
onlenmesinde yararli olabilirler. Benzer ticari markal bir¢ok iirlin; farkli siniflandirma
altinda, farkli bolgelerde, yerel tatlardaki farkliliklara gore degisik paketleme ve
yonergelere gore ve birbirinden farkli glivenlik standartlarina gore iiretilebilmektedirler.
“Ortak bir ticari marka”; marka gelismesi ekonomik biiyiikliik nedeniyle ya da tilkelerdeki
televizyon, gazete ve seyahatler hakkindaki bilgilendirme akimlar1 araciliiyla ortak bir
ticari marka kullanilabilmektedir. Aslinda eger ortak bir ticari marka, tilkeler arasindaki
kullanim ve fiyat farkliligina yol agiyorsa, gri piyasalar; yetkili bir ithalat¢inin bir {iriini
diger bir iirlinle degistirmeye calisilmasinda oldugu gibi ortaya ¢ikmaktadir. Bu durum
kacmilmaz olarak, karmasaya yol acacak ve dagiticilarin yatirimlarini azaltmalarma sebep
olacaktir. Bunun sonucunda, piyasa boliimlenmesinin garanti edilmesine ihtiyag

duyulacaktir.



3. SONUC VE DEGERLENDIRME

Iletisim olanaklarinda diinya capinda goriilen gelismeler neticesinde, kisiler arasmdaki
iletisim maliyetleri diismeye baslamistir. Iletisim maliyetlerindeki diisiis, uluslararasi
ticaretin daha kolay ve yaygin bi¢cimde yapilabilmesini beraberinde getirmistir. Ozellikle
internetin, tiim diinyaya yayilmasiyla birlikte diinya iilkeleri arasinda mesafe kavraminda
carpic1 degisiklikler ortaya c¢ikmaktadir. Artik uzak ve yakin mesafe arasinda fark
kalmamustir. {letisim imkanlarinin artis1 neticesinde, diinyanin bir ucunda bulunan
pazarlamaci bir sirket, kendisine en uzak mesafede bulunan bir aliciya, iiriinii cok kisa bir

stire zarfinda teslim edebilmektedir.

Piyasada satilan herhangi bir iriiniin talebinin belirlenmesinde, etkin olan cesitli

faktorler bulunmaktadir. Bu faktorlerden en 6nemlisi:

e Uriiniin ayn:1 kategoride bulunan diger iiriinlerden farkliymis izlenimine sahip
olmasidir. Yani kullanim amaci bakimindan ayni ihtiyaca cevap veren iki iiriinden
birinin, 6tekine olan tercih edilme egilimi, tiiketici adina satin alim kararinda etkili
olmaktadir. Tabi ki bu durum, s6z konusu iki iirliniin fiyat1 acisindan da farkliligi
beraberinde getirmektedir.

e Ayni ihtiyaca cevap verebilen iki farkli {iriiniin, her biri i¢in farkhi fiyat
uygulanabilmektedir. Tiiketici, satin alim kararini verirken, tirlinlin fiyatin1 géz oniinde
bulundurarak, se¢imini yapacaktir. Dolayisiyla tiiketicinin bir {iriinii satin alim kararini

vermesinde, fiyatin rolii olduk¢a fazla olmaktadir.

Uriin fiyatinin tiiketici tercihlerinde olan rolii de pazarlama ve satis faaliyetlerinde
bulunan girisimcilerin stratejilerinin  belirlenmesinde, etkili olmaktadir. Bu islemi
gerceklestiren girisimler; belli bir {irtinii satabilmek i¢in fiyat: belirleyen cesitli tiirden
maliyetleri, minimum seviyede tutmak adina c¢aba harcamaktadirlar. “Paralel Ticaret”
anlayisimin, girisimcilere s6z konusu maliyet unsurlarmi minimum seviyede tutma

imkanini saglamis olduguna olan inang tamdir.
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Birbiriyle neredeyse ayni oOzelliklere sahip bir iriinii, fiyat farki sebebiyle elde
edemeyen tiiketicilerin ihtiyacinin karsilanmasinda, paralel ticaretin etkin bir rol
iistlenecegi diistiniilmektedir. Basit anlamda; fikri miilkiyet hakkina sahip olan orijinal bir
iirlinlin, cesitli maliyet avantajlartyla bir piyasadan almip, fiyatlarin daha yiiksek oldugu
farkli bir piyasaya ya da yetkilendirilmis dagiticilar tarafindan, fiyatlarin yiiksek oldugu
ayni piyasaya ithal veya ihra¢ yoluyla tekrar satis1 olan, paralel ticaretle bu durum
saglanabilmektedir. Yani tiiketicinin ayni iirlin i¢in farkl piyasalarda olusan fiyat farkliligi,

bu ticaret sekli ile birlikte minimum seviyelere indirilebilmektedir.

Soyle ki, belli bir piyasada yetkilendirilmis dagitici tarafindan yiiksek fiyatla satilan bir
iirlin; devreye giren paralel tacirler tarafindan, yetkilendirilmis dagiticidan direkt olarak,

satin alinarak, daha diistik fiyatlarla tiiketicilerle bulusturulabilmektedir.

Ticareti yapilan iirlinler, orijinal iirlinlerden higbir farklilig1 olmayan, tamamen yasal ve
fikri miilkiyet hakkin iistiinde barindiran tiriinler olmakta, buna karsilik korsan ya da taklit
driinlerden farklilik olusturmaktadirlar. Bu acidan bakildiginda, paralel ticaret terimiyle
akillarda soru isareti olusturabilecek triinlerin yasalligi konusunun, verilmis olan bu
cevapla birlikte yanitlanmis oldugunu ifade etmek gerekmektedir. Dolayisiyla paralel bir
ticaret yonteminde, yasadisilik s6z konusu olmamaktadir. Paralel ticaret; fikri miilkiyet
haklarmin belli piyasa ve bolgeler icin s6z konusu olan, “tiikkenme ilkesi” g¢ercevesi
icerisinde yapilarak, yasal alt yapisi olusturulmustur. Tiikkenme ilkesine gore haklar; satis
isleminin ilk kez yapilisiin ardindan bir iilke igerisinde (ulusal tilkenme) veya bir bolge
icerisinde (bdlgesel tiikenme) hatta tiim diinyada (uluslararasi tiikenme) tiikenmis hale
gelebilmektedir. Yani yetkilendirilmis dagiticinin satis yapmasmin ardindan, {iriiniin
iizerinde sahip olunan fikri miilkiyet sahipligi hakki, yasal cerceve icerisinde ortadan
kalkmaktadir. Bu ilkenin {i¢ farkl: tiirlinden birine uygun olarak, hareket eden girisimci
(paralel tacir), bu haktan yararlanarak, s6z konusu ticaret seklinin (paralel ticaret)
uygulanmasi noktasinda devreye girmektedir. Paralel tacir; var olduguna inandigi kar
marjint ve kesin olarak bildigi fiyat farkliligi nedeniyle, bu tiirden ticaretin kendisine
saglayacag1 fayday1 elde etmeye calismaktadir. Yasal alt yapist bu sekilde aciklanan

paralel ticaretin, ¢esitli kesimlere fayda saglayacagi agiktir.



113

Bu kesimlerden ilk basta geleni, siiphesiz tiiketiciler olmaktadir. Satin alinmak istenen
bir {iriin i¢in belli bir piyasada 6denmesi gereken fiyat, baska bir piyasada daha farkli
seviyelerde olusabilmektedir. Tiiketiciler de fiyatlar konusunda ortaya ¢ikmasi muhtemel
kafa karigikliginin, paralel ticaretle birlikte ortadan kalkabilecegi diisiiniilmektedir. Ciinkii
tiiketici, kendi piyasasindan satin almak istedigi bir iiriin i¢cin belirlenen fiyatin; ayni
piyasanin farkli bir bolgesinde ya da kendi piyasasmin disindaki bagka bir iilke
piyasasinda, daha diisiik fiyata satildiginmi 6grendiginde, ihtiyaci olan {riiniin kendisine
saglayacag1 faydada bir kayipla karsi karsiya gelebilecektir. Bu durumun Oniine
gecilebilmesinde; paralel ticaretle getirilen orijinalinin tamamen, ayni yasal Uriinlerin
tiiketicilere ulastirilmasiyla basarilabilecegi ifade edilmektedir. Bununla birlikte, tiiketici
zihninde karmasaya yol acabilecek diger bir hususun; orijinalin aynisi iirliniin, nasil olup
da daha ucuz fiyata satiliyor olabilecegidir. Bu tiirden sorularla tiiketicide olusan kafa
karisikliginin ortadan kaldirilmasi noktasinda, paralel ticaretin bu hususa getirdigine

inanilan cevabin agiklanmasinda, fayda bulunduguna inanilmaktadir.

Paralel ticaretin daha Once yapilan tanimlarindan yola ¢ikilarak, bu hususun
aydimnlatilabilecegini ifade etmek gerekmektedir. Paralel ticaret cesitli avantajlardan,
ozellikle de maliyet avantajlarindan dolay1 yapilmaktadir. Bu maliyet avantajlarinin
ulagimdan, tarifelerden ve dagitimdan kaynaklandigini belirtmek fayda saglayacaktir.
Paralel tacir tarafindan idrakine varilan bu tiirden avantajlar neticesinde girigilen paralel
ticaret, soz konusu olan maliyet avantajlarinin, zekice kullanimindan ibaret olmaktadir.
Paralel tacir, cografi acidan kendi bulundugu noktaya kisa mesafedeki bolgede, eger
yetkilendirilmis dagitict bulunmuyorsa, ticaret yapmak icin devreye girerek, var olan
cografi yakimlik avantajmi kullanip, diisik maliyet elde ederek, karli bir dis ticaret
faaliyetinde bulunabilecektir. Benzer sekilde, cografi agidan paralel tacire yakin ya da uzak
olsun, sahip oldugu ticari, sosyal, insani, vb tiirden iligkileri kullanarak, yine ticaret
yapmay1 diistindiigii tilkeden, giimriik tarifeleri acisindan saglayabilecegi istisnalari ve 6zel
durumlar1 kullanarak, bagka bir maliyet avantajindan yararlanabilecektir. Bir bagska agidan
bakildiginda ise; yetkilendirilmis dagitici acentenin yeteri kadar biiylik 6lgekli olarak
kuramadigi dagitim agini, ayn1 piyasada bulunan ve ¢ok giiclii bir dagitim agina sahip olan
paralel tacir tarafindan olusturularak, iirinlerin dagitimi i¢in yapilan maliyetlerden avantaj
elde edilebilmektedir. iste bu ve benzeri tiirden avantajlar1 yakalayabilmis paralel tacir,

yetkilendirilmis dagiticilarca belirlenen yiiksek fiyatlarin altindaki seviyelerde olusan
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fiyatlar1 kullanarak, hem tiiketicilere daha ucuz iiriin sunma firsatin1 meydana getirmekte,
hem de kendileri i¢in yapilan ticaret sonucunda, belli orandaki bir kar marjini1 elde

edebilmektedirler.

Paralel tacirin, paralel ticaret yontemiyle uluslararasi, bolgesel ya da ulusal ticaret
rejimine dahil olmasi, beraberinde olumlu bir bagka sonucu da getirmektedir. Bu da ticaret
hacminin artmasi durumudur. Yetkilendirilmis dagiticilarin disinda, paralel tacirlerin de
ticaret rejimine dahil olmasiyla, basta paralel ticaret faaliyetinde bulunan belli bir kesimin
gelirinde artis olusabilecek, daha sonra imalat¢1 firmalar, her ne kadar kendilerinin boyle
bir ticaretten zarar gordiiklerini ifade etseler de iiretim miktarlarindaki artistan Gtiirdi, bu
tirden ticaretten olumlu sekilde etkilenebilecektir. Zira paralel tacirlerin devreye
girmesiyle iiretici firmadan talep edilen tirlinlerin miktarinda artis gézlenmekte, bu durum
da {iretim miktarmin artmasna yol agmaktadir. Ote yandan yetkilendirilmis dagiticilarin
satiglarinda, belli bir oranda paralel tacirlerin yaptiklar1 satislar Olgiisiinde, diisis
gozlenmesi olasilik dahilinde bulunmaktadir. Ancak daha sonra yiiksek fiyata daha az iiriin
sattiklar1 g6z Oniinde bulundurulursa; fiyatlarda goriilecek diisiis sonucunda satabilecekleri
iriin miktarint artirarak, s6z konusu olan bu satis kayiplarmi telafi edebileceklerini

belirtmek gerekmektedir.

Paralel ticaretle birlikte, iirin fiyatlarinda goriilen diislis egilimi; gelismis tilkelerde
bulunan tiiketicilerin lehine bir durum ortaya ¢ikarmaktadir. Bu tilkelerdeki tiiketiciler;
satin almak istedikleri iirlinler i¢cin gelismekte olan ve az gelismis iilkelere oranla daha
yiiksek fiyatlarla karsi karsiya kalmaktadirlar. Ayni iirlin i¢in bir iilkedeki tiiketici, diger
bir tilkedeki tiiketiciye kiyasla yetkilendirilmis dagiticinin belirlemis oldugu yiiksek fiyati,
0demek zorunda kalmaktadirlar. Ancak paralel ticaretle birlikte bu durum degismekte ve
gelismis tilkelerdeki tiiketicilerin 6demesi gereken fiyat diizeylerinde, belli tutarlarda diistis

goriilmektedir.

Geligmis iilke fiyatlarindaki diislis neticesinde, dogal olarak gelismekte olan ve az
gelismis lilke fiyatlarinda, belli oranda bir artisin meydana gelmesi kag¢inilmazdir. Bu
durum, gelismekte olan ve az gelismis iilkeler adina olumsuz bir sonucu beraberinde
getirmektedir. Ciinkii bu grup tlkelerdeki fiyat artiglari; o {ilkelerde bulunan tiiketicilerin,

daha onceden 6demis olduklar1 bedellerde yiikselisi beraberinde getirecektir. Ancak bu
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olumsuz durumun, genel itibariyle diinya 6lgeginde bakildiginda, uluslararasi dis ticaretin
ortalama hacmine genel olarak bir denge seviyesi getirecegini, ifade etmenin dogru
olacagina inanilmaktadir. Diinyanin biliyiikk bir ¢ogunlugunu ilgilendiren, genel ticaret
seviyesindeki denge durumundan saglanan kazancin, bazi iilkelerde goriilmesi muhtemel

kayiplardan fazla olacag: diistiniilmektedir.

Tam olarak ¢oziime kavusturulmamis aksakliklar1 olan paralel ticaret sisteminin,
iilkeler ve tiiketiciler tarafindan daha fazla benimsenmesi durumunda uluslararas: ticaret
hacmini arttiracagi diistiniilmektedir. Bunun basarilabilmesi i¢in 6ncelikle konu hakkindaki
yazmsal eserlerin sayilarinin artmasi gerekmektedir. Daha fazla bilim insaninin, konu
iizerinde yapacagi bilimsel ¢aligmalarin artmasi gerekmektedir. Paralel ticaret sisteminin
nihai tiiketiciye sagladigi pozitif katkinin oOzellikle altinin ¢izilmesi gerekmektedir.
Gerekirse, paralel ticaretle ugrasan kesimlerin yazili ve gorsel basinda, reklamlar
vasitasiyla s6z konusu katkilarin daha net bir sekilde anlatilmasi yontemi seg¢ilmelidir.
Reklamin sahip oldugu “etkileme giicliniin” ilgili durumun basarilmasinda anahtar faktor

olacagini sdylemenin dogru bir ifade tarzi oldugu diistiniilmektedir.
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